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Prospektets giltighetstid

Detta prospekt godkandes av Finansinspektionen den 9 december 2025. Prospektet &ar giltigt under en tid av tolv manader efter godkénnandet
under férutsattning att Viva Wine Group AB (publ) fullgér skyldigheten att, i enlighet med (EU) 2017/1129 Prospektférordningen, tilthandahalla
tillagg till Prospektet i det fall ny omstandighet av betydelse, vasentligt sakfel eller vasentlig felaktighet intréffar som kan paverka bedémningen
av aktierna i Bolaget. Skyldigheten att uppratta tillagg till Prospektet galler fran tidpunkten for godkdannandet till dess att aktierna har tagits upp
tillhandel pa Nasdaqg Stockholm. Bolaget har darefteringen skyldighet att uppratta tilldgg till Prospektet.



VIKTIG INFORMATION TILL INVESTERARE

Detta prospekt ("Prospektet”) har upprattats med anledning av att Viva
Wine Group AB (publ) har ansokt om upptagande till handel av Bolagets
aktier pé den reglerade marknaden Nasdaq Stockholm. Upptagandet till
handel av Bolagets aktier sker genom byte av handelsplats fran Nasdaq
First North Growth Market i Stockholm till Nasdaq Stockholm.

Beroende pa sammanhanget avses med "Viva Wine Group”, "Bolaget”
eller "Koncernen”, Viva Wine Group AB, ett svenskt publikt aktiebolag med
organisationsnummer 559178-4953, eller den koncern i vilken Viva Wine
Group AB (publ) &r moderbolag.

Godkédnnande av Prospektet

Prospektet har upprattats som ett forenklat prospekt i enlighet med
artikel 14 i Europaparlamentets och Radets férordning (EU) 2017/1129
avden 14juni 2017 om prospekt som ska offentliggdras nar vardepapper
erbjuds tillallménheten eller tas upp till handel pa en reglerad marknad,
och om upphavande av direktiv 2003/71/EG, i dess andrade lydelse
("Prospektforordningen”). Finansinspektionen, som &r den svenska
behoériga myndigheten, har godkant Prospektet i enlighet med artikel 20 i
Prospektférordningen. Finansinspektionen godkanner Prospektet enbart
i sa matto att det uppfyller de krav pa fullstandighet, begriplighet och
konsekvens som anges i Prospektférordningen. Godkannandet bor inte
betraktas som nagot slags stdd for Bolaget eller stod for de vardepapper som
avses i Prospektet. Finansinspektionen garanterar inte att sakuppgifterna

i Prospektet ar riktiga eller fullsténdiga. Varje investerare uppmanas

att gora sin egen bedomning av huruvida det &r lampligt att investerai
Bolaget.

For Prospektet galler svensk ratt. Tvist med anledning av Prospektet
och dérmed sammanhéngande rattsférhallanden ska avgodras av svensk
domstol exklusivt, varvid Stockholms tingsratt ska utgéra forsta instans.

Upptagande till handel pa Nasdaq Stockholm

Prospektet har endast upprattats med anledning av ansékan om upp-
tagande till handel av Viva Wine Groups aktier pa Nasdaq Stockholm och
innehaller inte ndgot erbjudande om att teckna eller pa annat satt forvarva
aktier eller andra finansiella instrument i Bolaget, vare sig i Sverige eller i
nagon annan jurisdiktion.

Inga aktier eller andra vardepapper utgivna av Viva Wine Group har
registrerats eller kommer att registreras enligt United States Securities Act
fran 1933 i dess nuvarande lydelse ("US Securities Act") eller vdrdepappers-
lagstiftningen i nagon delstat eller annan jurisdiktion i USA och far inte
erbjudas, sédljas eller pd annat satt dverforas, direkt eller indirekt, i eller
tilLUSA, férutom enligt ett tillampligt undantag fran, eller genom en trans-
aktion som inte omfattas av, registreringskraven i US Securities Act och

i enlighet med vardepapperslagstiftningen i relevant delstat eller annan
jurisdiktion i USA. Varken USA:s Securities and Exchange Commission eller
nagon statlig vardepapperskommission i USA har godkant eller avvisat
eller uttalat sig om Prospektets riktighet eller lamplighet. Alla pastdende
om det motsatta dr en brottslig handling i USA.

Investeringsupplysning

Eninvesteringivardepapper ar férenad med vissa risker. Nar investerare
fattar ett investeringsbeslut maste de forlita sig pa sin egen bedémning
av Viva Wine Group inklusive foreliggande sakforhallanden och risker.
Infor ett investeringsbeslut bor potentiella investerare anlita sina egna
professionella radgivare samt noga utvardera och dvervaga investerings-
beslutet. Investerare far endast forlita sig pa informationen i Prospektet
samt eventuella tilladgg till Prospektet. Ingen person dr behorig att ldmna
nagon annan information eller géra ndgra andra uttalanden &n de som
finns i Prospektet. Om sa d@nda sker ska sadan information eller sadana
uttalanden inte anses ha godkéants av Bolaget. Bolaget ansvarar inte fér
sadan information eller sddana uttalanden. Varken offentliggérandet eller
distributionen av Prospektet, eller ndgra transaktioner som genomfars
med anledning av Prospektet, ska anses innebdra att informationen

i Prospektet ar korrekt och gallande vid nagon annan tidpunkt &n per
dagen for dess offentliggérande eller att det inte har forekommit ndgon
forandring i Viva Wine Groups verksamhet efter ndmnda dag. | det fallen
ny omstdndighet av betydelse, sakfel eller vasentlig felaktighet intraffar
som kan paverka bedémningen av aktierna i Bolaget i kommer sadana
forandringar att offentliggdras enligt bestdmmelserna om tilldgg i enlighet
med Prospektférordningen.

Framatblickande uttalanden

Prospektet innehaller vissa framatblickande uttalanden och asikter.
Framatblickande uttalanden &r uttalanden som inte relaterar till historiska
fakta och handelser och sadana uttalanden och asikter som ror framtiden
och som, till exempel, innehéller formuleringar som “antar”, "anser”,
"avser”, "beddémer"”, "berdknar”, "borde"”, "bor", "enligt uppskattningar”,
"forutser”, "forutsager”, "férvantar”, "har asikten”, "kan", "kommer att”,

"planerar”, "planldgger”, "potentiell”, “prognostiserar”, "skulle kunna",
"sdvitt kant”, "tror” eller liknande uttryck, dar avsikten ar att identifiera ett
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uttalande som framatblickande. Detta géller framférallt uttalanden och
asikter i Prospektet som behandlar kommande ekonomisk avkastning,
planer och forvantningar for Bolagets verksamhet och styrning, framtida
tillvaxt och ldnsamhet samt den generella ekonomiska och juridiska miljén
och andra fragestallningar som ror Bolaget.

Framatriktade uttalanden baseras pa berdkningar och antaganden som
gors pa grundval av vad Bolaget kédnner till per dagen for Prospektet om
inte annat anges. Sadana framéatriktade uttalanden paverkas av risker,
osdkerheter och andra faktorer som kan leda till att de faktiska resultaten,
inklusive Bolagets kassafldde, finansiella stallning och rérelseresultat,
kommer att skilja sig fran vad som har angetts i sddana uttalanden, eller
inte uppfylla de férvantningar som uttryckligen eller underférstatt har
antagits eller beskrivits i dessa uttalanden eller visar sig vara mindre
gynnsamma dn resultaten som uttryckligen eller underforstatt har antagits
eller beskrivits i dessa uttalanden. Pa motsvarande satt bor potentiella
investerare inte satta orimligt hdg tilltro till dessa framatriktade uttalanden
och de rekommenderas starkt att ldsa Prospektet i sin helhet. Bolaget
ldmnar inga garantier for den framtida riktigheten hos de presenterade
asikterna eller huruvida de férutspadda utvecklingarna faktiskt kommer att
intraffa.

Med anledning av de risker, osdkerheter och antaganden som samman-
hanger med framatblickande uttalanden, &r det mojligt att de i Prospektet
namnda framtida handelserna inte kommer att intréffa. Framatblickande
uppskattningar och prognoser som harror fran tredjepartsstudier och
hanvisas till i Prospektet kan visa sig vara inkorrekta. Faktiska resultat,
genomférande eller handelser kan skilja sig vasentligt fran vad som
angetts i sddana uttalanden till foljd av, utan begransning: dndringar av
allmanna ekonomiska forhallanden, framférallt ekonomiska férhallanden
pa marknader dar Bolaget verkar, andrade rantenivéer, dndrade valuta-
kurser, andrade konkurrensnivaer, dndringar i lagar och forordningar samt
forekomsten av olyckor eller miljoskador.

Efter dagen for Prospektet atar sig inte Bolaget, om det inte foreskrivs
enligt tilldmplig lag eller i Nasdaq Stockholms regelverk fér emittenter
(Nasdag Nordic Main Market Rulebook for Issuers of Shares), att upp-
datera framatblickande uttalanden eller anpassa dessa framatblickande
uttalanden efter faktiska handelser eller utvecklingar.

Bransch- och marknadsinformation

Prospektet innehaller information om Bolagets geografiska marknader
och produktmarknader, marknadsstorlek, marknadsandelar, marknads-
stallning och annan marknadsinformation hanférlig till Viva Wine Groups
verksamhet och marknad. Om inte annat anges ar sadan information
baserad pa Bolagets analys av flera olika kéllor, daribland statistik och
information fran externa bransch- eller marknadsrapporter, marknads-
undersokningar, offentligt tillgdnglig information samt kommersiella
publikationer. Sddan information fran tredje part har atergetts korrekt och,
savitt Bolaget kanner till och kan utrona av information som offentliggjorts
av denna tredje part, haringa sakforhallanden uteldmnats som skulle gora
den atergivna informationen felaktig eller vilseledande. Bransch- och
marknadspublikationer anger generellt att informationen i publikationen
har erhallits fran kdllor som beddms vara tillférlitliga, men att korrektheten
och fullstdndigheten i informationen inte kan garanteras. Bolaget har inte
pa egen hand verifierat, och kan darfér inte garantera korrektheten i, den
marknadsinformation som finns i Prospektet och som har hamtats fran
eller harrér ur dessa marknadspublikationer. Marknadsinformation och
marknadsstatistik ar till sin natur framatblickande, féremal for osédkerhet,
kan komma att tolkas subjektivt och reflekterar inte nédvandigtvis faktiska
eller framtida marknadsférhéllanden. Sadan information och statistik ar
baserad pa marknadsundersékningar, vilka i sin tur &r baserade pa urval
och subjektiva tolkningar och beddémningar, daribland bedémningar om
vilken typ av produkter och transaktioner som borde omfattas av den
relevanta marknaden, bade av de som utfor undersékningarna och respon-
denterna. Foljaktligen bor potentiella investerare vara uppméarksamma

pa att den finansiella informationen, marknadsinformationen samt de
prognoser och uppskattningar av marknads-information som aterfinns i
Prospektet inte nddvandigtvis utgor tillforlitliga indikatorer pa Viva Wine
Groups framtida resultat.

Tillgénglighet

Prospektet finns tillgéngligt pa Viva Wine Groups webbplats (www.
vivagroup.se), Finansinspektionens webbplats (https://fi.se/sv/
vara-register/prospektregistret/) samt Europeiska vardepappers- och
marknadstillsynsmyndighetens webbplats (www.esma.europa.eu).

Finansiell information

Viss finansiell och annan information som presenteras i Prospektet har
avrundats for att gora informationen lattillgdnglig for ldsaren. Foljaktligen
ar det mojligt att siffrorna i vissa kolumner inte dverensstammer exakt

med angiven totalsumma. Férutom nar sa uttryckligen anges haringen
information i Prospektet reviderats eller granskats av Bolagets revisor. Alla
finansiella belopp anges i svenska kronor om inget annat anges.
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Sammanfattning

INLEDNING OCH VARNINGAR

Inledning och Denna sammanfattning bor betraktas som en introduktion till Prospektet. Varje beslut om att investera i

varningar vdrdepapperen bér av investeraren baseras pa en beddmning av hela Prospektet. Investeraren kan forlora
hela eller delar av det investerade kapitalet. Om talan véacks i domstol angdende informationen i Prospektet
kan den investerare som ar kdrande enligt svensk ratt bli tvungen att sta for kostnaderna for versattning av
Prospektet innan de rattsliga férfarandena inleds. Civilrattsligt ansvar kan endast dldggas de personer som
lagt fram sammanfattningen, inklusive 6versattningar darav, men endast om sammanfattningen ar vilse-
ledande, felaktig eller oférenlig med de andra delarna av Prospektet eller om den inte, tillsammans med de
andra delarna av Prospektet, ger nyckelinformation for att hjdlpa investerare nar de dvervager att investera i
sadana vérdepapper.

Information om Emittent: Viva Wine Group AB, ett svenskt publikt aktiebolag.

emittenten Organisationsnummer: 559178-4953.
Huvudkontor: Blasieholmsgatan 4A, 111 48 Stockholm, Sverige.
Webbplats: www.vivagroup.se.
Identifieringskod for juridiska personer (LEI): 549300XZE8FG96FTL804.
ISIN-kod: SE0017084361.

Behorig myndighet Prospektet har granskats av Finansinspektionen. Finansinspektionen ar den svenska behériga myndigheten
for godkdnnande av prospekt under Prospektférordningen. Finansinspektionen godkande Prospektet den 9
december 2025. Kontaktinformationen till Finansinspektionen ar:

Finansinspektionen

Box 7821, SE-103 97 Stockholm
+46 (0)8 408 980 00
finansinspektionen@fi.se
www.fi.se

NYCKELINFORMATION OM EMITTENTEN

Vem dr emittent av vardepapperen?

Bolagets séte och Viva Wine Group AB (publ), organisationsnummer 559178-4953, &r ett svenskt publikt aktiebolag som bildades

bolagsform i Sverige den 1 november 2018 och registrerades hos Bolagsverket den 5 november 2018. Foretagsnamnet
registrerades den 1 februari 2019. Bolaget har sitt sate i Stockholm och Bolagets verksamhet bedrivs i enlighet
med svensk lagstiftning. Bolagets identifieringskod for juridiska personer (LEI) &r 549300XZE8FG96FTL804.
Bolagets adress ar Blasieholmsgatan 4A, 111 48 Stockholm, Sverige och Bolaget kan nas pa telefonnummer
+46 (0)8 21 83 88. Bolagets webbplats 4r www.vivagroup.se och Bolagets investerarsida &r https://investors.
vivagroup.se/.

Bolagets huvudsak- Viva Wine Group dr en europeisk vinkoncern som erbjuder ett brett sortiment av kvalitetsvin till monopol-

liga verksamhet marknader, detaljhandel, restaurang och konsument. Genom ett stort antal operativa bolag med stark
entreprendrsanda utvecklar, marknadsfér och séljer Koncernen vin under bade egna och partners varumarken.
Viva Wine Group varnar om en decentraliserad affarsmodell med utrymme fér innovation samtidigt som den
skapar en gemensam plattform for synergier och stordriftsférdelar for vardeskapande. Viva Wine Group ar
en nordisk marknadsledare inom vin pa monopolmarknaderna' Sverige, Finland och Norge, och har en stark
position inom europeisk e-handelsmarknaden for vin med férsaljning i Tyskland, Tjeckien, Schweiz, Osterrike,
Frankrike, Nederldnderna, Italien, Slovakien, Ungern, Rumanien och Bulgarien. Den 23 maj 2025 férvarvade
Viva Wine Group cirka 88,6 procent av aktierna Delta Wines Holding 2 B.V. ("Delta Wines"), en stor vinaktor pa
den nederlandska marknaden med narvaro pa marknader i Polen, Tjeckien, Belgien, Finland och Norge. Genom
forvarvet har Viva Wine Group expanderat sin verksamhet pa den europeiska marknaden och fatt tillgang till en
bredare plattform for fortsatt expansion och synergier.

1) Baserat pa forséljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgéngliga for leverantérer
till respektive monopol, har Viva Wine Group den storsta marknadsandelen matt i férsaljning av vini liter till dessa aktdrer.
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Storre aktiedgare Bolaget kontrolleras per dagen for Prospektet i synnerhet av Late Harvest Wine Holding 1971 AB, ett bolag
kontrolleratav VD Emil Sallnds, samt av Vin & Vind AB, vilket ar ett bolag kontrollerat av Bjérn Wittmark
(Director Business Development) och Pamela Wilson. Aven efter noteringen p& Nasdaq Stockholm kommer
dessa aktiedgare att kontrollera en betydande andel av kapitalet och résterna i Bolaget och ha mojlighet att
dven fortsattningsvis utva ett betydande inflytande 6ver Bolaget i viktiga fragor som hanskjuts till aktiedgarna
for beslut pa bolagsstdmmor.

Tabellen nedan visar innehav av aktier och rdster om minst fem procent i Bolaget per den 30 september 2025,
inklusive darefter kdnda forandringar innefattande genomférande av den nyemission av aktier riktad till
allmanheten Bolaget genomfdrde i september 2025 och som registrerades hos Bolagsverket 1 oktober 2025.

Aktiedgare Antal aktier Andel av aktier, % Andel av roster, %
Late Harvest Wine Holding 1971 AB’ 23348 482 26,05 26,05
Vin & Vind AB? 23273 482 25,97 25,97
Legendum Capital AB? 9 415 889 10,51 10,51
Fidelity Investments (FMR) 8901829 9,93 9,93
Bergendahl & Son 6992 857 7,80 7,80
Capital Group 4500000 5,02 5,02
Totalt storre aktiedgare 76 432539 85,27 85,27
Ovriga aktiedgare 13199345 14,73 14,73
Totalt 89 631 884 100,00 100,00

1) Bolag heldgt av Emil Sallnés (VD).
2) Bolag heldgt av Bjorn Wittmark (Director Business Development) och Pamela Wilson.
3) Bolag heldgt av John Wistedt (Vice VD).

Styrelse och ledande Bolagets styrelse bestar av Anders Moberg (styrelseordférande), Lars Ljungélv, Anne Thorstvedt Sjéberg,
befattningshavare Marie Nygren, John Wistedt och Joanna Hummel.

Bolagets ledning bestar per dagen f6r Prospektet av Emil Sallnas (VD), Linn Gafvert (CFO), John Wistedt (Vice
VD), Christian Fricke (CEQ Viva eCOM), Bjorn Wittmark (Director Business Development) och Johan Lindblad
(Head of Legal).

Revisor Ernst & Young Aktiebolag ar Bolagets revisor med Andreas Nyberg Selvring som huvudansvarig revisor. Ernst
& Young Aktiebolag har varit Bolagets revisor under hela den period som omfattas av den historiska finansiella
informationen i Prospektet. Andreas Nyberg Selvring &r auktoriserad revisor och medlem i FAR (Féreningen
Auktoriserade Revisorer). Ernst & Young Aktiebolags bestksadress ar Hamngatan 26, 111 47 Stockholm.

Finansiell nyckelinformation fér Bolaget

Finansiell nyck- Nedan presenteras utvald historisk finansiell information for Koncernen per och fér de rékenskapsar som
elinformation i avslutades den 31 december 2024 och 2023 samt utvald historisk finansiell deldrsinformation fér perioden
sammandrag 1januari - 30 september 2025, inklusive jamfdrelsesiffror for motsvarande period 2024. Den finansiella

informationen fér aren som avslutades den 31 december 2024 och 2023 har uppréttats i enlighet med IFRS
Accounting Standards sdsom de har antagits av EU ("IFRS"), rsredovisningslagen (1995:1554) och Radet f6r
finansiell rapporterings rekommendation RFR 1 (Kompletterande redovisningsregler fér koncerner) och har
reviderats av Bolagets revisor. Den finansiella delarsinformationen fér perioden 1 januari - 30 september 2025
med jdmfdrelsesiffror for motsvarande period 2024 har upprattats i enlighet med IAS 34 Delarsrapportering och
har 6versiktligt granskats, ej reviderats, av Bolagets revisor i enlighet med ISRE 2410 Oversiktlig granskning av
finansiell delarsinformation.

Nyckelposter i Koncernens rapport dver resultatet

1januari-31december 1 januari-30september

MSEK (om ej annat anges) 2024 2023 2025 2024
Nettoomsittning 4211 3981 3721 3017
Rorelseresultat 264 165 200 190
Periodens resultat 184 116 129 124

Rorelsemarginal, % 6,3 4,1 54 6,3




Finansiell nyck-
elinformationi
sammandrag (forts.)
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Nyckelposter i Koncernens rapport dver finansiell stillning

31 december 30 september
MSEK 2024 2025
Summa tillgangar 3713 4892
Summa eget kapital 1736 1743

Nyckelposter i Koncernens rapport dver kassafloden

1januari-31december 1 januari-30september

MSEK 2024 2023 2025 2024
Kassaflode fran den lopande verksamheten 245 212 127 116
Kassafléde fran investeringsverksamheten =5l -35 -581 -49
Kassafldde fran finansieringsverksamheten -258 -422 523 -148
Periodens kassafldde -64 -245 68 -81

Finansiell
proformaredovisning

Den 23 maj 2025 slutforde Viva Wine Group férvarvet av cirka 88,6 procent av aktierna i Delta Wines. Syftet med
proformaredovisningen ar att redovisa den hypotetiska paverkan som férvarvet och finansieringen av forvarvet
skulle ha haft pa Viva Wine Groups konsoliderade resultatrékning fér perioden 1 januari - 31 december 2024
som om transaktionen genomforts per den 1 januari 2024 samt for perioden 1 januari - 30 september 2025, som
om transaktionen genomforts per den 1 januari 2025.

Nyckelposter i Koncernens proformaresultatrakning for perioden 1 januari - 31 december 2024
Proformajusteringar

Delta Wines Justeringar av
Viva Wine (nederlandsk redovisnings- Férvérvs-
MSEK Group (IFRS) GAAP) principer justeringar ~ Proforma
Nettoomsittning 4211 2518 -379 - 6351
Rorelseresultat 264 93 19 -25 351
Periodens resultat 184 54 16 -49 205

Nyckelposter i Koncernens proformaresultatrékning for perioden 1 januari 2025 - 30 september 2025
Proformajusteringar

Delta Wines Justeringar av
Viva Wine (nederléndsk redovisnings- Férvéarvs-
MSEK Group (IFRS) GAAP) principer justeringar ~ Proforma
Nettoomsittning 3721 913 -137 - 4 497
Rérelseresultat 200 15 8 -1 222
Periodens resultat 129 7 7 -8 134

Specifika nyckelrisker for Bolaget

Nyckelrisker
relaterade till
Bolagets verksamhet

Bolaget verkar i en konkurrensutsatt bransch med rirliga och férdnderliga konsumtionsménster
Marknaden for vinimport, distribution, detaljhandel och e-handel &r konkurrensutsatt och paverkas av faktorer
som varumadrkesportfdljens storlek, produktkategorier, prissattning, produktkvalitet, innovation, distributions-
mojligheter, innovationsformaga och férmaga att anpassa sig till férandrade konsumtionsménster. Viva Wine
Groups konkurrenter bestar av saval nationella som internationella producenter, distributorer och detaljhandels-
aktdrer. Bolaget kan komma att utmanas av befintliga och nya konkurrenter som har stérre finansiella och
operativa resurser an vad Viva Wine Group har.

Viva Wine Group &r beroende av att uppritthalla goda relationer med producenter, leverantérer och andra
samarbetspartners

Bolaget ar beroende av att bibehalla de starka samarbetena med dess producenter, genom vilka Bolaget
lyckats bygga upp en produktportfélj med stor variation och hég kvalitet. Om Viva Wine Group misslyckas med
att behalla och utdka sin befintliga producent- och leverantérsbas, finns det en risk fér att det kan paverka
mojligheterna till att utoka det befintliga produktsortimentet och darmed begransa Bolagets tillvaxtpotential.
Vidare ar Viva Wine Group beroende av att underleverantdrer, distributérer och andra samarbetspartners full-
gor sina kontraktuella ataganden nar det galler kvalitet, service och leveranstid samt att dessa uppfyller Viva
Wine Groups riktlinjer och andra branschstandarder nar det galler miljo, arbetsmiljo, antikorruption, méanskliga
rattigheter och affarsetik.

Viva Wine Groups tillvdaxt kan utmana Bolagets resurser

Viva Wine Groups tillvaxtstrategi omfattar savél organisk tillvaxt som tillvaxt genom forvéry, i syfte att oka
Bolagets marknadsandelar och langsiktigt etablera Koncernen enligt Bolagets vision om att bli den ledande
vinaktdren i Europa. Bolagets tillvaxt, bade organisk och genom forvary, innebdr hoga krav pa Bolagets ledning
samt dess operativa och finansiella infrastruktur. Investeringar i rutiner, processer och kontrollsystem kraver
att Bolaget avsatter resurser fran ledningen och verksamheten, vilket kan paverka effektiviteten.
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Risker for storningar i lagerhallning och transport

Skador pa lagerforda produkter kan uppsta till foljd av exempelvis IT- eller systemhaverier, sabotage, brand
eller andra olyckor, vilket kan leda till nedskrivningar av lager och férsenade leveranser. Vid IT- eller system-
haverier kan exempelvis lagerhantering eller automatiserade sakerhetssystem sluta fungera, vilket 6kar risken
for att produkter skadas, forstars eller inte kan hanteras effektivt, ellerivissa fallinte alls. Sadana handelser
kan paverka Bolagets formaga att fullgora sina ataganden gentemot kunder och dérmed fa en negativ effekt pa
verksamhet, resultat och finansiell stéllning, i den man forlusterna inte tacks av férsékringar. Viva Wine Group
ardven beroende av fungerande logistiklésningar for leverans av produkter till kunder och mellan lager, badde
inom Norden och &vriga Europa. En bristfallig strategisk helhetssyn pa Koncernens logistik kan leda till sub-
optimering, bristande samordning mellan lager och transportfldden samt férsvarad hantering vid storningar
eller férandringar i leveranskedjan.

Viva Wine Group ar foremal for risker relaterade till makroekonomiska faktorer och marknadsinstabilitet
Viva Wine Group ar verksamt i 16 lander med férsaljning till statliga monopol, detaljhandel, restauranger och
konsumenter via e-handeli Europa. Denna breda geografiska ndrvaro innebdr exponering mot en rad komplexa
lagar, regler och kontroller, sarskilt relaterat tillimport och férsaljning av alkoholhaltiga drycker, samt risker
kopplade till globala handelskonflikter och politisk osdkerhet. Viva Wine Groups forsaljning ar koncentrerad
tilLNorden och Europa. Koncernen har vidare leverantérer fran olika regioner vérlden éver. Detta exponerar
Viva Wine Group for risker relaterade till makroekonomiska faktorer och geopolitiska férhallanden. Bolagets
intdkter ar darfor sarbara for ekonomiska cykler och regionala variationer, sarskilt inom Europa.

Risker relaterade till fordndring i lagstiftning och regulatoriska regelverk avseende alkoholhaltiga drycker
Bolagets verksamhet, strategi och framtida intdkter paverkas av att alkoholférséljning i olika jurisdiktioner
regleras eller omregleras genom lagstiftning. Lagstiftningen kan éndras i jurisdiktioner dar Viva Wine

Group bedriver verksamhet av flera olika anledningar sésom av politiska skal, folkhdlsoskal eller av andra
orsaker. Viva Wine Groups nettoomséttning for rdkenskapsaret 2024 genererades huvudsakligen av Bolagets
verksamhet i Sverige, Finland och Norge, vilket, vid inkludering av Delta Wines omsattning pa oreviderad
proformabasis, motsvarar cirka 55 procent av Koncernens nettoomsattning. Statliga detaljhandelsmonopol
kan férandras i fraga om att till exempel antal butiker kan minska eller 6ka, vilka kategorier pd alkohol som
omfattas av monopolet, vilka de tillatna forséljningstiderna &r eller vilka férsaljningskanaler som ér tillgdngliga
for det statliga monopolet. Viva Wine Groups verksamhet omfattas dven av marknadsforingslagstiftning som
begransar Bolagets méjlighet att marknadsféra alkohol, och Bolaget kan i vissa jurisdiktioner behdéva tillse att
det inte sker ndgon aktiv marknadsforing av produkter och tjanster.

Risker relaterade till valutakursfluktuationer

Valutarisk ar risken for att verkligt vérde eller framtida kassafloden fran ett finansiellt instrument varierar
pa grund av forandring i utlandska valutakurser. Valutarisker aterfinns primért i omrakningen av utlédndska
verksamheters tillgangar och skulder till moderféretagets funktionella valuta, sé kallad omrdkningsexponering.
Aven Koncernens férsaljning och inkép i utldndska valutor, sé kallad transaktionsexponering, utgér en
valutarisk. Den primadra valutarisk som Koncernen ar exponerad mot utgors av transaktionsexponering,
det vill séga risken att valutakursforandringar paverkar vardet av framtida férsaljning och inkop i utldndsk
valuta. Sammanfattningsvis har Koncernen leverantdrer fran olika regioner védrlden éver med kostnadsbas
i lokal valuta och &r saledes exponerade for valutarisk. Koncernen &r sérskilt exponerad mot hdg volatilitet
i EUR/SEK och EUR/NOK, vilket kan medfdra betydande resultatpaverkan vid snabba eller ovantade
valutakursféréndringar.

Viva Wine Group &r foremal for risker relaterade till nedskrivning av goodwill

Viva Wine Groups goodwill uppgick per den 30 september 2025 till 1 349 MSEK, motsvarande 27,6 procent av
Bolagets totala tillgdngar. Det finns en risk att Viva Wine Groups antaganden i dessa hanseenden visar sig vara
felaktiga eller att den diskonteringsrdnta som anvénds inte korrekt aterspeglar de specifika riskerna for den
kassagenererande enheten, vilket skulle kunna resultera i avvikelser vid varderingen av goodwill. Betydande
sadana avvikelser och stérre nedskrivningar av goodwill och andra immateriella tillgangar kan ha en vasentlig
negativ inverkan pa Bolagets finansiella stallning och resultat.

NYCKELINFORMATION OM VARDEPAPPEREN

Vardepapperens viktigaste egenskaper

Information om
Bolagets aktier

Perdagen for Prospektet uppgar Bolagets aktiekapital till cirka 746 932,38 SEK fordelat pa totalt 89 631 884
aktier aktier och varje aktie har ett kvotvarde om cirka 0,008333 SEK. Aktierna i Bolaget har emitterats i enlighet
med svensk ratt. Samtliga emitterade aktier &r fullt betalda och fritt dverlatbara. ISIN-koden for Bolagets aktie
ar SE0017084361. Aktierna ar denominerade i SEK.

Aktierna som planeras att tas upp tillhandel pa Nasdaq Stockholm &r av samma slag. Réattigheter férenade med
aktier emitterade av Bolaget, inklusive de som f6ljer av Bolagets bolagsordning, kan endast dndras enligt de
forfaranden som anges i aktiebolagslagen (2005:551).

Foretradesratt till nya aktier m.m.

Om Bolaget emitterar nya aktier, teckningsoptioner eller konvertibler vid en kontantemission eller en kvittnings-
emission har aktiedgarna som huvudregel foretradesratt att teckna sddana vardepapper i férhallande till
antalet aktier som innehades fore emissionen.
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Rostratt
Varje aktie i Bolaget berattigar innehavaren till en rost pa bolagsstdmma och varje aktiedgare har ratt att rosta
for samtliga aktier som aktiedgaren innehar i Bolaget.

Rétt till utdelning och behallning vid likvidation

Samtliga aktier ger lika ratt till utdelning samt till Bolagets tillgangar och eventuella 6verskott i hdndelse av
likvidation. Ratt till utdelning tillfaller den som pé av bolagsstdmman beslutad avstdmningsdag &r registrerad
som innehavare av aktier i den av Euroclear forda aktieboken.

Det finns inga restriktioner avseende ratten till utdelning for aktiedgare bosatta utanfor Sverige. Med férbehall
for begransningar dlagda av banker och clearingsystem i berdrd jurisdiktion gérs utbetalningar till sddana
aktiedgare pd samma satt som till aktiedgare i Sverige. Aktiedgare som inte har skatteméassig hemvist i Sverige
drnormalt foremal for svensk kupongskatt.

Utdelningspolicy

Bolaget avser att dela ut dverskottskapital till aktiedgarna efter att ha beaktat langsiktig finansiell stabilitet,
tillvaxtmajligheter och strategiska initiativ. Beaktande dessa 6vervdganden, avser Viva Wine Group att dela ut
50-70 procent av arets resultat hanférligt till moderbolagets aktiedgare.

Var kommer vardepapperen att handlas?

Upptagande till
handel pa Nasdaq
Stockholm

Aktierna i Bolaget ar per dagen for Prospektet upptagna till handel pa den multilaterala handelsplattformen
och tillvaxtmarknaden for sma och medelstora féretag Nasdaq First North Growth Market. Nasdaq Stockholms
bolagskommitté har den 3 december 2025 beddmt att Bolaget uppfyller kraven for att Bolagets aktier ska
kunna tas upp till handel pa Nasdaq Stockholm, férutsatt att sedvanliga villkor uppfylls, déribland att en slutlig
ansokan ldmnas in samt att ett prospekt godkdnns av Finansinspektionen. Férsta dag for handel pa Nasdaq
Stockholm férvantas inledas den 12 december 2025.

Vilka ar nyckelriskerna specifika fér vardepapperen?

Specifika nyckel-
risker for Bolagets
viardepapper

Handeln i Viva Wine Groups aktier kan vara inaktiv och priset volatilt

Viva Wine Groups aktier har handlats pa Nasdaq First North Growth Market sedan slutet av 2021. Det pris till
vilket aktiernaiViva Wine Group har handlats i ett historiskt perspektiv har stundtals varit volatilt. Bolagets
aktier har dven frén tid tillannan varit féremal fér begransad handel med lag daglig omsattning och avstandet
mellan kop- och saljkurser har fran tid tillannan varit stort, vilket dven kan komma att vara fallet framgent.
Volatiliteten i Bolagets aktier paverkas av ett antal olika interna och externa faktorer.

Storre aktiedgares inflytande och avyttringar av aktier i Bolaget

Emil Salln&s (VD) och Bjérn Wittmark (Director Business Development) ("Huvudégarna”) kontrollerar per den
30 september 2025, genom respektives bolag, cirka 26 procent vardera av aktierna och rosternai Viva Wine
Group. Huvuddgarnas intressen kan skilja sig fran Bolagets eller andra aktiedgares intressen och Huvudagarna
skulle kunna ut6va inflytande 6ver Bolaget pa ett s&tt som inte fréamjar de andra aktiedgarnas intressen pa
basta satt.

Bolagets mdjlighet att i framtiden lamna eventuell utdelning &r beroende av flera faktorer

Enligt den av styrelsen antagna utdelningspolicyn avser Viva Wine Group att dela ut 50-70 procent av arets
resultat hanférligt till moderbolagets aktiedgare, med beaktande av Bolagets langsiktiga finansiella stabilitet,
tillvaxtmajligheter och strategiska initiativ. Trots att Viva Wine Group historiskt har ldmnat utdelning finns det
ingen garanti for att utdelning kommer att ske i framtiden. Beslut om utdelning fattas av bolagsstdmman och
paverkas av ett flertal faktorer, sdsom Bolagets framtida resultat, kassafléden, rorelsekapitalbehoy, investerings-
kostnader, efterlevnad av l@nevillkor och andra faktorer.

Framtida emissioner kan paverka aktiernas virde negativt och leda till utspédning

Om Viva Wine Group inte kan tillgodose sitt finansieringsbehov i samband med exempelvis férvarv eller
andra tillvéaxtinitiativ, genom skuldsé&ttning eller kassafloden frén Koncernens lépande verksamhet ar det inte
uteslutet att Bolaget kan komma att anskaffa kapital genom nyemission av aktier. Sddana nyemissioner av
aktier eller andra vérdepapper som kan konverteras till eller utbytas mot aktier skulle, om de genomférs med
avvikelse fran befintliga aktiedgares foretradesratt, spada ut sadana befintliga aktiedgares ekonomiska och
rostrelaterade rattigheter.

NYCKELINFORMATION OM ERBJUDANDET AV VARDEPAPPER TILL ALLMANHETEN

Pa vilka villkor och enligt vilken tidsplan kan jag investera i detta vardepapper?

Allmént

Prospektet avser endast upptagande till handel av aktier i Bolaget pa Nasdaq Stockholm och innehaller inte
ndgot erbjudande om att teckna eller att pa annat satt forvarva aktier eller andra vardepapper i Bolaget.

Forvantad tidplan

for upptagande till
handel pd Nasdaq

Stockholm

Nasdaq Stockholms bolagskommitté har den 3 december 2025 beddmt att Bolaget uppfyller kraven for att
Bolagets aktier ska kunna tas upp till handel pad Nasdaq Stockholm, forutsatt att sedvanliga villkor uppfylls,
daribland att en slutlig ans6kan ldmnas in samt att ett prospekt godkanns av Finansinspektionen. Forsta dag for
handel pa Nasdaq Stockholm forvéntas inledas den 12 december 2025.
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Kostnader for uppta- Bolagets kostnader i samband med upptagandet av Bolagets aktier till handel pa Nasdaq Stockholm forvantas

gande till handel uppga till cirka 14,5 MSEK. Kostnaderna ar framférallt hanforliga till kostnader for legal och skattemassig
radgivning, revisorer, noteringsrevisor, noteringskostnader till Nasdaqg Stockholm konsulter samt avgift till
Finansinspektionen for granskning av Prospektet.

Varfér upprattas detta Prospekt?

Bakgrund och motiv Viva Wine Group ar en europeisk vinkoncern som erbjuder ett brett sortiment av kvalitetsvin till monopol-
marknader, detaljhandel, restaurang och konsument. Genom ett stort antal operativa bolag med stark entre-
prendrsanda utvecklar, marknadsfor och saljer Koncernen vin under bade egna och partners varumarken. Viva
Wine Group varnar om en decentraliserad affarsmodell med utrymme fér innovation samtidigt som den skapar
en gemensam plattform fér synergier och stordriftsférdelar fér vardeskapande. Viva Wine Group delar upp sin
verksamhet i segmenten Business to Business (B2B) som omfattar forsaljning till statliga monopol, detaljhandel
och restaurangerisaval Norden som Europa, och segmentet Business to Consumer (B2C) med Bolagets
e-handelsverksamhet med en stark position i Europa. Per den 30 september 2025 stod segmentet B2B for 89,1
procent av Koncernens nettoomsattning och B2C for cirka 10,9 procent.

Trots oroligheterivarlden foljt av inflation och valutainstabilitet har Bolaget visat sig vara mindre konjunktur-
kanslig och férsvarat sin position som tydlig marknadsledare for vini Norden' och dven etablerat en stark
position inom europeisk e-handel. Bolaget har vuxit kraftigt under en lang tid, och sedan 2012 har strategiska
forvarv tillsammans med stdndig utveckling av kunderbjudandet bidragit till den fortsatta tillvaxten. | maj 2025
forvarvade Koncernen det nederldndska bolaget Delta Wines, vilket ar ett strategiskt viktigt steg i Bolagets
ambition att etablera Viva Wine Group som en av Europas ledande vinaktérer. Genom detta forvarv starktes
Koncernens narvaro pa flera viktiga europeiska marknader och skapade en breddad, véldiversifierad plattform
for lAngsiktig tillvaxt och fler férvarvsmaojligheter.

Efter snart fyra ar som noterat bolag pa Nasdaq First North Premier Growth Market har Viva Wine Group
initierat en process for listbyte till huvudlistan, Nasdaq Stockholm, for att fortsatta denna framgéangsrika resa.
Med visionen att ga fran att enligt Bolaget vara en av de ledande vinbolagen i Europa till att bli den ledande, blir
steget till nasta lista ett naturligt steg i den professionalisering som inleddes redan 2021. Utdver att noteringen
pa huvudlistan medfor en kvalitetsstampel for Bolaget, bedéms noteringen 6ka Bolagets visibilitet pa kapital-
marknaden och 0ppna upp for fler investerare att investera i Bolagets aktier.

Styrelsen beddmer dven att de férvantade fordelarna som ett listbyte till Nasdagq Stockholm huvudlistan
medfor skapar battre forutsattningar for framtida vardeskapande for Bolagets aktiedgare.

1) Baserat pa forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgangliga for leverantérer
tillrespektive monopol, har Viva Wine Group den stdrsta marknadsandelen matt i férsaljning av vin i liter till dessa aktorer.

Radgivares intressen Bolaget bedémer att det inte finns ndgra vasentliga intressekonflikter med anledning av Bolagets ansdkan om
upptagande till handel pa Nasdaq Stockholm.



Riskfaktorer
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En investering i virdepapper dar forenad med risk. I della avsnilt beskrivs de riskfaktorer och viktiga omstindigheler
som anses vdsentliga for Bolagets verksamhet och framtida utveckling. I enlighet med Prospektforordningen dr

de riskfaktorer som anges i detta avsnitt begrdnsade till sadana risker som bedoms vara specifika for Bolaget
och/eller Bolagels aktier och som bedoms vara vdsentliga [or all en investerare ska kunna falla etl véilgrundatl
investeringsheslut. Bedomningen av visentligheten av de riskfaktorer som anges i Prospektet har graderats baserat
pa Bolagets bedomning av sannolikheten [or deras forekomst och den forvintade omfatiningen av deras negativa
effekter om de skulle materialiseras. I de fall riskens forvintade negativa effekt inte har kunnat kvantifieras,

har Bolaget graderat den negativa effekten pda en kvalitativ skala med beteckningarna (i) negativ inverkan, (i)
betydande negativ inverkan och (iii) vdisentlig negativ inverkan.

Riskfaktorerna presenteras i ett begrinsat antal kategorier vilka omfattar risker relaterade till Bolagets verksamhet
och bransch, finansiella risker samt risker relaterade till Bolagets aktier. Riskfaktorerna som presenteras nedan
dar baserade pd Bolagets bedommning och tillginglig information per dagen for Prospektet. De riskfaktorer som per
dagen for Prospektet bedoms vara mest vésentliga presenteras [orst inom varje kategori medan riskfaktorerna

ddrefter presenteras utan sdrskild rangordning.

RISKER RELATERADE TILL BOLAGETS
VERKSAMHET OCH BRANSCH

Bolaget verkar i en konkurrensutsatt bransch med
rorliga och féranderliga konsumtionsménster

Viva Wine Groups verksamhet omfattar vinimport,
distribution, detaljhandel och e-handeli flera europeiska
lander. De statliga nordiska detaljmonopolen i segment
B2B ar viktiga intaktskanaler for Koncernen. Samtidigt ar
Bolaget verksamt pa konkurrensutsatta marknaderinom
distribution och detaljhandeli Europa, dar lagstiftning och
branschregler varierar mellan lander och férandras 6ver
tid, vilket kan fa paverkan pa affarsmodellen.

Marknaden for vinimport, distribution, detaljhandel och
e-handel ar konkurrensutsatt och paverkas av faktorer

som varumadrkesportfdljens storlek, produktkategorier,
prissattning, produktkvalitet, innovation, distributions-
méjligheter, innovationsformaga och férmaga att anpassa
sig till férandrade konsumtionsmdénster. Koncernen ar
sarskilt exponerad mot forandrade konsumentpreferenser,
dar konsumenter i allt hégre grad valjer alternativ till
traditionella vinprodukter, till exempel ready-to-drink-
drycker vilket ar fardigblandade drycker sdsom cocktails
och spritzer, lagalkoholhaltiga alternativ eller helt andra
produktkategorier. En saddan utveckling kan leda till minskad
efterfrdgan pa vin och kréva strategisk anpassning av
produktportféljen. Férandringar i branschmiljon, regelverk,
detaljhandelsmonopolens uppldgg och omfattning, avveckling
eller partiell avreglering av monopol samt forandringar inom
e-handeln och detaljhandeln kan paverka konkurrensen och
prissattningen.

Viva Wine Groups konkurrenter bestar av savél nationella
som internationella producenter, distributdrer och
detaljhandelsaktdrer. Bolaget kan komma att utmanas av
befintliga och nya konkurrenter som har stérre finansiella
och operativa resurser &an vad Viva Wine Group har. Om
Bolaget inte lyckas mota konkurrensen fran aktérer

som ar battre positionerade att hantera forandringari

konsumentbeteende och marknadsférutsattningar skulle
det kunna medféra en vdsentlig negativ inverkan pa
Bolagets verksamhet, finansiella stallning och resultat.

Viva Wine Group &r beroende av att uppréatthalla
goda relationer med producenter, leverantdrer och
andra samarbetspartners

Viva Wine Group harinom ramen for sin verksamhet

av férsaljning av kvalitetsviner etablerat en mangsidig
internationell producent- och leverantérsbas. Bolagets
producentbas bestod fér rékenskapsaret 2024 av cirka 350
producenter, och per dagen for Prospektet 6ver 500 genom
forvarvet av DWG Holding B.V. ("Delta Wines"), fran mer
dn 20 lander utspridda dver fem kontinenter. Under 2025 ar
Italien det storsta producentlandet, foljt av Frankrike och
Spanien. Bolaget ar beroende av att bibehalla de starka
samarbetena med dessa producenter, genom vilka Bolaget
lyckats bygga upp en produktportfélj med stor variation och
hég kvalitet.

EnavViva Wine Groups framsta konkurrensfordelar ar

det breda sortimentet av kvalitetsviner och Bolaget ar
darmed beroende av att dess producenter och leverantorer
tillhandahaller ett sddant sortiment. Om Viva Wine Group
misslyckas med att behalla och utdka sin befintliga
producent- och leverantérsbas, finns det en risk for att

det kan paverka mgjligheterna till att utoka det befintliga
produktsortimentet och darmed begransa Bolagets
tillvaxtpotential.

Producentrelationernas betydelse framtrader sarskilt
inom Bolagets rorelsesegment B2B, som omfattar saval
statliga nordiska detaljhandelsmonopol som detaljhandel
och restaurangeri Norden och Europa. Systembolaget AB
("Systembolaget") i Sverige, Alko Inc ("Alko") i Finland
och AS Vinmonopolet ("Vinmonopolet") i Norge stod

for cirka 80 procent av Bolagets nettoomsattning under
rakenskapsaret 2024, vilket, vid inkludering av Delta Wines
omsattning pa oreviderad proformabasis, motsvarar cirka
55 procent av Koncernens totala nettoomsattning. Statliga



detaljhandelsmonopol tilldmpar sina egna villkor for
producenter, importorer och distributdrer, vilka Bolaget ar
férhindrad att forhandla om, som saledes kan vara ofdrdel-
aktiga for Bolaget och kan exempelvis exponera Bolaget
for okade och oférutsedda kostnader samt medfdra krav pa
Bolaget avseende produktansvar.

Vidare arViva Wine Group beroende av att underleverantorer,
distributdrer och andra samarbetspartners fullgor sina
kontraktuella ataganden nar det galler kvalitet, service
och leveranstid samt att dessa uppfyller Viva Wine Groups
riktlinjer och andra branschstandarder nar det galler

miljo, arbetsmiljo, antikorruption, manskliga rattigheter
och afférsetik. Det finns en risk att sddana aktorer inte
levererari tid elleri enlighet med den kostnadsbild eller
kvalitet som de har atagit sig eller att de inte uppfyller
tillampliga riktlinjer och branschstandarder. Viva Wine
Groups avtalsforhallanden med distributdrer, leverantérer
och samarbetspartners regleras huvudsakligen genom
ramavtal, muntliga avtal eller avtal vilka bestari bekraftelser
av bestallningar eller offerter, vilket i sistnamnda fall

kan innebdra tvetydighet kring de villkor som reglerar
avtalsforhallandet.

Om Viva Wine Group misslyckas med sin bedémning och
utvardering av sadana aktorer och det visar sig att dessaii
betydande utstrackning inte uppratthaller den kvalitetsniva
som Viva Wine Group forvantar sig eller inte har val
fungerande miljo- och sékerhetsarbete riskerar det att ha
en negativ paverkan pa Viva Wine Groups anseende och
verksamhet samt dess finansiella stallning.

Viva Wine Group &r ocksa exponerad for risken att
producenter och leveranttrer &ndrar strategi och kringgar
Bolaget genom att sdlja sina produkter direkt till Bolagets
kunder eller till Bolagets konkurrenter. Viva Wine Groups
tillgang till produkter kan ocksa paverkas negativt om
producenter, leverantérer eller andra samarbetspartners
hamnari ekonomiska trangmal eller inte efterlever
tillamplig lagstiftning, handelsrestriktioner, valutakurser,
transportkapacitet, kostnader och andra faktorer som ligger
utanfor Bolagets kontroll, vilket skulle ha en vasentligt
negativ inverkan pa Koncernens verksamhet, framtids-
utsikter, resultat och finansiella stallning.

Viva Wine Groups tillvaxt kan utmana Bolagets
resurser

Viva Wine Groups tillvaxtstrategi omfattar saval organisk
tillvaxt som tillvaxt genom forvary, i syfte att 6ka Bolagets
marknadsandelar och langsiktigt etablera Koncernen

enligt Bolagets vision om att bli den ledande vinaktdren i
Europa. Tillvaxt kan komma att exponera koncernledningen,
administrationen, IT-systemen samt den operativa och
finansiella infrastrukturen inom Koncernen for flera
utmaningar. Under 2025 har Bolaget genomfort forvarvet av
Delta Wines, vilket avsevart starker Bolagets verksamhet
och utgor en viktig plattform for fortsatt expansion i Europa.
| samband med ett férvarv gor Bolaget vissa antaganden
och stallningstaganden baserat pa information som &r
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tillganglig vid forvarvstidpunkten och vissa prognoser
baserat pa antaganden om framtida utveckling, marginaler
och vinstférmaga, somi sig involverar vissa osdkerhets-
faktorer. Integrationen av den forvarvade verksamheten
kan aven medfdra en risk att Bolaget inte lyckas behalla
nyckelanstdllda eller andra anstallda och konsulter,
savéliden forvarvade verksamheten som i den befintliga
Koncernen pé grund av verksamhetsférandringar som en
vaxande organisation for med sig.

Bolagets tillvaxt, bade organisk och genom forvary, innebar
hoga krav pa Bolagets ledning samt dess interna system,
processer och resurser for att hantera tillvaxt. Investeringar
i rutiner, processer och kontrollsystem kraver att Bolaget
avsatter resurser fran ledningen och verksamheten, vilket
kan paverka effektiviteten. Fortsatt tillvaxt forutsatter dven
att Bolaget kan attrahera, utbilda och behalla personal
samt utveckla produkterbjudandet, sortimentet och forsalj-
ningsformer. Fér att nd nya kunder och 6ka forsaljningen
till befintliga kravs tid och resurser fran ledningen, vilket
kan medfdra operativa utmaningar. Om Viva Wine Group inte
lyckas med att effektivt hantera den 6kning av verksamhetens
storlek och komplexitet som foljer av framtida tillvaxt

eller om Bolaget misslyckas med att identifiera lampliga
forvarvsobjekt, skulle det kunna leda till 6kade kostnader,
operativa stérningar och negativ paverkan pa Bolagets
expansion, verksamhet och finansiella stallning samt
innebdra att Bolaget inte uppnar sin strategi.

Risker for storningar i lagerhallning och transport

Viva Wine Groups logistikstruktur omfattar ett flertal lager

i Europa, dar Koncernen driver egna lageranlaggningar

i bland annat Nederlanderna, Tyskland och Polen, samt
samarbetar med tredjepartsleverantorer for lageri Sverige,
Finland och Norge. Koncernen d@r beroende av att dessa
lager fungerar utan avbrott och att varorna hanteras pa

ett sakert satt. Skador pa lagerforda produkter kan uppsta
till foljd av exempelvis IT- eller systemhaverier, sabotage,
brand eller andra olyckor, vilket kan leda till nedskrivningar
av lager och férsenade leveranser. Vid IT- eller system-
haverier kan exempelvis lagerhantering eller automatiserade
sakerhetssystem sluta fungera, vilket okar risken for att
produkter skadas, forstors eller inte kan hanteras effektivt,
ellerivissa fallinte alls. Sddana hdndelser kan péverka
Bolagets formaga att fullgéra sina dtaganden gentemot
kunder och dérmed fa en negativ effekt pa verksamhet,
resultat och finansiell stallning, i den man forlusterna inte
tacks av forsakringar.

Viva Wine Group ar dven beroende av fungerande logistik-
lésningar for leverans av produkter till kunder och mellan
lager, bade inom Norden och 6vriga Europa. For vissa pro-
dukter sker langvaga transport pa tank, varefter tappning
pa flaska eller box sker i Danmark, Frankrike, Spanien eller
Tyskland. Exempelvis har Bolagets lagerpartneri Sverige en
egen tagterminal for att ta emot leveranser, vilket innebar
att eventuella stérningar i tagtrafiken eller terminalens drift
kan fa sarskilt stor paverkan pé leveransflédet till detta
lager. Storningar i logistikflodet, sdsom strejker, daligt



vader, brand, naturkatastrofer, IT-avbrott, eller andra
serviceavbrott hos logistik- och transportféretag, kan
paverka Bolagets mojlighet att leverera produkter i tid samt
paverka Bolagets renommé och relationer till kunder och
samarbetspartners. Om en logistikpartner eller transportor
skulle avsluta sitt samarbete, ga i konkurs eller avannan
anledning inte kunna leverera, kan detinnebéara dkade
kostnader och viss stalltid for att hitta nya leverantérer

av dessa tjanster. En bristfallig strategisk helhetssyn pa
Koncernens logistik kan leda till suboptimering, bristande
samordning mellan lager och transportfléden samt for-
svarad hantering vid stérningar eller forandringar i
leveranskedjan. Sddana storningar kan aven fa en negativ
effekt pa Viva Wine Groups verksamhet, finansiella stéllning
och verksamhetsresultat.

Viva Wine Group ar foremal for risker relaterade till
makroekonomiska faktorer och marknadsinstabilitet

Viva Wine Group ar verksamti 16 lander med férsaljning
till statliga monopol, detaljhandel, restauranger och kon-
sumenter via e-handeli Europa. Denna breda geografiska
ndrvaro innebdr exponering mot en rad komplexa lagar,
regler och kontroller, sarskilt relaterat tillimport och
forsaljning av alkoholhaltiga drycker, samt risker kopplade
till globala handelskonflikter och politisk osakerhet.

Viva Wine Groups forsdljning ar koncentrerad till Norden
och Europa. Koncernen har vidare leverantérer fran

olika regioner varlden dver. Detta exponerar Viva Wine
Group forrisker relaterade till makroekonomiska faktorer
och geopolitiska férhallanden. Efterfragan pé Bolagets
produkter pdverkas av faktorer som rantenivaer, inflation,
valutakursférandringar, sysselsattning och tullar. Vin ar
en produkt som konsumenter kan valja bort vid ekonomisk
osdkerhet, vilket kan paverka forsaljningsvolymer och
l6nsamhet negativt.

Koncernen ar sdledes exponerad mot marknadsinstabilitet,
sasom fluktuerande réntor, recession och geopolitisk osaker-
het, vilket paverkar bade kostnadsbilden och konsument-
beteendet. Det globala politiska landskapet forandras
standigt, vilket krdver att Bolaget anpassar sig till nya
forutsattningar som aven kan paverka kunder, leverantorer
och samarbetspartners negativt. Dessa faktorer kan leda
till storningar i leveranskedjan, 6kade ravarupriser och
minskade realléner, med negativ effekt pa nettoomsattning
och finansiell stallning. Bolagets intakter &r darfér sarbara
for ekonomiska cykler och regionala variationer, sarskilt
inom Europa. Vidare kan terrordad, vdapnade konflikter,
naturkatastrofer, statliga atgarder samt epidemier

och pandemier stéra ravaruleveranser och forsamra
Bolagets forméaga att tillverka och leverera produkter.
Handelsrestriktioner, inklusive nya eller utékade tullar,
embargon, sanktioner och utldndska arbetsmarknads-
konflikter, kan ocksa ha en negativ effekt pa verksamheten.
Om dessa risker realiseras, kan det leda till minskad
forsaljning, forsamrad lonsamhet och negativ paverkan pa
Bolagets finansiella stallning och verksamhetsresultat.
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Risker avseende nyckelpersoner och personal

Viva Wine Group tilldmpar en decentraliserad operativ
affarsmodell, dar entreprendrsandan ar en central drivkraft
i Bolagets ldnsamma tillvaxtresa. Organisationen praglas
av starkt lokalt engagemang och verksamheten bedrivs
genom dotterbolag med betydande affarsmassigt sjalv-
bestdammande, ledda av erfarna och engagerade deldgare,
samtidigt som Bolaget har en mindre sammansatt grupp
nyckelpersoner som hanterar koncernspecifika organi-
sationsarenden. En viktig komponentiViva Wine Groups
utveckling utgors av Bolagets férmaga att behalla sina
ledande befattningshavare och andra nyckelpersoner, saval
inom respektive dotterbolag som pé koncernniva, vilka

har omfattande kompetens, ldng erfarenhet av verksam-
hetsomradet samt etablerade relationer med producenter,
leverantdrer, kunder och andra affarspartners. Dessa relationer
aravgorande for att uppratthalla och vidareutveckla
Bolagets samarbeten och affarsverksamhet. Darutéver
ardet vasentligt for Bolagets tillvéaxt att forma attrahera
kompetenta och kvalificerade medarbetare. Det finns en
risk att rekryteringar inte sker pa ett tillfredstallande satt,
till foljd av konkurrerande arbetsgivare eller svarigheter att
hitta ratt kompetens samtidigt som Bolaget &r i en standig
tillvaxtfas. Viva Wine Group riskerar forseningar i utveck-
lingen eller att férlora marknadsforsprang i handelse av att
nyckelpersoner av ndgon anledning skulle ldmna Bolaget
eller om Bolaget inte fortsatt kan férma att rekrytera kvali-
ficerad personal, vilket skulle kunna fa negativ inverkan pa
Bolagets verksamhetsutveckling, resultat och finansiella
stallning.

Viva Wine Group forlitar sig pa valfungerande och
sakra IT-system

Viva Wine Group forlitar sig pa védlfungerande och tillgéngliga
IT-system, sdval egna som sadana som tillhandahalls av
tredjepartsleverantdrer, for att hantera centrala delar

av verksamheten. Sarskiltinom segmentet B2C, dar
férsaljning sker via e-handel, blir Bolaget sarskilt beroende
av sakra IT-system mot bakgrund av mangden person-
uppgifter som erhalls fran konsumenter vid férsaljning via
e-handel, sdsom kontaktinformation och betalningsuppgifter,
vilket staller hoga krav pa datasédkerhet och efterlevnad av
gallande dataskyddslagstiftning. Brister i dessa system,
oavsett om de drinterna eller tillhor tredje part, kan leda
till obehdrig atkomst, piratattacker, dverbelastning, tekniska
fel, verksamhetsavbrott eller andra stérningar som péaverkar
tillgangligheten och sakerheten i Bolagets digitala miljo.

Viva Wine Group ar déarmed utsatt for risker relaterade
tillintrang, skadlig kod, cyberattacker och andra former
av IT-brottslighet. Sddana incidenter kan leda till att
konfidentiell information, inklusive immateriella tillgangar
och personuppgifter, exponeras eller gar forlorad. En
sakerhetsovertradelse eller forlust av sekretessbelagd
information kan medféra rattsliga atgarder, skadestands-
ansprak, tillfalliga nedsténgningar, systemfel och andra
verksamhetsstdrningar.



Om nagon av dessa risker skulle materialiseras kan det
resulteraiforlorade intakter, 6kade kostnader for att
atgarda och forbattra IT-systemen samt juridiska pafdljder.
Det kan dven leda till forlust av kundfértroende, skadat
rykte och negativ paverkan pé Bolagets formaga att
bedriva verksamheten med kundernas fulla fértroende. |
forlangningen kan detta paverka Bolagets konkurrenskraft,
minska dess marknadsandelar och férsamra framtidsut-
sikterna samt fa negativ inverkan pa Bolagets verksamhet,
finansiella stallning och resultat.

Bolaget ar beroende av tillgangen pa
kvalitetsravaror

Den enskilt viktigaste ravaran for Bolaget &r vindruvan fér
vintillverkningen i produktionsledet inom Bolagets producent-
bas. Kostnaden pa radvaran kan komma att 6ka pa grund av
ettantal olika anledningar som Bolaget inte har kontroll dver,
exempelvis klimatférandringar och forandrade vaderménster,
andra vaderforhallanden som paverkar tillgangen pa
kvalitetsravara, osdkerhetijordbruksférhallandena eller pa
grund av andrade import- och exportlagstiftningar. Sédana
klimatrelaterade faktorer kan medfdra forsamrad druv-
kvalitet, minskade skdrdar och 6kade produktionskostnader,
vilketiforldngningen kan begransa Bolagets produktutbud
och paverka dess konkurrenskraft. Skulle tillgangen pa
kvalitetsvin och vindruvor hos Bolagets producenter
minska eller férsdmras, eller om priserna pa ravaran hgjs,
kan detinnebéra svarigheter for Bolaget att distribuera och
leverera vin i enlighet med sina kontraktuella ataganden
med kunder och kan vidare innebara prishdjningar. Om
nagon av dessa risker skulle realiseras skulle det kunna

ha en védsentlig negativ inverkan pa Bolagets verksamhet,
finansiell stallning och resultat.

RISKER RELATERADE TILL POLITISKA OCH
LEGALA ASPEKTER

Risker relaterade till forédndring i lagstiftning och
regulatoriska regelverk avseende alkoholhaltiga
drycker

Bolagets verksamhet, strategi och framtida intakter paverkas
av att alkoholfdrsaljning i olika jurisdiktioner regleras
eller omregleras genom lagstiftning. Lagstiftningen

kan andras i jurisdiktioner dar Viva Wine Group bedriver
verksamhet av flera olika anledningar sdsom av politiska
skal, folkhdlsoskal eller av andra orsaker. Viva Wine Groups
nettoomsattning for rdkenskapsaret 2024 genererades
huvudsakligen av Bolagets verksamhet i Sverige, Finland
och Norge, vilket, vid inkludering av Delta Wines omsattning
pa oreviderad proformabasis, motsvarar cirka 55 procent
av Koncernens nettoomsattning. | dessa lander sker mer-
parten av forsaljningen i detaljhandeln av alkoholhaltiga
drycker éver viss volymprocent eller av viss kategori
(sdsom till exempel spritdryck) via bolag som &gs och
kontrolleras av staten i respektive jurisdiktion (System-
bolaget, Alko, respektive Vinmonopolet, i némnd ordning).
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Endast alkoholhaltiga drycker upp till deni landet angivna
volymprocenten och av tillaten kategori (till exempel 1) far
sdljas i dvriga detaljhandeln.

Statliga detaljhandelsmonopol kan foréndras i fréga om

att till exempel antal butiker kan minska eller 6ka, vilka
kategorier pa alkohol som omfattas av monopolet, vilka de
tilldtna forsaljningstiderna &r eller vilka forsaljningskanaler
som drtillgangliga for det statliga monopolet. Ett statligt
detaljhandelsmonopol kan ocksa férandras satillvida att
det helt kan komma att avskaffas och avvecklas. Under 2024
har exempelvis forandringar i finsk lagstiftning mojliggjort
forsaljning av vin' med upp till tta procent alkoholhalt i
dagligvaruhandeln. Vidare har Sverige infért dndringari
alkohollagen under 2025 som mojliggor gardsforsaljning

av alkoholhaltiga drycker. Sadan foréndring kan paverka
konkurrensen, konsumtionsbeteenden och stéller krav pa

att Bolaget anpassar sin verksamhet efter nya forhallanden,
vilket skulle kunna ha en negativ inverkan pa Bolagets
verksamhetsutveckling, finansiella stallning och resultat.

Viva Wine Groups verksamhet omfattas dven av marknads-
foringslagstiftning som begransar Bolagets méjlighet att
marknadsfdra alkohol, och Bolaget kan i vissa jurisdiktioner
behdva tillse att det inte sker ndgon aktiv marknadsforing
av produkter och tjanster. Myndigheter och domstolaride
berorda jurisdiktionerna kan dock bedéma att franvaron av
marknadsforingsaktivitet och de dtgarder som Viva Wine
Group vidtarinte ar tillrackliga. Darutéver kan marknads-
féringslagstiftning komma att forandras, vilket skulle
paverka konkurrensen och resultera i nodvédndighet for
Bolaget att genomféra nddvandiga férandringar av verk-
samheten, innebdrande en negativ paverkan pa Bolagets
resultat och finansiella stallning.

Viva Wine Groups verksamhet omfattas av regelverk
i flera olika ldnder som stéller krav pa Bolagets
kontinuerliga regelefterlevnad

Koncernen verkarinom flera olika jurisdiktioner och
erhaller intakter fran olika internationella marknader och
ardarmed skyldigt att folja ett antal olika lagar och regula-
toriska regelverk. Berdrda myndigheter foljer ldpande upp
att Bolaget lever upp till de krav och regler som stélls. Aven
om Bolaget har rutiner och processer for att félja rattsut-
vecklingen och annan utveckling som paverkar Bolagets
regelefterlevnad, finns det en risk att Bolagets tolkningar
av hurregler ska efterlevas inte stammer éverens med

hur berdrda myndigheter tolkar reglerna eller att Bolagets
rutiner och processer misslyckas med att fanga upp
regelandringar som paverkar dess verksamhet. Om nagon
av ovanstaende risker skulle intréffa kan det leda till boter
eller andra sanktioner, inklusive att ndgon av Koncernens
licenser dras tillbaka. Detta skulle i sin tur kunna ha en
vdsentlig negativ inverkan pa Koncernens verksamhet,
finansiella stallning och resultat.

1) Med vin avses i denna mening jésta drycker med upp till tta procent alkoholhalt som enligt finsk lag far séljas i dagligvaruhandeln. Dessa produkter kallas ofta vin i vardagligt tal,

men uppfyllerinte nédvandigtvis den juridiska definitionen av vin.



Viva Wine Groups verksamhet samt dess geografiska
spridning i frdga om marknader dar forsaljning sker, saval
som Bolagets internationella producentbas, exponerar Viva
Wine Group fér risker relaterade till hallbarhetsfaktorer som
manskliga rattigheter, arbetsférhallanden och korruption.

| vissa delar av vardekedjan forekommer beroende av
sasongsarbetare, vilket medfor en férhojd risk fér bristande
arbetsvillkor. Om sadana risker materialiseras kan det

leda till negativ publicitet, rattsliga pafoljder och paverkan
pa Bolagets anseende och leveransformaga. Sddana
incidenter eller anklagelser mot Bolaget, producenter,
leverantdrer, distributérer och andra samarbetspartners
leder till negativ publicitet riskerar att skada Viva Wine
Groups anseende.

Eftersom Viva Wine Groups verksamhet dr internationell,
dar de olika affarsomradena har saval operationellt ansvar
som resultatansvar och saledes bedriver sin respektive
verksamhet utan attialla affarsbeslut koppla in koncern-
gemensamma funktioner, ar det komplext och tidskravande
att fullt ut folja upp och kontrollera att hela organisationen
efterleverinterna policyer och uppférandekoder. Efter-
levandet av de regelverk och krav Bolagets verksamhet
omfattas av araven férenat med kostnader for Bolaget,
framst kostnader for externa radgivare sadsom jurister och
revisorer. Om Viva Wine Groups medarbetare, leverantdrer,
distributorer eller andra samarbetspartners pa ett allvarligt
satt ageraristrid med radande lagar samt interna och
externa policyer eller pa ett sdtt som inte dverensstammer
med den niva pa afférsetik och integritet som Viva Wine
Group har atagit sig skulle det huvudsakligen kunna ha en
negativ pdverkan pa Viva Wine Group anseende, verksamhet,
resultat och finansiella stéllning.

Viva Wine Group &r beroende av formagan att
erhalla och uppratthalla skydd for sina immateriella
rattigheter

Viva Wine Group ager eller innehar rattigheter till ett stort
antalimmateriella rattigheter. Under rékenskapséret 2024,
fére forvarvet av Delta Wines, utgjorde Bolagets egna
varumarken cirka 50 procent av den totala produktportféljen.
Efter férvarvet uppskattar Bolaget att andelen egna varu-
marken uppgar till cirka 35 procent. Bolagets fortsatta till-
véxt och dess formaga att konkurrera effektivt &r beroende
av dess formdga att erhalla, skydda och forsvara sin ratt till
sinaimmateriella rattigheter.

Det finns en risk for att de atgarder som Koncernen vidtar
for att skydda sina immateriella rattigheter visar sig vara
otillrackliga, och i sa fall kanske Koncernen inte skyddas
pa ett lampligt satt ur ett immaterialrattsligt perspektiv. |
takt med att Viva Wine Group expanderar internationellt
och trader in pd nya marknader 6kar ocksa Bolagets kost-
nader for att kunna erhalla och skydda sina immateriella
rattigheter.

Det finns dértill en risk for att tredje parter registrerar
eller utvecklarimmateriella rattigheter som skulle kunna
begrénsa Bolagets mdjligheter att fortsatta med nuvarande
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eller framtida verksamhet eller som skulle kunna ersatta
eller kringga Koncernens immateriella rattigheter. Om
exempelvis ndgon annan aktor utan ratt sdljer produkter av
lag kvalitet under nagot av Viva Wine Groups varumaérken
eller kdnnetecken, riskerar det att allvarligt paverka Viva
Wine Groups konkurrenskraft och skada Koncernens
anseende. Dessutom kan myndigheter avsld varumarkes-
ansokningar som lamnats in av Bolaget, och dven om
ansokningarna godkanns kan externa parter forsdka
motsétta sig eller bestrida sddana registreringar. Darutéver
finns det en risk att anstéllda, bade i Sverige och utomlands,
utvecklarimmateriella rattigheter och att sddana immateriella
rattigheter anses tillfalla den anstallda enligt tillamplig
lokal lagstiftning.

Viva Wine Group kan ockséd komma att paverkas negativt av
processer eller ansprak rorande immateriella réattigheter,
dels sadana dar Viva Wine Group menar att nagon gér
intrang i Koncernens immateriella rattigheter, dels det
motsatta forhallandet. Tvister, ansprak eller rattsliga
forfaranden kring pastattimmaterialrattsintrang eller
andra krav mot Bolaget kan vara dyra och tidsddande, dven
om de i slutdandan skulle avgodras till Bolagets fordel. Om
en sadan tvist eller ett sddant férfarande resulterari ett
ogynnsamt utfall for Viva Wine Group kan Bolaget tvingas
att betala skadestand, upphora med den aktivitet som utgor
intrang och/eller tvingas erhalla en licens och dérmed adra
sig merkostnader for att producera eller marknadsfora

de berdrda produkterna. Om Viva Wine Group skulle gora
intrang, eller anklagas for att géra intrang, i andras imma-
teriella rattigheter kan det fa en negativ effekt pa Viva Wine
Groups anseende, verksamhet och finansiella stallning.

FINANSIELLA RISKER
Risker relaterade till valutakursfluktuationer

Valutarisk ar risken fér att verkligt varde eller framtida
kassafléden fran ett finansiellt instrument varierar pa
grund av férandring i utlandska valutakurser. Valutarisker
aterfinns primarti omrakningen av utléndska verksamheters
tillgangar och skulder till moderfdretagets funktionella
valuta, sd kallad omrakningsexponering. Aven Koncernens
forsaljning och inkdp i utléndska valutor, sé kallad trans-
aktionsexponering, utgor en valutarisk. Sammanfattningsvis
har Koncernen leverantorer fran olika regioner varlden 6ver
med kostnadsbas i lokal valuta och ar saledes exponerade
for valutarisk. Den priméra valutarisk som Koncernen ar
exponerad mot utgors av transaktionsexponering, det vill
sdga risken att valutakursférandringar paverkar vardet av
framtida forsaljning och inkdp i utlandsk valuta. Koncernen
ar sarskilt exponerad mot hog volatilitet i EUR/SEK och
EUR/NOK, vilket kan medféra betydande resultatpaverkan
vid snabba eller ovantade valutakursférandringar.
Koncernen hade exempelvis for rdkenskapsaret 2024

en valutaexponering fran forsaljning respektive inkop i
EUR uppgéende till 27 respektive 84 procent. Koncernen
valutasakrar denna exponering genom valutaterminer

vars forfallotid generellt varierar mellan 3-9 ménader.
Riskerna varderas genom prognostisering av mycket



sannolika framtida betalningari EUR. Malet &r att minimera
volatiliteten i kostnaden for mycket sannolika varuinkop.
Koncernens riskhanteringspolicy ar att sakra mellan 50 och
100 procent av forvantade kassafléden i EUR for varuinkop
upp tillett kvartaliforvag forutsatt att sakringskostnaden
for varje sakring ar acceptabel. Cirka 76 procent av varu-
inkdpen i EUR sdkrades mot valutarisk under rakenskaps-
aret 2024.

Féljaktligen paverkas Viva Wine Groups vinst och tillgéngar
av fluktuationerivardet pa EUR mot SEK. En forandring av
EUR om +/- en procent gentemot SEK under rakenskapsaret
2024 skulle ha inneburit en effekt pa resultat fore skatt

om +/- 19 MSEK. Kanslighetsanalysen grundar sig pa

att alla andra faktorer (t.ex. réntan) férblir oféréndrade.
Omrakningsrisk uppstar vid omrédkning av utlédndska dotter-
bolags nettotillgangar till rapporteringsvalutan SEK, vilket
framst paverkar redovisade resultat och eget kapital.

Viva Wine Group ar foremal for risker relaterade till
nedskrivning av goodwill

Goodwill representerar skillnaden mellan anskaffnings-
vardet och det verkliga vardet av forvarvade tillgéngar,
overtagna skulder samt eventualférpliktelser. Viva Wine
Groups goodwill uppgick per den 30 september 2025 till
1349 MSEK, motsvarande 27,6 procent av Bolagets totala
tillgadngar. Koncernens redovisade varden fér goodwill har
uppkommiti samband med Bolagets féretagsforvary, bland
annat av férvarvet av Delta Wines som genomférdes den

23 maj 2025.

Goodwill skrivs inte av utan nedskrivningsprovas varje

ar, eller vid indikation pa att behov av nedskrivning skulle
foreligga, pa den lagsta nivan dar det finns separata
identifierbara kassafléden (kassagenererande enheter),
vilket fér Viva Wine Group utgor det forvarvade bolaget.
Nedskrivningsprovningar av Koncernens goodwill gérs
genom att bedéma om enhetens atervinningsvarde dr hogre
an dess redovisade varde for respektive kassagenererande
enhet som goodwillen tilthor. Atervinningsvérdet har
berdknats pa basis av enhetens nyttjandevarde, vilket utgor
nuvdrde av enhetens férvantade framtida kassafloden fére
skatt for det ndrmaste aret och utan hansyn till eventuell
framtida verksamhetsexpansion och omstrukturering.

Det finns enrisk att Viva Wine Groups antaganden i

dessa hanseenden visar sig vara felaktiga eller att den
diskonteringsrdnta som anvénds inte korrekt aterspeglar
de specifika riskerna for den kassagenererande enheten,
vilket skulle kunna resultera i avvikelser vid varderingen

av goodwill. Betydande sddana avvikelser och storre ned-
skrivningar av goodwill och andra immateriella tillgangar
kan ha en vasentlig negativ inverkan pa Bolagets finansiella
stallning och resultat.

Viva Wine Group

RISKER RELATERADE TILL BOLAGETS
AKTIER

Handeln i Viva Wine Groups aktier kan vara inaktiv
och priset volatilt

Viva Wine Groups aktier har handlats pa Nasdaq First North
Growth Market sedan slutet av2021. Det pris till vilket
aktiernaiViva Wine Group har handlats i ett historiskt
perspektiv har stundtals varit volatilt. Det h6gsta respektive
lagsta pris till vilket aktien i Viva Wine Group har handlats
pé under de senaste tolv manaderna fran den 30 september
2025 uppgar till 45,00 SEK (den 30 september 2024) respektive
35,50 SEK (den 29 september 2025).

Bolagets aktier har aven fran tid tillannan varit foremal

for begransad handel med ldg daglig omsattning och
avstandet mellan kop- och saljkurser har fran tid tillannan
varit stort, vilket dven kan komma att vara fallet framgent.
Volatiliteten i Bolagets aktier paverkas av ett antal olika
interna och externa faktorer. Till de interna faktorerna hér
bland annat resultat fran finansiella rapporter och till de
externa faktorerna hor allménna ekonomiska forhallanden,
branschfaktorer, konjunktur samt ytterligare externa faktorer.
Det finns en risk att investerare forlorar hela eller delar av
sin investering. Det finns ocksa en risk att aktiedgare inte
har méjlighet att avyttra sittinnehav vid varje given tidpunkt
da handeln kan vara inaktiv och illikvid. Stora skillnader
mellan kop- och saljkurserinnebar vidare i allmanhet en
hégre transaktionskostnad for investerare och dkar risken
for en volatil handel i Bolagets aktie.

Storre aktiedgares inflytande och avyttringar av
aktier i Bolaget

Emil Salln&s (VD) och Bjérn Wittmark (Director Business
Development) ("Huvudégarna”) kontrollerar per den

30 september 2025, genom respektives bolag, cirka 26
procent vardera av aktierna och résterna i Viva Wine Group.
Huvuddgarna kommer fortsatt ha méjlighet att utéva ett
vasentligtinflytande i arenden som kraver godkdnnande
av aktiedgarna pa bolagsstamma. Har ingar bland annat
utndmning och avsattning av styrelseledamoter, beslut om
utdelning, beslut om nyemission, andring av bolagsord-
ningen och andra viktiga arenden. Huvudagarnas intressen
kan skilja sig frdn Bolagets eller andra aktiedgares intressen
och Huvudagarna skulle kunna utéva inflytande 6ver
Bolaget pa ett satt som inte framjar de andra aktiedgarnas
intressen pa basta satt.

Vidare kan avyttringar av aktier i Bolaget som gors av
Huvudégarna eller andra storre aktiedagare eller styrelse-
ledaméter och ledande befattningshavare i Bolaget, eller
uppfattningen om att sddan forsaljning kommer att ske, ha
en vasentlig negativ inverkan pa Bolagets aktiekurs.



Bolagets mdjlighet atti framtiden ldmna eventuell
utdelning &r beroende av flera faktorer

Enligt den av styrelsen antagna utdelningspolicyn avser
Viva Wine Group att dela ut 50-70 procent av arets

resultat hanforligt till moderbolagets aktiedgare, med
beaktande av Bolagets langsiktiga finansiella stabilitet,
tillvaxtmaojligheter och strategiska initiativ. Styrelsen
utvarderar dock arligen majligheten till utdelning baserat
pa Bolagets affarsforhallanden, tillvaxtmaojligheter och
finansiella stallning. Trots att Viva Wine Group historiskt har
ldmnat utdelning finns det ingen garanti for att utdelning
kommer att ske i framtiden. Beslut om utdelning fattas av
bolagsstdmman och paverkas av ett flertal faktorer, sdsom
Bolagets framtida resultat, kassafloden, rérelsekapitalbehoy,
investeringskostnader, efterlevnad av lanevillkor och andra
faktorer. Det finns en risk att Bolaget inte kommer att ha
tillréckligt med utdelningsbara medel och att Bolagets
aktiedgare inte beslutar att ldmna utdelning i framtiden. Det
finns darmed en risk att en utdelning kanske inte foreslas
eller godkanns och att det inte beslutas om nagon utdelning
under ett visst ar eller 6verhuvudtaget. En investerare i
Bolagets aktier ska saledes vara medveten om att vinst-
utdelning helt kan komma att utebli.

Framtida emissioner kan paverka aktiernas varde
negativt och leda till utspadning

Om Viva Wine Group inte kan tillgodose sitt finansierings-
behovisamband med exempelvis forvarv eller andra
tillvaxtinitiativ, genom skuldsattning eller kassafloden fran
Koncernens ldpande verksamhet ar det inte uteslutet att
Bolaget kan komma att anskaffa kapital genom nyemission
av aktier. Sddana nyemissioner av aktier eller andra varde-
papper som kan konverteras till eller utbytas mot aktier
skulle, om de genomférs med avvikelse fran befintliga
aktiedgares foretradesratt, spada ut sddana befintliga
aktiedgares ekonomiska och réstrelaterade rattigheter.
Med hansyn till att tidpunkt och villkor for sddana eventuella
framtida nyemissioner av aktier kan komma att bero pa Viva
Wine Groups situation och allménna marknadsférhallanden
som rader vid en sadan tidpunkt kan Bolaget inte pa férhand
forutse eller uppskatta varken omfattning, tidpunkt eller
villkoren.

Viva Wine Group

Aktiedgare i USA eller andra ldnder utanfdr Sverige
kan eventuelltinte delta i potentiella framtida
nyemissioner

Om Viva Wine Group i framtiden emitterar nya aktier med
foretradesratt for befintliga aktiedgare kan aktiedgare i
vissa lander vara féremal fér begrdansningar som innebér att
de inte kan delta i sddana emissioner eller att deras delta-
gande pd annat satt férsvaras eller begrénsas. Aktiedgare

i USA kan exempelvis inte utdva sina rattigheter att teckna
nya aktier savida det inte finns registreringshandlingar i
enlighet med US Securities Act gédllande sédana aktier eller
om ett undantag fran registreringskraven i US Securities
Act artillampligt. Aktiedgare i andra jurisdiktioner utanfor
Sverige kan paverkas pa liknande satt. Viva Wine Group har
ingen skyldighet att lamna in registreringshandlingar enligt
US Securities Act eller att séka liknande godkdnnanden
eller relevanta undantag enligt ndgon annan jurisdiktions
lagstiftning utanfor Sverige, och att géra det kan vara fér-
knippat med praktiska svarigheter och kostnader. | den mén
Viva Wine Groups aktiedgare i jurisdiktioner utanfér Sverige
inte kan utdva sina rattigheter att teckna nya aktierieven-
tuella framtida nyemissioner kommer deras proportionella
dgande i Bolaget att minska. Sddana emissioner kan darfor
innebdra att befintliga aktiedgare far sin andel av Bolagets
aktiekapital utspadd och kan ha en negativ inverkan pa
aktiekursen, vinsten per aktie och substansvardet per aktie.
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Bakegrund och motiv

Viva Wine Group &r en europeisk vinkoncern som erbjuder
ett brett sortiment av kvalitetsvin till monopolmarknader,
detaljhandel, restaurang och konsument. Genom ett stort
antal operativa bolag med stark entreprendrsanda utvecklar,
marknadsfor och séljer Koncernen vin under bade egna

och partners varumarken. Viva Wine Group varnar om en
decentraliserad affarsmodell med utrymme for innovation
samtidigt som den skapar en gemensam plattform for syn-
ergier och stordriftsfordelar fér vardeskapande. Viva Wine
Groups verksamhet ar uppdelad i tva segment; Business

to Business (B2B) som omfattar férséljning till statliga
monopol, detaljhandel och restaurangerisaval Norden
som Europa, samt segmentet Business to Consumer (B2C)
med Bolagets e-handelsverksamhet med en stark position i
Europa. Per den 30 september 2025 stod segmentet B2B for
89,1 procent av Koncernens nettoomsattning och B2C for
cirka 10,9 procent.

Trots oroligheterivarlden féljt av inflation och valutainsta-
bilitet har Bolaget visat sig vara mindre konjunkturkansligt
och férsvarat sin position som tydlig marknadsledare for
viniNorden' och dven etablerat en stark position inom
europeisk e-handel. Bolaget har vuxit kraftigt under en lang
tid, och sedan 2012 har strategiska forvarv tillsammans
med standig utveckling av kunderbjudandet bidragit till den
fortsatta tillvaxten. I maj 2025 forvarvade Viva Wine Group
det nederlandska bolaget Delta Wines, vilket ar ett strate-
giskt viktigt steg i Bolagets ambition att etablera Viva Wine
Group som en av Europas ledande vinaktdrer. Genom detta
forvarv starktes Koncernens narvaro pa flera viktiga euro-
peiska marknader och skapade en breddad, valdiversifierad
plattform for langsiktig tillvaxt och fler forvarvsmojligheter.

Efter fyra &r som noterat bolag pa Nasdaq First North
Premier Growth Market i Stockholm genomfér nu Viva Wine
Group ett listbyte till huvudlistan, Nasdaq Stockholm fér
att ta ndsta stegiden fortsatta resan som noterat bolag.
Med visionen att ga fran att, enligt Bolaget, vara ett av de
ledande vinbolagen i Europa till att bli den ledande aktdren,
blir steget till Nasdaq Stockholm ett naturligt steg i den
professionalisering som inleddes redan 2021. Utdver att
noteringen pa huvudlistan medfér en kvalitetsstampel for
Bolaget, bedoms noteringen 6ka Bolagets visibilitet pa
kapitalmarknaden och éppna upp fér fler investerare att
investera i Bolagets aktier.

Styrelsen beddmer dven att de férvéntade fordelarna som
ett listbyte till Nasdaq Stockholm medfor skapar battre
férutsattningar for framtida vardeskapande for Bolagets
aktiedgare.

Mot bakgrund av ovanstaende har styrelsen i Viva Wine
Group ansdkt om upptagande till handel av Bolagets aktier
pé Nasdaq Stockholm. Nasdaq Stockholms bolagskommitté
har den 3 december 2025 beddmt att Bolaget uppfyller
kraven for att Bolagets aktier ska kunna tas upp till

handel pa Nasdaq Stockholm, forutsatt att sedvanliga
villkor uppfylls, daribland att ett prospekt godkdnns av
Finansinspektionen. Férsta dag fér handel pa Nasdaq
Stockholm férvantas bli den 12 december 2025.

9 december 2025

Viva Wine Group AB (publ)

Styrelsen

Styrelsen i Viva Wine Group &r ansvarig férinnehallet i Prospektet. Savitt styrelsen kdnner till 6Gverensstdmmer
den information som ges i Prospektet med de faktiska sakférhallandena och Prospektet uteldmnar ingen uppgift
som sannolikt skulle kunna paverka dess innebdérd.

1) Baserat p& forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahé&llna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgéngliga for leverantérer till respektive monopol, har Viva

Wine Group den stérsta marknadsandelen matt i forsaljning av vini liter till dessa aktdrer.
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Verksamhels- och marknadsbeskrioning

Prospektel innehaller information om Bolagels geografiska marknader och produktmarknader, marknadsstorlek,
marknadsandelar, marknadsstillning och annan marknadsinformation hénforlig till Viva Wine Groups verk-
samhet och marknad. Om inte annat anges dr sadan information baserad pd Bolagets analys av flera olika kdllor,
diiribland statistik och information [ran externa bransch- eller marknadsrapporter, marknadsundersokningar,
offentligt tillgiinglig information samt kommersiella publikationer. Sadan information som kommer fran tredje
part har dtergivits korrekt och savitt Viva Wine Group kédnner till och kan utrona av informationen som offentlig-
gjorts av denna tredje part har inga sakforhallanden uteldmnats som skulle gora den dtergiona informationen
felaktig eller vilseledande. Aven om informationen har dtergivits korrekt och Viva Wine Group anser att kéillorna
dar tillforlitliga har Viva Wine Group inte oberoende verifierat informationen, varfor dess riktighet och fullstindighet

inte kan garanteras.

INTRODUKTION TILL VIVAWINE GROUP

Viva Wine Group ar en europeisk vinkoncern som erbjuder
ett brett sortiment av kvalitetsvin till monopolmarknader,
detaljhandel, restaurang och konsument. Genom ett stort
antal operativa bolag med stark entreprendrsanda utvecklar,
marknadsfor och saljer Koncernen vin under bade egna
och partners varumarken. Viva Wine Group vdrnar om en
decentraliserad affarsmodell med utrymme fér innovation
samtidigt som den skapar en gemensam plattform for
synergier och stordriftsfordelar fér vardeskapande. Viva
Wine Group ar en nordisk marknadsledare inom vin pa
monopolmarknaderna' Sverige, Finland och Norge, och har
en stark position inom europeisk e-handelsmarknaden fér
vin med forsaljning i Tyskland, Tjeckien, Schweiz, Osterrike,
Frankrike, Nederlanderna, Italien, Slovakien, Ungern,
Rumanien och Bulgarien. Den 23 maj 2025 forvarvade
Bolaget Delta Wines, en stor vinaktor pa den nederldndska
marknaden med narvaro pa marknader i Polen, Tjeckien,
Belgien, Finland och Norge. Genom forvarvet har Viva Wine
Group expanderat sin verksamhet pa den europeiska mark-
naden och fatt tillgang till en bredare plattform for fortsatt
expansion och synergier.

Viva Wine Groups verksamhet ar uppdelad i tva segment.

Business to Business (B2B), vilket &r det storsta segmentet
baserat pa nettoomsattning, omfattar forsaljning till

Segmentsinformation

monopol, detaljhandel och restauranger. Viva Wine Group
som har en marknadsledande roll pd de nordiska monopol-
marknaderna? har under 2025 vidgat sin europeiska narvaro
ytterligare genom forvarvet av Delta Wines. Business to
Consumer (B2C) inkluderar e-handelsférséljning med
kommersiell bas i Tyskland och férsaljning i elva europeiska
lander.

Viva Wine Group erbjuder prisvarda kvalitetsviner, populdra
favoriter och etablerade varumaérken frén hela varlden.
Bolagets vélbalanserade varumarkesportfolj innehaller
bade egna varumarken och partnervarumarken. Bolaget
varnar om hallbar produktion och stravar efter att integrera
miljomassiga och sociala hallbarhetsaspekterihela
vardekedjan. Samarbetet med leverantdrer bygger pa ett
helhetsperspektiv kring produktcykeln, dar hallbarhet ar en
central drivkraft och framgangsfaktor.

Viva Wine Group har en flerarig historik av lonsam tillvaxt,
driven av strategiska forvarv, nyetableringar och expansion
i bade befintliga och nya verksamheter. Under rékenskaps-
aret 2024 uppgick Koncernens nettoomsattning till 4 211
MSEK. Nedan visas en férdelning av Viva Wine Groups netto-
omsattning samt vilka rérelsesegment som férsaljningen
hanforde sig till under rakenskapsaren 2024 och 2023 samt
per den 30 september 2025 och 2024.

30 september 31 december
MSEK 2025 2024 2024 2023
B2B 3229 2522 3514 3238
B2C 487 487 688 732
Nettoomséttning totalt 3721 3017 4211 3981

1) Baserat pa forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgéngliga for leverantérer till respektive monopol, har
Viva Wine Group den stérsta marknadsandelen matt i forsaljning av vini liter till dessa aktorer.

2) Baserat pa férsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgdngliga for leverantérer till respektive monopol, har
Viva Wine Group den storsta marknadsandelen matt i férsaljning av vin i liter till dessa aktorer.



HISTORIK

Foljande tabell redovisar utvalda, viktiga handelser, fran
Bolagets grundande fram till dagen for Prospektet.

Ar Handelse

1982 Giertz Vinimport startar sin verksamhet som agent for
vinproducenter.

2004 Ecologica blir det forsta varumarket for ekologiska viner
i Sverige.

2009  Wine Team grundas och blir Koncernens forsta
dotterbolag.

2012 Expansion i Sverige genom forvarv av Chris-Wine
Sweden. Winemarket Nordic grundas, med
inriktning pa férséaljning till restaurang- och
detaljhandelssegmentet.

2014 Koncernen blir marknadsledare inom vin i Sverige.?

2015 Nordisk expansion genom forvarv av Cisa och
Norwegian Beverage Group. Iconic Wines grundas, med
fokus pa varuméarkesbyggande och storytelling inom
vinsegmentet.

2019 Expansion till e-handelssegmentet genom forvarv av
Wine in Black.

2020 Férvarv av Tryffelsvinet, en import inriktad mot
premiumsegmentet.

2021 E-handelsfokus forstarks genom férvarv av Vicampo.
se GmbH.

2021 Bolagets aktier noteras pa Nasdaq First North Premier
Growth Market.

2022 Bolaget forvarvar Vinklubben i Norden AB och starker
relationen med svenska konsumenter.

2024 Norwegian Beverage Group férvarvar den norska
vinleverantdren Target Wines AS.

2025 Viva Wine Group starkte sin position pa den europeiska
vinmarknaden genom férvarv av Delta Wines.

2025 Bolaget férvarvar Vinguiden Nordic AB.

Viva Wine Group

VISION OCH STRATEGI

Viva Wine Groups vision ar att bli den ledande vingruppen
i Europa. Bolagets strategi dr uppdelad i tre olika omraden
enligt nedan:

Produktutveckling med konsumenten i fokus - Viva

Wine Groups produktutveckling bérjar hos kunden och
konsumenten. Genom analys av data, trender och marknad
utvecklar Bolaget standigt erbjudandet for att mota aktuella
konsumentpreferenser. Tillsammans med Bolagets produ-
center utvecklar Bolaget det basta produkterbjudandet for
varje konsuments behov.

Tillvéxt och lonsamhet - Viva Wine Group driver tillvaxt
genom att standigt utveckla sitt erbjudande till kund. Denna
tillvéxt kompletterar Bolaget med strategiska forvarv. En
gemensam kunskapsplattform fér administration, logistik
och finans framjar synergier, lénsamhet och kostnads-
kontroll.

Ansvar i hela viardekedjan - Viva Wine Group har arbetat
med héllbarhet i 6ver 20 ar och det ar en integrerad del av
Bolagets verksamhet. Bolaget integrerar hallbarhet i hela
sin vardekedja, med fokus pa skaliga arbetsvillkor hos
odlare och producenter samt minskad klimatpaverkan fran
hela vardekedjan, bland annat klimateffektiva transporter
och férpackningar.

FINANSIELLA MAL

Viva Wine Groups finansiella mél faststalldes av Bolagets
styrelse den 19 november 2025. Mélen avser, och kommer
att foljas upp av Bolaget pa, medellang sikt:

* Organisk omséttningstillvéxt, dverstigande marknadens
tillvaxt
Utover detta férvantar sig Bolaget att védxa genom forvarv.

e Justerad EBITA-marginal 8-10%

¢ Nettoskuld/EBITDA = 2,5x
Nettoskulden i forhallande till EBITDA kan emellertid
Overstiga 2,5x temporart, exempelvis i samband med
forvarv.

e Utdelningspolicy 50-70% av arlig nettovinst
Hénsyn tas till Koncernens ldngsiktiga finansiella stabilitet,
tillvaxtmadjligheter och strategiska initiativ.

3) Baserat pa férsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget och tillgéngliga for dess leverantorer har Viva Wine Group den stérsta marknadsandelen méatt i

forsaljning av vini liter till Systembolaget.
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AFFARSMODELL
Operativ modell

Viva Wine Group tilldmpar en decentraliserad operativ
affarsmodell dar entreprendrsandan ar en central drivkraft
i Bolagets lénsamma tillvaxtresa. Modellen innebar att
dotterbolagen har ett betydande affarsmassigt sjalvbe-
stammande, samtidigt som de féljer Viva Wine Groups
struktur for rapportering, ekonomistyrning, uppférandekod
och bolagsstyrning. Bolaget anser att detta angreppssatt
framjar innovation och ger dotterbolagen kraft att fortsatta
utveckla sina kunderbjudanden, dar entreprendrskapet
ofta forstarks genom att nyckelpersoner ar deldgare i
verksamheten.

Aven med den decentraliserade strukturen strévar Viva
Wine Group efter att realisera synergier dar det ar méjligt.
Dotterbolagen delar en gemensam kunskapsplattform som
mdjliggor stordriftsfordelar inom exempelvis finansiering,
logistik, leverantorsbas, hallbarhetsarbete, know-how och
konsumentinsikter. Genom samarbeten kring till exempel
logistik, finans, juridik, media, inkdp, HR och héllbarhet
optimeras resursanvandningen och skapar ytterligare
skalfordelar. Ledning och administration av Koncernen,
moderbolaget och andra koncerngemensamma aktiviteter
samordnas centralt for att sdkerstalla effektiv styrning och
ldngsiktig vardeskapande.

Finansiell modell

Bolaget prioriterar en stark balansrékning och lag
finansiell risk, vilket skapar forutsattningar for fortsatt
organisk tillvéxt och strategiska forvarv. Det operativa
kassaflodet anvéands huvudsakligen till terinvesteringari
verksamheten for att driva organisk tillvaxt, mindre férvary,
utdelning samt amortering av ln. Externt kapital och lan
anvands framst for storre forvarv. Koncernens finansiella
modell kdnnetecknas av stark kassaflodesgenerering

och lonsamhet dadr Bolaget 2024 uppnadde en justerad
EBITA-marginal pa 8,7 procent (jamfort med 7,3 procent
foregdende ar) och en l&g skuldsattning med nettoskuld/
EBITDAom 1,4 (jamfort med 1,8 foregaende ar). Genom
gemensamma system och processerinom logistik, inkdép och
administration skapas synergier och kostnadsbesparingar
som mdjliggor fortsatt tillvaxt. Kombinationen av organisk
tillvéxt och strategiska forvarv har bidragit till en stabil
utdelningskapacitet, och under de senaste tre rakenskaps-
aren har Viva Wine Group delat ut cirka 138 MSEK per ar till
aktiedgarna, motsvarande en genomsnittlig direktavkastning
om cirka 4 procent.

Viva Wine Group

Rérelsesegmentet B2B

Segmentet B2B omfattar Viva Wine Groups forsaljning till
statliga nordiska monopol samt detaljhandel och restauranger
i sdval Norden som Europa. Fran och med det andra
kvartalet 2025 ingar den nyférvarvade koncernen Delta
Wines i segmentet B2B, vilket konsoliderades in i Viva Wine
Groups réakenskaper per den 23 maj 2025. Segment B2B
redovisades innan forvarvet av Delta Wines som segment
Norden. Segment B2B:s andel av Koncernens totala netto-
omsattning per den 30 september 2025 var 89,1 procent.

B2B-férsdljning i Norden

Huvuddelen av Bolagets viner sdljs genom de statliga
monopolen Systembolaget, Alko respektive Vinmonopolet.
Bolaget innehar en marknadsledande position pa de nord-
iska monopolmarknaderna med en marknadsandel.i liter
om 28,2 procent i Sverige, 21,4 procenti Finland och 6,7
procentiNorge per 2024, vilket gér Bolaget till den stdrsta
aktoren i Sverige och i Finland, och den sjatte storsta aktoren
i Norge.* En mindre del séljs genom restauranger och
dagligvaruhandeln. Under rékenskapsaret 2024 uppgick
den totala forsaljning i volym till cirka 72,7 miljoner liter
inom segmentet B2B.

Viva Wine Group har ett brett utbud av viner fran hela varlden
ochialla prisklasser. Portféljen innehaller bade egna
varumadrken och partnervarumarken. For rakenskapsaret
2024 var andelen egna varumarken 58 procent i Sverige, 13
procentiFinland och 24 procenti Norge.

I Norden verkar Viva Wine Group genom sina lokala dotter-
bolag som utvecklar, importerar och marknadsfor vin pa de
nordiska monopolmarknaderna. Bolaget dger ocksa nagra
av Nordens ledande onlinevinklubbar som Viva Vin & Mat,
Vinklubben, Tryffelsvinets Vinklubb och Rosa Viini & Ruoka
och Vinguiden Nordic.®

4) Baserat pa férsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet, vilka finns tillgangliga for leverantdrer till respektive monopol, har Viva

Wine Group den stérsta marknadsandelen matt i forsaljning av vini liter till dessa aktorer.
5) Bolagets bedémning baserat pa antal medlemmar fér respektive vinklubb pd marknaden.
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Viva Wine Group

Operativa bolag i Sverige

Giertz

VINIMPORT

kMORNINGSTAR

L ICONIC

WINES

=

TRYFFELSVINET

GIERTZ VINIMPORT - Grundades 1982 och ar den stdrsta och dldsta operativa verksamheten i
Koncernen med viner fran hela vérlden. Giertz Vinimport ar per dagen for Prospektet den stérsta
vinimportoren i Sverige. Giertz Vinimport ar pionjar inom ekologiskt och etiskt certifierade viner
samt ledande inom mousserande vin.

THE WINE TEAM GLOBAL - Sveriges storsta importér av ekologiska viner.” The Wine Team Global
aren passionerad utvecklare av varumaérken och ar stor pa viner fran Italien, Frankrike och USA.

MORNINGSTAR BRANDS - Morningstar Brands ar en svensk importor av partnerproducenters
varumarken fran hela varlden och erbjuder ett brett sortiment av kvalitetsviner for konsument och
restaurang, samt av valkanda spritvarumarken.

ICONIC WINES - Iconic Wines har en varierad portfolj med stor del egna varumarken i innovativa
férpackningar. Flertalet av Iconic Wines produkter ar etiska och ekologiskt certifierade.

TRYFFELSVINET - Tryffelsvinet &r specialiserade pa premium- och superpremiumviner fran sma-
skaliga producenter fran hela varlden.

Operativa bolag i Finland

CISA

CISA GROUP - Grundades 1999 och har vuxit till Finlands stérsta vinimportor med stort fokus pa viner
fran Portugal och Chile. Cisa saljer bade egna varumarken och partnervaruméarken samt driver vin-
och matklubben Rosa Viini & Ruoka.®

Operativa bolag i Norge

NORWEGIAN BEVERAGE GROUP

NORWEGIAN BEVERAGE GROUP - Norwegian Beverage Group grundades 2012 och blev en del av
Koncernen 2015. Bolaget importerar vin och sprit med fokus pa partnermarken fran hela varlden med
forsaljning bade till Vinmonopolet, hotell och restaurang. Norwegian Beverage Group och har en bred
portfdlj av partnervarumérken i kombination med egna varumarken. Norwegian Beverage Groups
datadrivna arbetssatt ldmpar sig sarskilt val fér den komplexa norska marknaden.

Onlinevinklubbar i Norden av e-nyhetsbrev, hemsidor, sms och sociala medier dar

Viva Wine Group driver och dger flera onlinevinklubbar i Bolaget kommunicerar med dver 500 000 konsumenter. Viva
Norden. | Sverige dger Bolaget vinklubbarna Viva Vin & Wine Group kan darigenom inspirera och utbilda inom bade
Mat, Vinklubben, Tryffelsvinets Vinklubb och Vinguiden mat och dryck samtidigt som Bolaget kan marknadsftra nya
Nordic. | Finland driver Bolaget genom Cisa Group en av produkter och ocksa fa aterspel fran konsumenter genom
Finlands stérsta vin- och matklubbar, Rosa Viini & Ruoka.? marknadsundersdkningar.

Dessa vinklubbar ar hégkonverterande kanaleriform

6) Baserat pa férsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget och tillgéngliga fér dess leverantérer har Giertz Vinimport stérst marknadsandel enligt forsaljning
av mousserande vin i liter till Systembolaget.

7) Baserat pa forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahé&llna av Systembolaget och tillgéngliga for dess leverantérer har The Wine Team Global stérst marknadsandel enligt
forsaljning av ekologiskt vin i liter till Systembolaget.

8) Baserat pa forsaljningsstatistik enligt rapporter tilthandahallna av Alko och tillgdngliga for dess leverantérer har Viva Wine Group stérst marknadsandel enligt férséljning av vin i liter

till Alko

9) Bolagets bedémning baserat pa antal medlemmar fér respektive vinklubb pd marknaden.
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B2B-férsdljning i Europa

DELTA WINES

Delta Wines har en stark ndrvaro inom B2B-kanaler och
distribuerar ett brett utbud av viner fran hela varlden till
detaljhandel, specialbutiker, restauranger och grossister.
Framgangen bygger pa langsiktiga relationer, inkopskom-
petens och ett brett, kundanpassat produkterbjudande.
Under rdkenskapsaret 2024 uppgick Delta Wines nettoom-
sattning, pa oreviderad proformabasis enligt IFRS, till cirka

187 MEUR, med en justerad EBITDA-marginal om 6,5 procent.

Cirka 85 procent av nettoomsattningen genererades i
Nederlédnderna, med ovrig forsaljning fordelades pa Polen
(cirka 7,3 procent), Tjeckien (cirka 4,0 procent), Belgien
(cirka 3,5 procent), och Finland (cirka 0,4 procent).

RORELSESEGMENTET B2C

Segment B2C utgodr Viva Wine Groups verksamhet for
e-handelsfdrsaljning av vini Europa. Verksamheten
bedrivs genom tre plattformar - Vicampo, Weinfirst och
Wine in Black. Tillsammans erbjuder de ett brett sortiment
avvinerialla prisklasser, sadval partner varuméarken som
egna varumarken och exklusiva produkter som endast

VICAMPO

XX\ weinfiirst

@ ‘Wine in Black

Viva Wine Group

Delta Wines ar en europeisk B2B-leverantor av vin med verksamhet i Nederlanderna, Polen, Tjeckien,
D Belgien, Finland och Norge. Bolaget grundades 1985 med ambitionen att ta de basta vinerna fran hela
varlden till Nederlanderna och har sedan dess haft en stabil tillvaxt.

finns tillgangliga via Bolagets onlinebutiker. Under 2024
utgjorde egna eller varumarken med ensamratt 79 procent
av forsaljningen.

B2C-segmentet har sin kommersiella bas i Tyskland, dar ett
specialiserat team arbetar horisontellt med alla tre varumarken
och dar aven ett modernt, centraliserat lager hanterar
logistik och kundleveranser for hela Europa. Viva Wine Group
har forsaljning i elva lander i Central- och Osteuropa och
cirka 380 000 aktiva kunder. For rakenskapsaret 2024 stod
forsaljningen i Tyskland for cirka 74,7 procent av segmentets
omsattning. Kundrelationen starks genom digitala plattformar
och nyhetsbrev, dar realtidsanalys av kundbeteenden méjlig-
gor anpassade erbjudanden och hog kundlojalitet. Detta
aterspeglasiatt 84 procent av omsattningen kommer fran
aterkommande kunder.

Per den 30 september 2025 stod segment B2C for 10,9
procent av Koncernens totala nettoomsattning.

Vicampo - Vicampo 4r enligt Bolaget en ledande aktor p online-vinmarknaderna i Tyskland, Osterrike och
Schweiz. Utdver att erbjuda ett noggrant utvalt sortiment som skickas direkt fran det egna lagret, driver
Vicampo en marknadsplats med en portfélj pa éver 12 500 produkter. Mer &n 80 procent av intékterna
generas fran egna varumarken och exklusiva produkter som endast finns tillgdangliga hos Vicampo.

Weinfiirst - Weinfirst lanserades som en direct-to-consumer-plattform med en unik portfolj som
framst bestar av Bolagets egna prisvarda varumarken. Weinfurst har forsaljning i elva lénder,
inklusive marknader med tillvaxtpotential i Osteuropa, sasom Tjeckien, Ungern och Ruménien.

Wine in Black - Wine in Black erbjuder ett noga utvalt sortiment av kvalitetsviner, fran lovande unga
vinmakare till etablerade producenter fran hela varlden. Wine in Black positionerar sig som online-
sommeliern med en omsorgsfullt utvald portfdlj av kvalitetsviner.
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HALLBARHET

Viva Wine Group bedriver ett systematiskt hallbarhets-
arbete som omfattar hela vdardekedjan, fran odling och
produktion till distribution och konsumtion. Arbetet utgar
fradn internationella riktlinjer och ramverk, dar fokus ligger
pa att minska klimatpaverkan, varna om manskliga rattig-
heter, frémja goda arbetsvillkor och bidra till en mer hallbar
dryckesindustri. Genom ndra samarbete med leverantorer,

@ E3-Vatten
@ E. - Biologisk mangfald och ekosystem

Hog/mycket hdg

[ S1-Den egna arbetskraften
@ E5 - Resursanviéndning och cirkuldr ekonomi

[ S4 - Konsumenter och slutanvéndare

Inverkansvisentligthet (inverkan p samhélle och milj6)

Lag/medel

Viva Wine Group

mellan dotterbolag och andra partners stréavar Koncernen
efter att skapa positiva effekter fér bade manniskor och
milj6, samtidigt som risker hanteras pa ett strukturerat satt.

Under 2025 har Bolagets dubbla vasentlighetsanalys
uppdaterats dar ledning och styrelse godkant Koncernens

vdsentliga hallbarhetsfragor. Prioriterade fragor framgar av
matrisen nedan.

@ E1 - Klimatforandringar

| S2 - Arbetstagare i virdekedjan

/. Hég/mycket hig

Hog/mycket hig

Finansiell paverkan (inverkan pa Viva Wine Group)

@ Miljo

Som matrisen visar organiseras arbetet utifran tre huvud-
omraden: miljo, sociala fragor och styrning (ESG). Inom
varje omrade pagar initiativ for att minska risker, starka
positiva effekter och bidra till en mer hallbar utveckling i
branschen.

Miljo

Viva Wine Group vadrnar om jord, vatten och biologisk mang-
fald genom hallbar odling, dér producenterna arbetar med
lokalt anpassade metoder, minskad kemikalieanvandning och
effektiv resursférbrukning. En central del ar satsningen pa
ekologiska viner, som idag utgor 30 procent av sortimentet
och bidrar till att framja langsiktig hallbarhet i vinindustrin.

B Social

A Styrning

Viva Wine Group arbetar fér att minska verksamhetens
klimatpdverkan genom hela véardekedjan - fran odling och
produktion till transport, férpackning och konsumtion.
Bolagets klimatmal for den svenska verksamheten ar att
halvera klimatpdverkan per sald liter vin till 2030, med
utgangspunkt fran nivan ar2018. Under 2025 uppdateras
klimatmalen for att omfatta hela koncernens verksamhet.
Verksamhetens arbete for att minska klimatpaverkan sker
genom férpackningar med lagre klimatavtryck, exempelvis
lattviktsglas, Bag-in-Box, PET och burkar. Vidare ar hégt
fokus pa hallbara transporter, sasom dkad andel tdg, samt
minskad miljépaverkan i odling och produktion genom
ekologisk odling och fokus pa biologisk mangfald. Dessa
omraden svarar for verksamhetens storsta klimatavtryck.
Under 2024 saldes 73 procent av volymerna i férpackningar
med lagre klimatavtryck, 37 procent av mangden salt vin var
ekologiskt eller etiskt certifierat.
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Socialt

Viva Wine Group tar ansvar fér goda arbetsvillkor och social
utveckling i hela vardekedjan, fran odling av vindruvor,
produktion av vin samt transport och forsaljning. For att framja
ansvarfulla leverantdrskedjor ar Viva Wine Group medlemmar
iamfori BSCI, en global organisation som erbjuder verktyg
och standarder for hallbar handel, och tillsammans med
leverantdrer ansvarar for att respektera manskliga rattig-
heter och anstandiga arbetsvillkor. Vid utgangen av 2024
hade 97 procent av producenterna i de nordiska monopolens
fasta sortiment skrivit under koden. Det fasta sortimentet
utgdr mer an 90 procent av Bolagets totala forsaljning av vin
i monopolmarknaderna. Viva Wine Group samarbetar ndra
nyckelproducenter for att utveckla certifierade produkter
och projekt som gynnar lokalsamhallen. Genom etablerade
certifieringar minskar risken fér att arbets- och manskliga
rattigheter bryts. Vid behov genomfér Viva Wine Group
tredjepartrevisioner utifran amfori BSCI standard. Bolagets
mal ar att 100 procent av volymerna fran riskldnder ska vara
tredjepartsgranskade till 2030, antingen via certifieringar eller
tredjepartsrevisioner. Under 2024 var 56 procent av volymer i
Sverige fran risklander tredjepartsgranskade och 53 procent
av volymer sett till Koncernen (exklusive Delta Wines).

ForViva Wine Group ar medarbetarnas halsa och valbefinnande
en prioritet, dar viuppmarksammar risker kopplade tillhdga
arbetsbelastningar samt den paverkan som arbetsmiljén kan
ha, samt jamstalldhet och inkludering pé arbetsplatsen. Vidare
arbetar Viva Wine Group for en ansvarsfull alkoholkultur genom
kontrollerad forsaljning, ansvarsfull marknadsféring och
initiativ for att framja mattfull konsumtion.

Styrning

Hallbarhetsarbetet arintegrerat i styrningen av Viva Wine
Group, ddr styrelse och ledning har det dvergripande
ansvaret. En koncerngemensam hallbarhetsavdelning
leder och fdljer upp dotterbolagens arbete, med policys
baserade pa internationella standarder som FN:s vag-
ledande principer, OECD:s riktlinjer och ILO-konventioner.
Uppfdljning och rapportering sker lopande via ars- och

hallbarhetsredovisningen.
Revisionsutskott

Styrelse

Ledningsgrupp

Hallbarhetsgrupp

Dotterbolag

Gruppfunktioner

Viva Wine Group

Under 2024/25 reviderades flera styrdokument i linje med
EU-direktivet CSRD (Corporate Sustainability Reporting
Directive). Detta omfattade Code of Conduct, Code of
Conduct for Suppliers, och HR Policy, Human Rights Policy,
Sustainability Policy och Anti-Corruption Policy.

Etik, transparens och god affarsetik ar grundlaggande i
verksamheten. Viva Wine Group tolererar inte korruption
indgon from och dessa riktlinjer géller bade medarbetare
och samarbetspartners. Uppforandekoder, antikorruptions-
policy och medlemskap i branschorganisationer starker
detta arbete. Koncernen har dven etablerade visselblasar-
system for att anonymt hantera rapporter om oegentlig-
heter. Varken under rakenskapsaret 2024 eller per den

30 september 2025 har det rapporterats nagra incidenter
kopplade till korruption, diskriminering eller andra
overtradelser.

ORGANISATION

Per den 30 september 2025 uppgick medelantalet anstallda
i Koncernen till 364 personer, jamfort med 280 anstallda
féregdende period. Okningen innefattar medelantalet
anstallda i Delta Wines under perioden de har varit en del
av Koncernen. Om forvarvet av Delta Wines hade skett i
borjan av perioden hade medelantalet anstéllda uppgatt till
458 personer. Perden 30 september 2025 var i genomsnitt
cirka 50 procent av Viva Wine Groups anstallda kvinnor

och 50 procent man. Per den 30 september 2025 uppgick
andelen kvinnor respektive man bland styrelse och ledande
befattningshavare till cirka 42 respektive 58 procent.

BETYDANDE F('jRANDRINGoAR | BOLAGETS
VERKSAMHET SEDAN UTGANGEN AV DEN
30 SEPTEMBER 2025

Det har inte férekommit ndgra betydande forandringar
avseende Viva Wine Groups verksamhet sedan den 30
september 2025 fram till dagen for Prospektet.
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MARKNADSOVERSIKT
Den nordiska monopolmarknaden

Viva Wine Group &r bland annat verksamt pa den nordiska
monopolmarknaden for vin, dér varje land har lagstiftat

om ensamratt for forsaljning av alkohol. Denna ensamratt
gesiSverige till Systembolaget, i Norge till Vinmonopolet
ochiFinland till Alko. Bolaget anser att den nordiska
monopolmarknaden erbjuder en attraktiv férsaljningskanal
samt stabila och tydliga tillvaxtférutsattningar for seridsa
branschaktorer. Dartill anser Bolaget att det finns ett starkt
politiskt stdd for fortsatt utveckling mot ansvarsfull och
hallbar konsumtion.

Struktur och reglering pa den nordiska monopolmarknaden

De nordiska alkoholmonopolen ar statligt reglerade och
tillats exklusivitet genom lagstiftning som foérbjuder andra
aktorer att bedriva detaljhandel med de alkoholdrycker
som omfattas av respektive lands alkoholmonopol. De
nordiska staterna motiverar sina monopol av folkhalsoskal.
En gemensam namnare fér dem &r att de har som uppdrag
att framja ansvarsfull konsumtion av alkohol, uttryckt pa
olika vis av monopolen. De nordiska monopolen maste
bedriva sin verksamhet pa sddant satt att den uppfyller EU/
EFTA:s regler for statliga handelsmonopol. Det innebar
bland annat att staterna och monopolen maste sékerstélla
att det finns strukturella garantier fér icke-diskriminering
dvs att det produkter som monopolen tilthandahéller

inte sdrbehandlas eller annars diskrimineras pa grund av
sitt ursprung eller var de har producerats.” De nordiska
monopolen saknar vinstmaximeringsintresse och fyller,

i linje med framjande av folkhalsan, aven funktionen att
utbilda befolkningen om de risker som kan kopplas till
alkoholkonsumtion samt om dess potentiella skadeverk-
ningar. Darutéver, som ensamma aktdrer pa sina respektive
marknader, bar de ett ansvar att tillhandahalla god service
och kunskap om alkoholdrycker.™

Viva Wine Group

Systembolaget hari Sverige ett lagstadgat monopol pa
detaljhandel med alkoholhaltiga drycker, sdsom vin,

6l och spritdrycker, éverstigande 3,5 volymprocent.™
Systembolaget grundades ar 1955. Vid slutet av ar 2024
hade Systembolaget cirka 450 butiker runt om i Sverige,
cirka 1 150 dryckesleverantdrer och en omsattning om 39,4
MDSEK.™ Som en del av Sveriges ansvarsfulla hallning
tillalkoholforsaljning hor till exempel en reglering om att
reklam endast &r tillatet for produkter under 15 volym-
procent alkohol.™ Dartill sker informering om alkoholens
riskeri Systembolagets eget namn, i samarbete med andra,
samt genom Systembolagets dotterbolag I1Q, som arbetar
for en smartare syn pd alkohol.” Fran och med juli 2025
har Sverige infort en begrénsad form av gérdsférsaljning
av alkohol, vilket innebar att vinproducenter under vissa
forutsattningar far salja egenproducerat vin direkt till
konsumenteri samband med ett kunskapshdjande besdk,
sasom vinprovning eller rundtur. Reformen ar framst riktad
mot smaskaliga producenter och beddéms ha begransad
paverkan pa Bolagets nuvarande affarsmodell.

Vinmonopolet har ett lagstadgat monopoli Norge pa
detaljhandel med alkoholhaltiga drycker éverstigande

4,7 volymprocent.’* Vinmonopolet grundades som ett
privat aktiebolag som 1939 blev ett helstatligt bolag."” Vid
slutetav ar 2024 hade Vinmonopolet cirka 350 butiker runt
omiNorge, 810 leverantérer och en omsattning pa 18,7
MDNOK.™ | Norge finns det ett absolut férbud mot reklam
av alkoholdryck, vilket innefattar bade Vinmonopolet och
enskilda alkoholleverantérer.” Vinmonopolets uppdrag om
ansvarsfull férsaljning avses dven balanseras med en god
kundservice som ger inspirerande kundupplevelser.?

Alko har ett lagstadgat monopoli Finland pé detaljhandel
med jésta alkoholdrycker med mer &n 8 volymprocent och
alkoholdrycker som innehaller mer &n 5,5 volymprocent
destillerad alkoholi Finland, med undantag for 6l fran
mikrobryggerier och gardsviner.?’ Alko grundades ar 1932.
Vid slutet av &r 2024 hade Alko cirka 370 butiker runt om i
Finland, cirka 940 dryckesleverantdrer och en omsattning
pd 1,1 MDEUR.? | Finland &r alkoholaktdrer begréansade
att marknadsfora produkter med mer &n 22 volymprocent
alkohol.?

10) Systembolaget: www.vanligafragor.systembolaget.se/org/systembolaget/d/systembolagets-monopol/

11) Systembolaget: www.omsystembolaget.se/foretagsfakta/vart-uppdrag/.
Vinmonopolet: www.vinmonopolet.no/om-oss.

Alko: www.alko.fi/sv/alko-ab/om-alko/den-samhalleliga-rollen/alkos-grundlaggande-uppgift.

12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23

Vinmonopolet: www.vinmonopolet.no/om-oss.

Alkos arsredovisning 2024: www.alko.se/sv/alko-ab/om-alko/arsberattelse.
Valvira: www.valvira.fi/web/sv/alkohol/marknadsforing.

Alkohollag (2010:1622): www.riksdagen.se/sv/dokument-lagar/dokument/svensk-forfattningssamling/alkohollag-20101622_sfs-2010-1622.
Systembolagets arsredovisning 2024: www.omsystembolaget.se/foretagsfakta/systembolaget-i-siffror/ekonomisk-information/.

Alkohollag (2010:1622) 7 kap.: www.riksdagen.se/sv/dokument-lagar/dokument/svensk-forfattningssamling/alkohollag-20101622_sfs-2010-1622.
Systembolaget: www.omsystembolaget.se/foretagsfakta/sa-styrs-systembolaget/dotterbolag/.

Alkoholloven (LOV-2004-12-17-86): www.regjeringen.no/no/dokumenter/alkoholloven/id448224/.

Vinmonopolet: www.vinmonopolet.no/content/vmp-om-oss/var-historie/vinmonopolet-100-ar/vinmonopolets-historie.

Vinmonopolet arsredovisning 2024: https://www.vinmonopolet.no/om-oss/styring-og-ledelse/ars-og-barekraftsrapport.

Alkoholloven (LOV-2004-12-17-86) 9 kap.: www.regjeringen.no/no/dokumenter/alkoholloven/id448224/.

Alko: www.alko.fi/sv/alko-ab/om-alko/den-samhalleliga-rollen/alkos-grundlaggande-uppgift.



Inképsprocesser pa den nordiska monopolmarknaden for vin

Bolaget verkarinom de, huvudsakligen, tva etablerade
intradeskanalerna till sortimentet pa den nordiska
monopolmarknaden:

1. Offertprocess: En strukturerad process som, om
framgéngsrik, leder till att produkten blir del av mono-
polets fasta sortiment. Den strukturerade processen
halls lopande under aret och bestar av en utvardering
av flera parametrar. Infor processerna har monopolet
pa forhand bestamt de kriterier som ska uppfyllas,
och kriterierna grundar sig i bredare samhallstrender,
konsumentefterfragan och hallbarhetskrav. Det &r fran
det fasta sortimentet som den absoluta majoriteten av
forsaljningen sker. Produkteridet fasta sortimentet
rankas regelbundet for att sakerstalla att efterfrdgan pa
produkterna fortskrider, och om sa inte ar fallet flyttas
produkten ut ur det fasta sortimentet.

2.Bestéllningssortiment: En alternativ vdg in pa de
nordiska monopolen dar leverantdren erbjuder konsu-
menter valfria produkter. Detta sortiment grundar sig

Viva Wine Group

pa efterfragan hos konsumenterna, vilket innebér att
enskilda butiker hos monopol tarin produkten nar
konsumenter efterfragar den. | de fall monopolen upplever
entillrackligt stor efterfragan kan produkten flyttas till
det fasta sortimentet. | sin natur kréver bestallnings-
sortimentet en mindre initial tidsinvestering, men bygger
pa storre marknadsforingsinsatser fran leverantéren for
att framgangsrikt forflyttas 6ver till det fasta sortimentet.

Givet att produkter regelbundet rangordnas och att mono-
polens utbud féljer med konsumenternas preferenser, kravs
det, enligt Bolagets bedémning, att leverantdrer har méjlighet
att kontinuerligt uppdatera och utveckla sitt existerande
produktsortiment for att fortsatt vara relevanta, kontinuerligt
lansera nya produkter som liggeri linje med radande
trender och dven vara breda i sitt produktsortiment for att
skapa flexibilitet i en skiftande efterfragan. Dessutom ar
det férdelaktigt, enligt Bolagets bedémning, att ha resurser
for effektiv och framgangsrik marknadsféring for att driva
efterfrdgan. Dessa marknadsegenskaper ar férdelaktiga for
stora och véletablerade marknadsaktorer, sdsom Bolaget
anser sig vara.

Viva Wine Groups marknadsposition pa den nordiska monopolmarknaden for vin

Tabellen nedanillustrerar Viva Wine Groups marknadsandelar pa de nordiska monopolmarknaderna for vin under 2024.
Bolagets konkurrenter beskrivs nedan i avsnitt "Konkurrenssituation”.

Stark position i den nordiska monopolmarknaden Rekordhdg marknadsandel under 2024

Marknadsandel i monopolmarknaden (%), liter vin (m)

~73m ~38m ~22m
~22%
~12%
~7%
ANORA
U
‘TN%%?{LEW
Nasdaq Stockholm Nasdaq Helsinki Nasdaq Copenhag

Marknadsandel per monopolmarknad for 2024 (2021 i parantes), liter vin (%)

28% (25%)

21% (16%)

Finland

Norge

Sverige

Kalla: Forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahallna av Systembolaget, Alko och Vinmonopolet och tillgéngliga for leverantdrer till respektive monopol.
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Vinfdrsaljning i detaljhandel och restaurangi 6vriga
Europa

Bolaget beddmer att den europeiska vinmarknaden ar
fragmenterad, bade vad galler forsaljningskanaler och
aktorsstruktur. Fragmenteringen ar sarskilt tydlig inom
tvd huvudsegment: detaljhandel (retail) respektive hotell,
restaurang och catering (HoReCa). Mot bakgrund av detta
bedémer Bolaget att vinmarknaden i Europa kdnnetecknas
av ett stort antal verksamma aktdrer inom respektive
segment, med skilda marknadsegenskaper som kraver
anpassad positionering beroende pé forsaljningskanal och
geografisk marknad.

Inom detaljhandeln sker férsédljning av vin genom ett brett
spektrum av kanaler, sdsom stormarknader, vinbutiker,
e-handelsplattformar samt, i vissa lander, via statliga
monopol. Bolaget uppfattar att denna variation bidrar till en
ojamn konkurrensbild mellan olika europeiska marknader.
Enligt Bolagets bedémning domineras vinforsaljningen

i flera vinproducerande lander, sdsom Frankrike, Italien
och Spanien, av lokala producenter och regionala distribu-
tionsnatverk, vilket skapar en mer decentraliserad struktur.
Detta star i kontrast till de nordiska marknaderna, déar
férsaljningen i flera ldnder sker genom statligt reglerade
monopol, vilket enligt Bolaget bidrar till en mer centraliserad
och reglerad marknadsstruktur.

Bolaget bedémer att en majoritet av vinforsaljningen i
Europa sker via sa kallade off-trade-kanaler, det vill sdga
forsaljning for konsumtion i hemmet, framst via detaljhandel
och e-handel. Denna utveckling drivs enligt Bolagets
uppfattning av konsumentpreferenser for bekvamlighet,
prisvardhet och ett brett produktutbud, sarskilt via digitala
kanaler och direct-to-consumer-modeller.

Forsaljning via on-trade-kanaler, det vill sdga restauranger,
barer och hotell, paverkas enligt Bolaget i hdg grad av
lokala konsumtionsvanor, turism och efterfragan pa
upplevelsebaserad konsumtion. Restaurangmarknaden ar
uppdelad i flera underkategorier, dar vinets roll varierar
beroende pa typ av verksamhet. Bolaget bedémer att efter-
fragan inom detta segment drivs av konsumenters intresse
forvinupplevelseri kombination med mat, personlig service
och tillgang till premiumprodukter.

Viva Wine Group

Den europeiska e-handelsmarknaden

Marknaden for e-handel av vin i Europa har det senaste
decenniet varit under stark framvaxt. Historiskt har vin haft
en lag onlinepenetration jamfort med andra konsumentvaror,
vilket enligt Bolaget, innebar ett betydande utrymme fér
utdkad penetration framéver samt en mojlighet for framtida
tillvaxt. Bolaget bedomer att vin &ar sarskilt val lampat for
e-handel, bland annat pa grund av produktens hdga order-
vdrde, ldga returfrekvens, homogena férpackningsformat
och langa livscykel.

Marknaden for e-handel av vin har, enligt Bolagets
beddmning, en mojlighet att gynnas av framtida tillvaxt av
e-handel generellt. E-handel anses, enligt Bolaget, passa
mycket bra for vin. Vin karaktdriseras av flera egenskaper
som, enligt Bolaget, ldmpar sig vali denna kontext, vilka ar:

e Lag cyklikalitet: Bolaget anser att vin kan karaktéariseras
som en stabil och ocyklisk produkt, vilket forsaljningen
motstandskraftig mot konjunktursvangningar och minskar
behovet av stora varulager.

¢ Hogt genomsnittligt ordervarde: Onlineforsaljningen
av vin har ett relativt hogt ordervarde enligt Bolaget, dar
fraktkostnader utgér en ldg andel av det totala vardet,
vilket 6kar lonsamheten fér e-handlare.

Regelbundna kop och laga returtal: Produkter som
inhandlas regelbundet, till vilken kategori Bolaget anser
attvin hor, kan l@mpa sig val for e-handel da dessa kop
inte kraver fysisk utvardering fore kop, vilket framjar
aterkommande kundbeteenden. Vin har, enligt Bolaget,
i sin natur lagre returtal vilket minskar administrativa
kostnader férknippade med returer.

* Homogen produktutformning: Vinflaskor och vinboxar ar
iregel férhallandevis homogena i sin utformning vilket,
enligt Bolagets bedémning, underldttar logistiken genom
att minimera dverflddigt utrymmen, vilket kan géra
frakten mer kostnads- och klimateffektiv.

Konsumenter séker rddgivning: Onlineplattformar

ger, enligt Bolaget, goda mojligheter till skraddarsydda
rekommendationer och erbjudanden till varje konsument,
baserat pa data som tidigare kép, betygsattning och
6nskemal.



Oversikt av det fragmenterade landskapet for vin online

Enligt Bolaget kan marknaden for vinférsaljning online i
Europadelasinitre segment:

e Online retail (OR): OR liknar en traditionell e-handel d&r
e-handlarna koper produkter fran tredjepartsaktérer och
sdljer dessa till konsumenterna. Eftersom produktutbudet
sallan &r unikt blir marginaler ldgre da konsumenter har
mojlighet att jamfora priser mellan e-handlare, enligt
Bolagets beddmning. Detta segment kan vidare delas
upp i undersegmenten “traditionell” samt “premium”,
och skiljer sig da premium fokuserar pa marknadens
premiumprodukter och hariregel ldg andel egna markes-
varor (EMV), medan traditionella segmentet ofta har en
mix mellan EMV och tredjepartsprodukter. Exempel pd
aktoreridet traditionella segmentet &r Hawesko, Vinos
och Weinfreunde medan exempel pa aktorer inom premi-
umsegmentet ar Lobenbergs, Tannico, Pinard de Picard
samt Millésima.

Direct-to-consumer (D2C): Forsaljning direkt till kon-
sument. Enligt Bolaget liknar D2C traditionell e-handel
men forsaljning sker endast av egna markesvaror
(EMV), det vill sdga férsaljningen innefattar inte i regel
tredjepartsprodukter. Bolaget anser att detta leder, allt
annat lika, till hégre marginaler men kraver betydande
marknadsfdringsstrategier for att bygga produkt- och
varumarkeskdannedom hos konsumenter. Exempel pa
foretag verksamma inom detta segment ar Naked Wines,
Virgin Wines samt Wijnvoordeel.

e Marknadsplatser: Dartill menar Bolaget att marknads-
platserinte i regel dger produkterna som saljs, utan
fungerar endast som en plattform pa vilken tredjeparts-
aktorer kopplas samman med konsumenter och kan
darfor ofta ha véldigt stora produktutbud. Exempel pa
aktérerinom detta segment &r Vivino, (delvis) Wirwinzer
och generella marknadsplatser sdsom Amazon.

Bolaget beskriver marknaden som fragmenterad med
manga aktdrer verksamma inom respektive segment.
Dessutom atskiljs de genom sina unika marknadsegen-
skaper, vilket kraver en sarskild marknadspositionering
gentemot respektive segment. Framférallt uppnas detta
genom féradlandet av olika typer av varumérken som
specifikt riktar sig mot de olika segmenten. Viva Wine Group
har, enligt Bolagets uppfattning, framgangsrikt lanserat
ledande varumarken inom samtliga ovannamnda segment.

Statista: Revenue growth of the wine market in Europe from 2020 to 2029.

Viva Wine Group

Marknadstillvaxt

Bolaget beddmer att féljande punkter belyser centrala
utvecklingstendenser for tillvaxt pa vinmarknaden i Europa
och Norden.

Intdktstillvaxt - Vinmarknadens totala intakteri Europa
har varit stabila sedan 2021, efter en dterhdmtning fran
nedgangen under 2020. Prognosen fér 2029 innebéar

en arlig 6kning av marknadens totala intékter med 0,8
procent jamfort med foregdende ar.

Volymtillvdxt och konsumentbeteende - Den totala
volymen vin som sdljs i Europa har under perioden 2022
till 2024 minskat jamfort med tidigare ar. Ar 2024 uppgick
volymen till cirka 10,1 miljarder liter, att jamféra med 11,3
miljarder liter ar 2018. Nedgéangen galler framfor allt stilla
viner, medan segmentet mousserande vin visar en nagot
stabilare utveckling.” Enligt konsumtionsdata fran EU
uppgick arsférbrukningen av vin i EU till cirka 103 miljoner
hektoliter ar 2022 och 96 miljoner hektoliter ar 2024, vilket
motsvarar en minskning om cirka 7 procent under denna
period.” Denna nedgang speglar enligt Bolagets uppfattning
en 0kad halsomedvetenhet hos konsumenter som istallet
driver efterfrdgan pa lag- och alkoholfritt vin samt vin
med fokus pa smak och kvalitet (se vidare avsnittet
"Marknadstrender” nedan).

Intiktstillvixt och volymtillvixt pa i nordiska monopol-
marknaderna - Bolaget bedémer att de nordiska mono-
polmarknaderna (Sverige, Finland och Norge) &r stabila
och erbjuder tydliga tillvaxtférutsattningar.

E-handel av vin i Europa - E-handeln med vin i Europa
vaxte kraftigt under pandemin, men har darefter
paverkats av konjunkturlaget bland annat till foljd av
Ukrainakrigets utbrott och stigande inflation. Under
senare tid har marknaden aterhdmtat sig, om &n pa
vasentligt lagre tillvéxtnivaer under de fore pandemin.?
Under 2023 uppgick intdkterna fran e-handel med vin

till cirka 2,2 miljarder USD, och prognosen pekar pa en
fortsatt 6kning till omkring 2,6 miljarder USD ar 2029.28
E-handeln utgdr fortfarande en mindre andel av den totala
vinmarknaden. Bolaget bedomer att e-handeln har ldng-
siktig tillvaxtpotential i takt med att digitala generationer
blir mer kdpstarka och konsumentbeteendet féréndras (se
vidare avsnittet "Marknadstrender’ nedan).

24)
25) Statista: Volume of the wine market in Europe from 2018 to 2028, by segment (in billion liters).
26)

Statista: Annual wine consumption in the European Union from 2016 to 2024 (in million hectoliters).

27) Bundesverband E-Commerce & Versandhandel Deutschland (BEVH), den tyska branschorganisationen for e-handelsforetag: https://bevh.org/daten-studien/

umsaetze-im-onlinehandel#c1036.
28) Statista: Wine e-commerce
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Marknadstrender

Bland de marknadstrender som identifierats av Bolaget
marks sarskilt foljande:

Miljomaéssig och social hallbarhet - De statliga nordiska
monopolen efterfragariallt stérre utstréackning pro-
dukter som producerats pa ett miljoméssigt och socialt
hallbart satt. Viva Wine Group har haft hallbarhetsfragor
pé agendan i dver 20 ar och hallbarhetsarbetet aren
integrerad del av hela vardekedjan. Bolagets starka fokus
pa hallbarhet har bidragit till att dess volymbaserade
marknadsandel i det ekologiska vinsegmentet pa
Systembolaget uppgar till cirka 43 procent fér ar 2024,
vilket gor Bolaget till marknadsledare inom ekologiskt vin
i Sverige.”

Teknikutveckling och digitalisering - Anvandningen av
artificiell intelligens, e-handel och nya teknologier formar
och paverkar hur féretag interagerar med kunder och
driver sina verksamheter. Bolaget méter trenden genom
nyfikenhet att testa nya verktyg och l6sningar och har en
datadriven affarsmodell som mojliggér ett modernt och
effektivt arbetssatt inom digital marknadsforing.

Halsa och vdlmaende - Trenden kring hélsa och valmaende
ar fortsatt stark, sarskilt bland Generation Z (fédda
1997-2012) och Millennials (fédda 1981-1996). Dessa
konsumentgrupper stravar efter medvetna val, vilket
driver efterfragan pa lag- och alkoholfritt vin med fokus
pa smak och kvalitet. Viva Wine Group har erfarenhet och
insikt fran flera marknader samt erbjuder ett kundanpassat
sortiment och har ambitionen att utvidga det.

Behov av resiliens och flexibilitet - | ett instabilt ekono-
miskt, politiskt och klimatmassigt varldslage ar resiliens
och flexibilitet avgorande for framgang. Viva Wine Group
har en agil affarsmodell, erbjuder viner fran hela véarlden
och kan snabbt anpassa sortimentet efter fordndrade
forutsattningar.

Viva Wine Group

Utover de ovanstaende Gvergripande trenderna har

Viva Wine Group identifierat ett antal tydliga trenderii
konsumentpreferenser och efterfragan, som ger eninsikti
hur branschen och vinmarknaden i Norden och Europa kan
komma att utvecklas i framtiden:

Marknadsklimat ger lyft for lagprisviner - Det osé&kra
ekonomiska ldget har gjort att fler konsumenter kdper
vineride l&gre prisklasserna, bdde i Norden och inom den
europeiska e-handeln, inte minsti Tyskland.

Premiumisering - Lagpristrenden galler dock inte alla
konsumenter. Bolaget ser en parallell trend dar ménga
konsumenter vdljer farre men dyrare produkter av hdgre
kvalitet. Detta fenomen, kant som premiumisering, har
dock bromsat in nagot i det svagare ekonomiska klimatet.

Hallbara drycker allt viktigare - De senaste drens véxande
efterfragan av drycker producerade med hansyn till
manniska och miljo ar fortsatt stark och drivs framforallt
av de statliga nordiska monopolen.

Véntad dkning av e-handel i Europa - Andelen av
befolkningen som har vuxit upp med internet, datorer
och smarta telefoner ("digital natives”) dkar. | takt med
att dessa individer blir mer kopstarka och nar en alder da
vinkonsumtion 6kar, vantas dven onlinepenetrationen av
vin att oka.

Konkurrenssituation

Viva Wine Groups konkurrenter bestar av saval nationella
som internationella producenter och distributérer. Inom
B2B-segmentet ar konkurrenslandskapet fér Norden
bestdende av ett antal storre aktérer men dven manga
mindre privata aktorer. Enligt Bolagets uppfattning &rden
storsta konkurrenten i Norden, som dven verkar i noterad
milj6, ar Anora, foljt av Royal Unibrew. | Europa ar Bolagets
uppfattning att den storsta konkurrenten ar LFE (del av
Castel Group), féljt av Cordier (delav InVivo), som &r de
framsta konkurrenterna. Inom B2C ar konkurrensland-
skapet mer fragmenterat, med manga mindre aktdrer och
varierande affairsmodeller. Den stérsta konkurrenten inom
detta segment ar enligt Bolagets bedémning Hawesko, som
ocksa ar ett noterat bolag.

29) Baserat pa forsaljningsstatistik enligt rapporter tillhandahalina av Systembolaget och tillgéngliga for dess leverantérer har Viva Wine Group stérst marknadsandel enligt forsaljning

av ekologiskt vini liter till Systembolaget.
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Proformaredovisning

Den finansiella proformaredovisningen har inkluderats [or atl beskriva en hypoletisk situation och har enbart
upprdttats for illustrativa syften. Den finansiella proformaredovisningen behover inte nodvindigtvis daterspegla
Viva Wine Groups faktiska resultat om forvirven hade genomforts per det tidigare datum som anges nedan,

och sddan finansiell proformaredovisning bor inte ses som en indikation pd Viva Wine Groups resultal [or
ndgon framtida period. Proformaredovisningen bor lisas tillsammans med informationen som inforlivats i
Prospektet genom héinvisning i avsnittet "Handlingar inforlivade genom hénvisning”. Foljaktligen bor potentiella
investerare inle fésta otillborlig vikt vid den finansiella proformaredovisningen. Den finansiella proformaredo-
visningen har granskats av Bolagets revisor, se avsnittet "Proformaredovisning - Revisors rapport avseende

proformaredovisning’.

BAKGRUND TILL PROFORMAREDOVISNINGEN

Viva Wine Group har den 23 maj 2025 forvarvat och tilltratt
88,6 procent av aktierna i Delta Wines som ingarirorelse-
segmentet B2B. Kdpeskillingen bestod av kontant betalning
om 57 MEUR ("Férvarvet"). Forvérvet finansierades i sin
helhet genom en ny langfristig lAnefacilitet. For ytterligare
information om Forvarvet, se avsnitten "Grunder for
proformaredovisning” och "Férvérvsrelaterade justeringar”
nedan. Proformaredovisningen har upprattats av Viva Wine
Group med anledningen av att Forvarvet kommer att ha

en vasentlig paverkan pa Koncernens framtida resultat.
Bolagets revisor har avlagt en granskningsrapport pa
proformaredovisningen som aterfinns i avsnittet "Revisors
rapport avseende proformaredovisning”.

SYFTET MED PROFORMAREDOVISNINGEN

Syftet med proformaredovisningen ar att presentera
en Oversiktlig illustration avseende hur Férvarvet och
finansieringen av Férvarvet skulle kunna ha haft pa:

(i) Viva Wine Groups konsoliderade resultatrakning for
rakenskapsperioden 1 januari - 30 september 2025 som
om Forvarvet genomforts och tilltrétts den 1 januari 2024,

(i) Viva Wine Groups konsoliderade resultatrakning for
rakenskapsperioden 1 januari - 31 december 2024 som om
Forvarvet genomforts och tilltratts den 1 januari 2024.

GRUNDER FOR PROFORMAREDOVISNINGEN

Proformaresultatrakningen for perioden 1 januari - 30
september 2025 baseras pa Viva Wine Groups oreviderade
delarsrapport for perioden 1 januari - 30 september 2025
vilken harinférlivats i Prospektet genom hanvisning. Den
finansiella informationen for Delta Wines for perioden

1 januari - 22 maj 2025 baseras pa oreviderade interna
finansiella rapporter fér samma period. For perioden 23 maj
- 30 september 2025 ingar Delta Wines i Viva Wine Groups
resultatrakning.

Proformaresultatrakningen fér perioden 1 januari - 31
december 2024 baseras pa Viva Wine Groups reviderade
koncernredovisning for rakenskapsaret 2024 vilken har
inforlivats i Prospektet genom hanvisning. Den finansiella
informationen fér Delta Wines fér samma period baseras
pé Delta Wines reviderade koncernredovisning for raken-
skapsaret 2024.

Viva Wine Groups tillampade redovisningsprinciper ar IFRS
Reporting Standards ("IFRS") utgivna av International
Accounting Standards Board (IASB) sasom de faststallts av
Europeiska unionen. Delta Wines tilldmpar nederldndska
nationella redovisningsprinciper ("Nederlandsk GAAP").

Proformaredovisningen har upprattats i enlighet med Viva
Wine Groups redovisningsprinciper sasom de beskrivs
inot 1ikoncernredovisningen for Viva Wine Group for
rakenskapsaret 2024.

Viva Wine Group och Delta Wines hari viss man olika
uppstallningsformer och principer fér att klassificera
och presentera resultatrapporter. Vid upprattande av
proformaresultatrakningarna har Delta Wines réakningar
anpassats for att dverensstamma med Viva Wine Groups
uppstallningsformer och klassificeringar.

Inga proformajusteringar har beaktats avseende synergi-
effekter ellerintegrationskostnader.

ANTAGANDEN FOR
PROFORMAREDOVISNINGEN
Forvarvsanalys

Den effekt av forvarvet av Delta Wines som presenteras

i proformaredovisningen har upprattats baserat pa en
férvarvsanalys som faststdlldes i samband med offentlig-
gorandet av Bolagets delarsrapport for perioden 1 januari
- 30 september 2025. For ytterligare information om den
forvarvsanalysen, se avsnittet "Proformajusteringar’ nedan.
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Skatteeffekter

Skatteeffekt har beaktats pa samtliga justeringar som ej
antagits vara icke avdragsgilla i proformaredovisningen.
En skattesats om 20,6 procent f6r 2025 (20,6 procent for
2024) har anvants for justeringar hénforliga till Sverige.

For justeringar hanfdrliga till Delta Wines har en skattesats
om 19-25,8 procent anvants for bada proformaperioderna.
Skattesatserna varierar da tillgdngarna i Delta Wine
aterfinns i olika ldnder (Polen och Nederlénderna). Faktisk
skattesats for Forvarvet kan skilja sig fran den uppskattade
proformaredovisningen.

Viva Wine Group

Valutakurseffekter

Information i andra valutor &n svenska kronor (SEK) har
raknats om baserat pa Riksbankens angivna kurser. Det
innebar att Delta Wines finansiella siffror och i tillampliga
fall proformajusteringar har omraknats fran EUR till SEK
baserat pa genomsnittskurs for respektive period avseende
proformaresultatrakningarna. Anvanda valutakurser
summeras enligt nedan.

Proformarékning Omrékning Kéalla Period Kurs

Resultatrdakning EUR/SEK Riksbanken 1 januari - 22 maj 2025 11,1125

Resultatrékning EUR/SEK Riksbanken 1januari - 31 december 2024 11,4322
Proformajusteringar Punktskatt

Proformajusteringarnas évergripande natur beskrivs nedan
och bor ldsas tillsammans proformaresultatrakning med
notupplysningarianslutning till.

Justeringar for skillnader i redovisningsprinciper

Vid upprattandet av proformaredovisningen har en analys
gjorts av skillnaderide redovisningsprinciper som tilldmpas
av Viva Wine Group och Delta Wines. Nedan beskrivs
oversiktligt de skillnader som identifierats, se d&ven noterna
till proformaredovisningen.

Leasingavtal

Viva Wine Group tilldmpar IFRS 16 Leasingavtal vilket
innebdr att ndstan samtliga leasingavtal redovisas i rapporten
over finansiell stallning som nyttjanderattstillgdngar

och leasingskulder. | rapporten éver resultatet redovisas
avskrivningar och rantekostnader pa leasingskulderna.

| Delta Wines redovisas leasingavtal inte i enlighet med
IFRS 16. | stallet har leasingavgiften kostnadsfdrts linjart i
resultatrakningen som en dvrig rorelsekostnad. | proforma-
resultatrakningen gors justering fér att anpassa Delta
Wines redovisning av leasingavtal till Viva Wines principer
enligt IFRS 16.

Punktskatten pa alkoholférsaljning har redovisats

brutto i resultatrdkningen i Delta Wine. Punktskatt pa
alkoholforsaljning redovisas enligt Viva Wine Groups
redovisningsprinciper inte som en del av nettoomsattning
eller kostnad for handelsvaror da den uppbars fér statens
réakning och inte utgdr en intakt for Bolaget. | proforma-
resultatrakningen gors darfér en proformajustering dar
nettoomsattning och kostnad fér handelsvaror reduceras.

Forvarvsrelaterade justeringar
Forvarvsanalys av Delta Wines.

MSEK

Kdpeskilling 622
Redovisat védrde pa férvarvade nettotillgdngar Delta Wines 42
Overvarden hanforligt tillimmateriella och materiella 357
anldggningstillgdngar

Uppskjuten skatt hanforligt till overvarden -88
Innehav utan bestammande inflytande -90
Koncernmadssig goodwill 401
Summa 622

| forvarvsanalysen ingaridentifierade évervarden paimma-
teriella och materiella tillgangar uppgaende till 357 MSEK,
vilka skrivs av 6ver dessa tillgdngars avskrivning respektive
nyttjandeperioder. Detta medfdr att avskrivningar till-
kommer i proformaresultatrakningen. Viva Wine Group
beddmer de kvarvarande nyttjandeperioderna enligt nedan,
vilket medfor tillkommande avskrivningar pa motsvarande
cirka 25 MSEK (19 MSEK efter skatteeffekt) pa arsbasis:

e Lagerfastighet, 37 ar
e Kundrelationer, 15 ar
e Varumarke, 10 ar
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Finansiering

Kontantvederlaget avseende for Forvarvet finansieras
genom nyttjande av kreditfacilitet (term loan). Rante-
kostnaden for kreditfaciliteten faststalls genom en marginal
plus STIBOR. Laneupptagningsavgifter periodiseras 6ver
l@nets férvantade loptid och har beaktats genom att perio-
diserade ldneavgifter har beaktats fér proformaperioderna
som en del av effektivréantan. | proformaredovisningen har
antagits att term loan l6per under hela proformaperioderna
samt att amorteringar sker enligt avtal.

Viva Wine Group

Transaktionskostnader

Kostnader som uppkommit i Viva Wine Group avseende
arvoden till finansiella, legala och andra radgivare, som
direkt ar hanforliga till Férvarvet, uppskattas till 9 MSEK.
Transaktionskostnader belastar inte proformaresultatrak-
ningen eftersom den ar upprattad under antagandet att
transaktionskostnaderna har uppkommit under perioden
innan Forvarvet genomférdes. Resultatforda transaktions-
kostnaderiViva Wine Groups resultatrakning for perioden 1
januari - 30 september 2025 om 9 MSEK har darfér justerats
fori proformaresultatrékningen for samma period.
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Proformaresultatrdkning avseende perioden 1 januari - 31 december 2024

Proformajusteringar

Delta Wines  Justeringarav Proforma
VivaWine (nederldndsk redovisnings- Forvarvs- Resultat-
MSEK Group (IFRS) GAAP) principer ~ Not  justeringar Not rékning
1januari - 1 januari -
31 december 31 december
RORELSENS INTAKTER
Nettoomsattning 4211 2518 -379 1 - 6351
Ovriga rérelseintikter 10 - - - 10
Summa intdkter 4221 2518 -379 - 6361
RORELSENS KOSTNADER
Handelsvaror -3349 -2223 379 1 - -5193
Ovriga externa kostnader =245 -60 20 2 - -285
Personalkostnader -251 -116 - - -367
Av- och nedskrivningar -121 -26 -1 2,3 -25 4 -173
Resultat fran andelariintressefore- 11 - - - 11
tag & Joint Ventures
Ovriga rérelsekostnader -1 - - - -1
Rorelseresultat 264 93 19 -25 351
RESULTAT FRAN FINANSIELLA
POSTER
Finansiella intakter 60 - - - 60
Finansiella kostnader -89 -15 -4 2 -38 5 -146
Resultat efter finansiella poster 235 78 15 -63 266
Skatt -52 =24 1 2 14 4,5 -62

1

Arets resultat 184 54 16 -49 205
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Noter till proformaresultatrékningen
1: Omklassificering av punktskatt:

Nettoomsattning och kostnad for handelsvaror reduceras
med 379 MSEK for att hantera punktskatt netto i enlighet
med Viva Wines redovisningsprinciper. Proforma-
justeringen forvantas vara aterkommande.

2: Leasingavtal:

| proformaresultatréakningen for 1 januari - 31 december
2024 anpassas Delta Wines redovisning av leasingavtal till
Viva Wine Groups principer vilket innebér att 6vriga externa
kostnader reduceras med 20 MSEK, avskrivningar tillkommer
med 19 MSEK och réntekostnader dkar med 4 MSEK samt
att skatt minskar med 1 MSEK. Proformajusteringen férvantas
vara aterkommande.

| proformaresultatréakningen for 1 januari - 31 december
2024 har rantekostnader for leasingavtal berdknats som om
dessa hade redovisats frdn och med den 1 januari 2024,

3: Reversering av goodwillavskrivningar:

Historiska avskrivningar av goodwill, som tidigare redo-
visats i Deltas resultat om 18 MSEK, har justerats borti
proformaredovisningen eftersom goodwill ersatts av den
forvarvsgoodwill som uppkommer vid Viva Wines forvarv
av Delta Wines pa vilken inga avskrivningar redovisas.
Proformajusteringen forvantas vara aterkommande.

4: Forvarvsanalys:

Overvarden fran férvarvsanalysen har allokerats till identi-
fierbara immateriella tillgangar, sdésom kundrelationer och
varumarken, samt tillhérande uppskjutna skatteskulder.
Dessa immateriella tillgdngar skrivs av dver sina berdknade

Viva Wine Group

nyttjandeperioder, och avskrivningarna har inkluderats i
den proformaresultatréakningen for att dterspegla effekten
som om forvarvet hade skett vid periodens bérjan.

Goodwill som uppkommerisamband med forvarvet
redovisas separat och skrivs inte av, utan prévas arligen
for eventuellt nedskrivningsbehov. Vidare har en fastighet,
omvarderats till verkligt varde per forvarvsdatum.

Denna justering medfér 6kade avskrivningar i den pro-
formaresultatrékningen 6ver tillgdngarnas aterstaende
nyttjandeperiod.

Totala proformajusteringar pa avskrivningar enligt ovan
uppgar till 25 MSEK for proformaperioden och skatte-
effekten minus 6 MSEK. Proformajusteringen forvantas
vara dterkommande.

5: Finansiering:

| enlighet med informationen under rubriken "Finansiering”
som beskrivs ovan, antas kontantvederlaget avseende
forvarvet av Delta Wines finansieras i sin helhet genom
nyttjiande av langfristig kreditfacilitet (term loan) hos bank.

Vidare har uppldaggningsavgifter och direkt hanférbara juri-
diska kostnader relaterade till det nya ldnet aktiverats som
transaktionskostnader och periodiseras over lanets l6ptid.
Dessa kostnader ingaride proforma-réantekostnaderna for
att aterspegla den totala finansieringskostnaden som om
lanet hade funnits fran och med den 1 januari 2024. Total
proformajustering for effektrantekostnad uppgar till 38
MSEK och en skatteeffekt pa 8 MSEK. Proformajusteringen
forvantas vara dterkommande.
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Proformaresultatrdkning avseende perioden 1 januari - 30 september 2025

Proformajusteringar

Viva Wine Group

Delta Wines  Justeringarav Proforma
VivaWine (nederldndsk redovisnings- Forvarvs- Resultat-
MSEK Group (IFRS) GAAP) principer ~ Not  justeringar Not rékning
1januari - 1januari - 1januari -
30 september 22 maj 30 september
RORELSENS INTAKTER
Nettoomsattning 3721 913 -137 1 - 4 497
Ovriga rérelseintikter 22 - - - 22
Summa intdkter 3743 913 -137 - 4518
RORELSENS KOSTNADER
Handelsvaror -2986 -817 137 1 - -3666
Ovriga externa kostnader -225 -23 8 2 9 6 -231
Personalkostnader =242 -46 - - -288
Av- och nedskrivningar -97 -1 -0 2,3 -10 4 -118
Resultat fran andelar i intressefore- 7 - - - 7
tag & Joint Ventures
Ovriga rérelsekostnader -1 - - - -1
Rorelseresultat 200 15 8 -1 222
RESULTAT FRAN FINANSIELLA
POSTER
Finansiella intakter 40 - - - 40
Finansiella kostnader -74 -4 -2 2 -12 5 -91
Resultat efter finansiella poster 166 11 7 -13 170
Skatt -36 -5 0 2 5 4,5 -36
Periodens resultat 129 7 7 -8 134
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Noter till proformaresultatrékningen
1: Punktskatt pa alkohol:

Nettoomsattning och kostnad for handelsvaror reduceras
med 137 MSEK for att hantera punktskatt netto i enlighet
med Viva Wines redovisningsprinciper. Proforma-
justeringen forvantas vara aterkommande.

2: Leasingavtal:

| proformaresultatréakningen for 1 januari - 30 september,
2025 anpassas Delta Wines redovisning av leasingavtal till
Viva Wine Groups principer vilket innebér att 6vriga externa
kostnader reduceras med 8 MSEK, avskrivningar tillkommer
med 8 MSEK och rantekostnader 6kar med 2 MSEK samt att
skatt minskar med 0 MSEK (avrundat). Proformajusteringen
forvantas vara aterkommande.

3: Reversering av goodwillavskrivningar:

Historiska avskrivningar av goodwill, som tidigare
redovisats i Deltas resultat om 8 MSEK, har justerats borti
proformaredovisningen eftersom goodwill ersatts av den
férvarvsgoodwill som uppkommer vid Viva Wines férvarv
av Delta Wines pa vilken inga avskrivningar redovisas.
Proformajusteringen forvdntas vara aterkommande.

4: Forvarvsanalys:

Overvérden fran forvarvsanalysen har allokerats till identi-
fierbara immateriella tillgangar, sdésom kundrelationer och
varumadrken, samt tillhérande uppskjutna skatteskulder.
Dessaimmateriella tillgangar skrivs av 6ver sina berdknade
nyttjandeperioder, och avskrivningarna har inkluderats i
den proformaresultatrakningen for att aterspegla effekten
som om forvarvet hade skett vid periodens bérjan.
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Goodwill som uppkommer i samband med forvarvet
redovisas separat och skrivs inte av, utan provas arligen
for eventuellt nedskrivningsbehov. Vidare har en fastighet,
omvarderats till verkligt varde per férvarvsdatum.

Denna justering medfér 6kade avskrivningar i den pro-
formaresultatrédkningen Gver tillgdngarnas aterstaende
nyttjandeperiod.

Totala proformajusteringar pa avskrivningar enligt ovan
uppgar till 10 MSEK for proformaperioden och skatteef-
fekten minus 3 MSEK. Proformajusteringen férvantas vara
aterkommande.

5:Finansiering:

Justering for réntekostnader hanforliga till lAnefinansieringen
som upptogs for att genomfdra forvarvet under proforma-
antagandet att férvarvet, och darmed aven finansieringen,
skedde den 1 januari 2024. Total proformajustering for
effektrantekostnad uppgar till 12 MSEK och en skatte-
effekt pa 2 MSEK. Proformajusteringen férvantas vara
aterkommande.

6: Transaktionskostnader:

Resultatforda transaktionskostnader direkt hanforliga till
férvarvet har redovisats i Viva Wine Groups resultatrakning
for perioden 1 januari - 30 september 2025 om 9 MSEK.
Dessa justeras bort i proformaredovisningen under
antagandet att transaktionskostnaderna uppkommit under
perioden fore forvarvet. De transaktionskostnader som

ar direkt hanférliga till det genomfdrda forvarvet ar av
engangskaraktar och arinte aterkommande.
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Oberoende revisors bestyrkanderapport om sammanstillning av finansiell
proformainformation i ett prospekt
Till styrelsen i Viva Wine Group AB, org.nr 559178-4953

Rapport om sammanstillning av finansiell proformainformation i ett prospekt

Vi har slutfort vart bestyrkandeuppdrag att rapportera om styrelsens sammanstéllning av finansiell
proformainformation fér Viva Wine Group AB (”bolaget”). Den finansiella proformainformationen bestar av
proformaresultatrakningen for perioden 1 januari — 30 september 2025 samt perioden 1 januari — 31 december
2024 och tillhérande noter som aterfinns pa sidorna 30-36 i det prospekt som &r utfardat av bolaget. De
tilldmpliga kriterierna som &r grunden utifran vilken styrelsen har sammanstillt den finansiella
proformainformationen &r angivna i den delegerade forordningen (EU) 2019/980 och beskrivs i avsnittet
"Grunder fér proformaredovisningen".

Den finansiella proformainformationen har sammanstallts av styrelsen for att illustrera effekten av férvarvet av
Delta Wines som beskrivs pa sidan 30 i prospektet pa bolagets finansiella resultat for perioden for perioden 1
januari — 30 september 2025 samt perioden 1 januari — 31 december 2024 som om forvérvet hade dgt rum den
1 januari 2024. Som del av processen har information om bolagets finansiella stallning och finansiella resultat
hamtats av styrelsen fran bolagets finansiella rapporter for den perioden 1 januari — 31 december 2024, om vilka
en revisors rapport har publicerats, samt for perioden 1 januari — 30 september 2025 om vilka en rapport om en
oversiktlig granskning har publicerats. Vidare har information om Delta Wines finansiella stallning och finansiella
resultat hamtats av styrelsen fran bolagets finansiella rapporter for den perioden 1 januari — 31 december 2024,
om vilka en revisors rapport har publicerats, samt fran oreviderade interna finansiella rapporter fér perioden 1
januari — 22 maj 2025 om vilka ingen revisors rapport eller rapport om en éversiktlig granskning har publicerats.

Styrelsens ansvar for den finansiella proformainformationen

Styrelsen &r ansvarig for sammanstéllningen av den finansiella proformainformationen i enlighet med kraven i
den delegerade férordningen (EU) 2019/980.

Vart oberoende och var kvalitetsstyrning

Vi har foljt krav pa oberoende och andra yrkesetiska krav i Sverige, som bygger pa grundlaggande principer om
hederlighet, objektivitet, professionell kompetens och vederbérlig omsorg, sekretess och professionellt
upptradande.

Revisionsforetaget tillampar International Standard on Quality Management 1, som kraver att foretaget
utformar, implementerar och hanterar ett system for kvalitetsstyrning inklusive riktlinjer eller rutiner avseende
efterlevnad av yrkesetiska krav, standarder for yrkesutdvningen och tillampliga krav i lagar och andra
forfattningar.

Revisorns ansvar

Vart ansvar ar att uttala oss om huruvida den finansiella proformainformationen, i alla vasentliga avseenden, har
sammanstallts korrekt av styrelsen i enlighet med den delegerade férordningen (EU) 2019/980, pa de angivna
grunderna samt att dessa grunder 6verensstammer med bolagets redovisningsprinciper.

Vi har utfort uppdraget enligt International Standard on Assurance Engagements ISAE 3420 Bestyrkandeuppdrag
att rapportera om sammanstdllning av finansiell proformainformation i ett prospekt, som har utfardats av
International Auditing and Assurance Standards Board. Standarden kraver att revisorn planerar och utfor
atgarder i syfte att skaffa sig rimlig sdkerhet om huruvida styrelsen har sammanstallt, i alla vasentliga avseenden,
den finansiella proformainformationen i enlighet med den delegerade férordningen.

For detta uppdrags syfte, ar vi inte ansvariga for att uppdatera eller pad nytt lamna rapporter eller lamna
uttalanden om nagon historisk information som har anvants vid sammanstéllningen av den finansiella
proformainformationen, inte heller har vi under uppdragets gang utfért nagon revision eller oversiktlig
granskning av den finansiella information som har anvants vid sammanstéliningen av den finansiella
proformainformationen.

Viva Wine Group
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Syftet med finansiell proformainformation i ett prospekt ar enbart att illustrera effekten av en betydelsefull
handelse eller transaktion pa bolagets ojusterade finansiella information som om handelsen hade intraffat eller
transaktionen hade genomforts vid en tidigare tidpunkt som har valts i illustrativt syfte. Darmed kan vi inte
bestyrka att det faktiska utfallet for hdndelsen eller transaktionen per 1 januari 2024 hade blivit som den har
presenterats.

Ett bestyrkandeuppdrag, dar uttalandet lamnas med rimlig sékerhet, att rapportera om huruvida den finansiella
proformainformationen har sammanstallts, i alla vasentliga avseenden, med grund i de tillampliga kriterierna,
innefattar att utfoéra atgarder for att bedoma om de tillampliga kriterier som anvands av styrelsen i
sammanstéllningen av den finansiella proformainformationen ger en rimlig grund for att presentera de
betydande effekter som ar direkt hanforliga till handelsen eller transaktionen, samt att inhdmta tillrdckliga och
dndamalsenliga revisionsbevis for att:

e Proformajusteringarna har sammanstillts korrekt pa de angivna grunderna.

* Den finansiella proformainformationen avspeglar den korrekta tillampningen av dessa justeringar pa den
ojusterade finansiella informationen.

¢ De angivna grunderna overensstimmer med bolagets redovisningsprinciper.

De valda atgarderna beror pa revisorns bedémning, med beaktande av hans eller hennes forstaelse av karaktaren
pa bolaget, hdandelsen eller transaktionen for vilken den finansiella proformainformationen har sammanstillts,
och andra relevanta uppdragsférhallanden.

Uppdraget innefattar &ven att utvirdera den Overgripande presentationen av den finansiella
proformainformationen.

Vi anser att de bevis vi har inhamtat &r tillrackliga och andamalsenliga som grund for vart uttalande.

Uttalande

Enligt var uppfattning har den finansiella proformainformationen sammanstillts, i alla vasentliga avseenden,
enligt de grunder som anges pa sidan 30 och dessa grunder 6verensstammer med de redovisningsprinciper som
tillampas av bolaget.

Stockholm den 9 december 2025

Ernst & Young AB

Andreas Nyberg Selvring
Auktoriserad revisor

Viva Wine Group
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Kapitalstruktur, skuldsattning och
annan finansiell information

Tabellerna i detta avsnitt redogor for Koncernens eget kapital och skulder samt nettoskuldsdtining per den 3o
september 2025 samt effekten fran genomforandet av Spridningsemissionen. Informationen i detta avsnitt baseras
pd, och bor lisas tillsammans med, Koncernens deldarsrapport for perioden 1 januari — so september 2025, vilken
oversiktligt har granskats, ej reviderats, av Bolagets revisor i enlighet med ISRE 2410 Oversiktlig granskning av
finansiell deldrsinformation, och som har inforlivats i Prospektet genom héinvisning, se avsnittet "Handlingar
inforlivade genom hinvisning”. Se dven avsnittet "Aktickapital och dgarforhdallanden” for yiterligare information
om Bolagets aktiekapital och aktier.

KAPITALSTRUKTUR e Justerat efter genomfdrandet av den riktade emission som
Bolaget genomférde till allmanheten den 30 september
2025 som tillforde Bolaget cirka 26,5 MSEK for avdrag for
kostnader hanférliga till transaktionen ("Spridnings-
emissionen"). Spridningsemissionen registrerades hos
Bolagsverket den 1 oktober 2025.

Per den 30 september 2025 uppgick Bolagets kapitalisering
till 4 763,1 MSEK, varav Bolagets aktiekapital uppgick

till cirka 0,7 MSEK. Per den 30 september 2025 uppgick
Bolagets totala finansiella skuldsattning till 1 441 MSEK.

Tabellerna nedan redogdr fér Koncernens eget kapital och

nettoskuldsattning enligt féljande: Tabellerna nedan inkluderar samtliga kortfristiga och

. . ) langfristiga skulder.
¢ | enlighet med Koncernens delarsrapport fér perioden

1januari - 30 september 2025.

Redogdrelse for eget kapital och skulder
Efter Spridnings-
MSEK 30 september 2025 Justeringar emissionen

Summa kortfristiga skulder’ (inklusive den 1814,6 - 1814,6
kortfristiga delen av langfristiga skulder)

For vilka garanti stallts - - -

Mot annan sékerhet? 1911 - 191,1
Utan sdkerhet® 1623,4 - 1623,4
Summa langfristiga skulder* (exklusive den 1335,0 - 1335,0
kortfristiga delen av langfristiga skulder)
Garanterade - - -
Med sédkerhet - - -
Utan garanti/utan sakerhet 1335,0 - 1335,0
Eget kapital 1742,7 0,0 17427
Aktiekapital 0,7 0,0 0,7
Reservfond(er) - - -
Ovriga reserver® 1741,9 0,0 1741,9
Totalt 4892,2 0,0 4892,2

1) Summa kortfristiga skulder i Koncernens balansrakning per 30 september 2025.

2) Kortfristiga skulder mot annan sakerhet avser factoringfaciliteten i Nederldanderna hos Rabobank med s&kerhet bestdende av kundfordringar och varulager.

3) Avser koncernens samtliga kortfristiga skulder i Koncernens balansrékning per 30 september 2025 utdver de som namns i not 2 ovan.

4) Summa l&ngfristiga skulder i Koncernens balansrékning per 30 september 2025.

5) Ovriga reserver motsvarar posterna "Ovrigt tillskjutet kapital”, "Sakringsreserv”, "Omrakningsreserv”, "Periodens resultat” samt “Innehav utan bestammande inflytande” som &r
inkluderade i posten "Eget kapital” per den 30 september 2025 i Koncernens balansrakning.
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Redogdrelse for nettoskuldsattning

Tabellen nedan inkluderar enbart rantebarande skulder

Viva Wine Group

Efter Spridnings-

MSEK 30 september 2025 Justeringar emissionen
A - Kassa och bank! 99,6 24,87 124,4
B - Andra likvida medel - - -
C - Ovriga finansiella tillgdngar? 1,9 - 1,9
D - Likviditet (A+ B+ C) 101,5 24,8 126,3
E - Kortfristiga finansiella skulder (inklusive skuldinstrument, men

exklusive den kortfristiga andelen av langfristiga finansiella

skulder)* 384,7 - 384,7
F - Kortfristig andel av langfristiga skulder® 157,6 - 157,6
G - Kortfristig finansiell skuldséttning (E + F) 542,3 - 542,3
H - Kortfristig finansiell skuldséttning netto (G - D) 440,9 -24,8 416,1
| - Langfristiga finansiella skulder (exklusive kortfristig andel och

skuldinstrument)¢ 1000,6 - 1000,6
J - Skuldinstrument - - -
K - Langfristiga leverantdrsskulder och andra skulder - - -
L - Langfristig finansiell skulds&ttning (I +J +K) 1000,6 - 1000,6
M - Total finansiell skuldséttning (H + L) 14414 -24,8 1416,7

Avser likvida medel pa bankkonto som inkluderas i “Likvida medel" i Koncernens balansréakning per den 30 september 2025.
Emissionslikviden fran Spridningsemissionen, efter avdrag fér kostnader hanforliga till transaktionen som tillfordes Bolagets kassa.

Motsvarar Koncernens checkrakningskredit och factoringfacilitet som inkluderas i "Kortfristiga rantebarande skulder” i balansrékningen per den 30 september 2025.

1)
2)
3) Avser rantebarande fordringar mot intressebolag som inkluderas i “Ovriga kortfristiga fordringar” i balansrakningen per den 30 september 2025.
4)
5)

Motsvarar Koncernens kortfristiga del av skulder till kreditinstitut som inkluderas i “ Kortfristiga rantebdrande skulder” och kortfristiga leasingskulder som inkluderas i

"Leasingskulder” i balansréakningen per den 30 september 2025.

6) Motsvarar Koncernens langfristiga del av skulder till kreditinstitut som inkluderas i " Ldngfristiga rantebdrande skulder” och l&ngfristiga leasingskulder som inkluderas i

"Leasingskulder” i balansrakningen per den 30 september 2025.

Indirekta skulder och eventualforpliktelser

Bolaget hade per den 30 september 2025 inga indirekta
skulder eller eventualforpliktelser.

Redogdrelse for rorelsekapital

Bolaget bedomer att Bolagets befintliga rérelsekapital

per dagen for Prospektet ar tillrackligt fér att tillgodose
Bolagets behov under den kommande tolvmanadersperioden.
Rorelsekapital avser har Bolagets majlighet att fa tillgang
till likvida medel for att uppfylla sina betalningsforpliktelser
nar de forfaller till betalning.

Betydande finansieringsarrangemang
Kreditfacilitetsavtal med SEB och Danske Bank

Bolaget har per dagen for Prospektet ett icke sakerstallt
kreditfacilitetsavtal, med Skandinaviska Enskilda Banken
AB (publ) ("SEB") och Danske Bank A/S, Danmark Sverige
Filial ("Danske Bank") som langivare, dar Danske Bank
dven agerar som agent. Kreditfacilitetsavtalet omfattar tre
faciliteter: ett annuitetsldn om 50 MEUR ("Facilitet A"), ett
annuitetslan om 635 MSEK ("Facilitet B") samt ett revol-
verande kreditldn om 40 MEUR. Samtliga faciliteter loper
tillden 27 september 2028. Rantan ar rorlig och utgérs av
EURIBOR eller STIBOR med tilldgg av en marginal som
justeras utifran skuldsattningsgraden.

Per den 30 september 2025 uppgar utestaende belopp till
40 MEUR under Facilitet A, 603,25 MSEK under Facilitet B
och 0 EUR under det revolverande kreditlanet.

Kreditavtal och cashpool hos SEB

Bolaget har ingatt ett kreditavtal med SEB avseende en
kreditfacilitet om upp till 300 MSEK. Kreditavtalet ar kopplat
till Koncernens cashpool.

Utnyttjat belopp per den 30 september 2025 uppgar till
184,1 MSEK.

Moderbolagsgaranti utstalld till SEB

Bolaget har den 15 december 2021 stéllt en moderbolags-
garanti till SEB och dess narstaende bolag fran tid till
annan. Moderbolagsgarantin ar en proprieborgen som
omfattar samtliga nuvarande och framtida férpliktelser

och skulder (oavsett om dessa ar faktiska eller villkorade,
gemensamma eller individuella) f6r vart och ett av Bolagets
dotterbolag gentemot SEB. Moderbolagsgarantin &r
obegransad till belopp och omfattar exempelvis eventuella
bankgarantier som SEB kan komma att utfarda for ett av
Bolagets dotterbolags rakning.
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Factoringavtal med Rabo

Forvissa av Koncernens nederldndska dotterbolag finns ett
factoringavtal med Rabo Factoring B.V. ("Rabo"). Avtalet &r
utformat som ett revolverande kreditldn med en kreditgréans
om 36,5 MEUR, sékerstallt genom pantratti bland annat
kundfordringar och lager. Kreditlanet lper med en ranta
baserat pa en mdnads EURIBOR med tilldgg av en Gverens-
kommen marginal samt en dtagandeavgift pa outnyttjad
kredit. Utnyttjat belopp per den 30 september 2025 uppgar
tilL17 MEUR.

For fullstandig information avseende Koncernens betydande
finansieringsarrangemang, se avsnittet "Legala fragor och
kompletterande information - Vdsentliga avtal - Finansiella
arrangemang".

TRENDER

Bortsett fran de trender som beskrivs i

avsnittet "Verksamhets- och marknadsbeskrivning -
Marknadstrender” anser Bolaget, per dagen for Prospektet,
att detinte finns nagra kénda trender relaterade till pro-
duktion, forsaljning, lager, kostnader och forsaljningspriser
under perioden fran utgdngen av rékenskapsaret 2024 fram
till dagen for Prospektet.

Bolaget har, per dagen for Prospektet, inte heller ndgon
kdnnedom om andra trender, osdkerheter, krav, dtaganden
eller andra handelser som med rimlig sannolikhet kommer
att fa en vasentlig inverkan pa Bolagets framtidsutsikter
under det innevarande rakenskapsaret.
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VASE!\ITLIGA PAGAENDE INVESTERINGAR
OCH ATAGANDEN OM FRAMTIDA VASENT-
LIGAINVESTERINGAR

Bolaget har per dagen for Prospektet inte nagra vasentliga
pagaende investeringar eller &taganden om vésentliga
framtida investeringar.

BETYDANDE FﬁR_ANDRINGAR I BOLAGETS
FINANSIELLA STALLNING

Det har inte skett nagra betydande forandringar i Bolagets
finansiella stallning efter den 30 september 2025 fram till
och med dagen for Prospektet.

BETYDANDE FORANDRINGAR | BOLAGETS
FINANSIELLA RESULTAT

Det har inte skett ndgra betydande foréndringar i Bolagets
finansiella resultat efter den 30 september 2025 fram till
och med dagen for Prospektet.
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Styrelse, ledande befattningshavare

och revisor

STYRELSE

Per dagen for Prospektet bestar Bolagets styrelse av sex (6) ledaméter, inklusive styrelseordféranden, vilka har valts for
tiden fram till arsstdmman 2026. Enligt Bolagets bolagsordning ska styrelsen besta av lagst tre (3) och hégst tio (10) leda-
moter, samt hégst tio (10) suppleanter. Samtliga styrelseledaméter och ledande befattningshavare kan nas via Bolagets

adress iavsnittet "Adresser”.

Oberoende i férhallande till

Namn Befattning Ledamot sedan Bolaget och dess ledning Storre aktiedgare
Anders Moberg Styrelseordforande 2021 Ja Ja
Lars Ljungalv Styrelseledamot 2022 Ja Ja
Anne Thorstvedt Sjoberg Styrelseledamot 2021 Ja Ja
Marie Nygren Styrelseledamot 2025 Ja Ja
John Wistedt Styrelseledamot 2018 Nej Nej
Joanna Hummel Styrelseledamot 2024 Ja Ja

ANDERS MOBERG
(FODD 1950)

Styrelseordférande och ordférande i
ersattningsutskottet

Utbildning: Gymnasieutbildning.

Bakgrund: Anders Moberg bérjade sin karriar pa IKEA 1970
dér han arbetade i narmare 30 ar, varav de 14 sista dren som
koncernchef. Anders var vidare koncernchef fér varldens
tredje storsta livsmedelskoncern, hollandska Royal Ahold,
under perioden 2003 till 2007, innan han avslutade sin
operativa karriar som chef for butiks- och fastighets-
konglomeratet Majid Al Futtaim i Dubai.

Pagaende uppdrag: Styrelseordférande i Byggmax

Group AB och ITAB Shop Concept AB. Styrelseledamot i
Bergendahl & Son AB, BoConcept A/S, INGKA Foundation,
IMAS Foundation och IKEA Foundation.

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): Styrelseledamot

i Bergendahl Food Holding AB, ZetaDisplay AB, A Capital
AB, City Gross Sverige AB, Nordic Ski & Mountains AB och
Dagab H&ssleholm AB.

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for
Prospektet ager Anders Moberg 205 000 aktier och inga
teckningsoptioner i Bolaget.

LARS LJUNGALV
(FODD 1969)

Styrelseledamot och ordférande i
revisionsutskottet

Utbildning: Civilekonomexamen fran
Lunds Universitet.

Bakgrund: Lars Ljungalv &ar CEO pa Bergendahl & Son
har méngarig erfarenhet frén ledande positionerinom
detaljhandel, bank och finans.

Pagaende uppdrag: VD f6r Bergendahl & Son Aktiebolag,
Bergendahl Invest AB och EKO-gruppen i Hassleholm
Holding AB. Styrelseordférande i Bergendahl Food Import AB,
Svenska-Danska Broférbindelsen SVEDAB, Svenska Glitter
AB, EKO-Gruppen Hassleholm AB, Bergendahl Fashion AB,
Smaltona Fastighets AB, Glitter International AB, Bergendahl
Home AB. Styrelseledamot i Byggmax AB, IKANO Bank AB
(publ), Fotbollsstadion i Malmg Fastighets AB och Annehem
Fastigheter AB. Styrelsesuppleanti Fano AB.

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): Styrelseordférande

i Dagab Hassleholm AB, BDKLB VI AB, Granit Funktion &
Forvaring AB, Bergendahl Food Holding AB, City Gross
Sverige AB, BDKLB Il AB, Hassleholm Retail and Recreation
AB, BF Cash AB och Diatro Development AB.

Innehav i Bolaget (inklusive nérstaende): Per dagen for
Prospektet dger Lars Ljungaly, direkt och indirekt via Fano
AB, 215000 aktier. Lars Ljungalv dgeringa teckningsoptioner
i Bolaget.
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ANNE THORSTVEDT SJOBERG
(FODD 1965)

Styrelseledamot och medlemii
ersattningsutskottet

Utbildning: Civilekonomexamen
frdn Handelshdgskolan Goteborgs
Universitet.

Bakgrund: Anne Thorstvedt Sjéberg ar utbildad civilekonom
och har under de senaste fem aren varit styrelseledamot i
Clas Ohlsson. Hon har mangarig internationell erfarenhet
som regional och global marknads och forsaljningschef for
Mondelez International, Kraft Foods och Procter & Gamble,
och har darutdver varit global marknadschef pa Electrolux.

Pagaende uppdrag: VD for Athoria.com GmbH.

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): Styrelseledamot i
Clas Ohlson AB.

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for
Prospektet dger Anne Thorstvedt Sjoberg 15 000 aktier och
inga teckningsoptioneri Bolaget.

MARIE NYGREN
(FODD 1965)

Styrelseledamot och medlemii
revisionsutskottet

Utbildning: Ekonomexamen fran
Stockholms Universitet. TBL Transition to
Business Leadership fran IMD Business
School, Schweiz.

Bakgrund: Marie Nygren &r utbildad civilekonom och har
narmast haft roll som VD for Coop Sverige och som styrelse-
ledamot i Svensk Handel. Tidigare uppdrag har varit som
styrelseordférande och VD for Coop Sverige AB. Marie har
mangarig erfarenhet fran ledande positioner daribland en
langre karriar som Vice VD och verksamhetsomradesdirektor
fér Systembolaget AB.

Pagaende uppdrag: Styrelseledamot i Bravida Holding AB
och Lyko Group AB (publ).

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): VD fér Coop Sverige
AB och Kooperativa Forbundet ekonomisk férening.
Styrelseordforande i Coop Ostra Forsaljning AB, Coop
Logistik AB och Svensk Kooperation ekonomisk forening.
Styrelseledamot i Svenska Handel AB, Coop Online AB,
Svensk Dagligvaruhandel Ekonomisk férening och Freima,

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for
Prospektet ager Marie Nygren 2 600 aktier och inga teck-
ningsoptioneri Bolaget.
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JOHN WISTEDT (FODD 1980)
Styrelseledamot

Se nedan under “Ledande
befattningshavare".

JOANNA HUMMEL (FODD
1975)

Styrelseledamot och medlemii
revisionsutskottet

Utbildning: Civilekonomexamen fran
Stockholms Universitet.

Bakgrund: Joanna Hummel &r utbildad civilekonom och

har en lang e-handelskarriar bakom sig som VD fér H&M-
konceptet Afound, VD fér skonhetsbolaget Lyko och senast
som Norden- och Baltikumchef fér Zalando. Joanna har
dven mangarig erfarenhet frdn andra nyckelpositionerinom
detaljhandel och revision sasom CFO pa KICKS och revisor
paEY.

Pagaende uppdrag: VD f6r JO Advisory AB. Styrelseledamot
i BHG Group AB, Nordic Nest Group AB, Musti Group och
Apotea AB (publ). Styrelsesuppleant i H Capital Advisors
AB.

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): Styrelseledamot Inet
AB, Inet Group AB, Eton AB, Eton Group AB, Earl Holding | AB,
EarlHolding Ill AB och Rocker AB (publ).

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen
for Prospektet dger Joanna Hummel varken aktier eller
teckningsoptioner i Bolaget.
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Namn Befattning Nuvarande befattning sedan
Emil Sallnas VD 2021 (anstalld sedan 1999)
Linn Géafvert CFO 2020 (anstalld sedan 2016)
John Wistedt Vice VD 2024 (anstalld sedan 2009)
Christian Fricke CEO VivaeCOM 2019 (anstalld sedan 2019)
Bjorn Wittmark Director Business Development 2021 (ansté&lld sedan 2001)
Johan Lindblad Head of Legal 2024 (anstalld sedan 2024)

EMIL SALLNAS
(FODD 1971)
VD

Utbildning: Master of Science in
Business Administration fran Uppsala
Universitet.

Bakgrund: Emil Sallnds &r sedan bédrjan av 2000-talet
deldgare och ledande befattningshavare i Koncernen.

Pagaende uppdrag: Styrelseledamot i Shiraz International
AB, Late Harvest Wine Holding 1971 AB, Joint Harvest AB
och Sprit & Vinleverantdrsforeningen. Styrelsesuppleant i
Pinot Noir AB.

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): Styrelseordférande
i Malbec Holding AB. Styrelseledamot i Ecoviva AB och V&V
Global AB.

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for
Prospektet ager Emil Sallnas och Louise Sallnds som Emil
ar gift med, indirekt via Late Harvest Wine Holding 1971 AB
och Pinot Noir AB, tillsammans 23 443 826 aktier. Varken
Emil Salln&s eller Louise Sallnas har nagra teckningsoptioner
i Bolaget.

LINN GAFVERT
(FODD 1981)
CFO

Utbildning: Ekonomie magisterexamen
i foretagsekonomi samt filosofie
kandidatexamen i handelsratt fran
Ekonomihdgskolan pa Lunds universitet.

Bakgrund: Linn Gafvert &r utbildad civilekonom och har
bakgrund som revisor pa PwC, Business controller pé Altia
samt Head of Business Control pd Viva Wine Group.
Pagaende uppdrag: -

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): -

Innehav i Bolaget (inklusive nérstaende): Per dagen for

Prospektet ager Linn Gafvert 4 075 aktier och inga teck-
ningsoptioneri Bolaget.

JOHN WISTEDT
(FODD 1980)
Vice VD

Utbildning: Civilekonomexamen

fran Uppsala Universitet och Master
International Wine & Spirits Burgundy
Business School. Executive Education,
Harvard Business School.

Bakgrund: John Wistedt har manga ars erfarenhetinom
vinimport med bakgrund som inképare pa Systembolaget
och Prime Wine Sweden.

Pagaende uppdrag: Styrelseledamot i Legendum Capital
AB och JW Kapital AB.

Tidigare uppdrag (senaste fem ren): Styrelseledamot i
Saga sleeping technologies AB och A Place Langstrandsudd
AB. Styrelsesuppleant i Sprit & Vinleverantdrsféreningen
och V&V Global AB.

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen

for Prospektet dger John Wistedst, indirekt via Legendum
Capital AB, 9 415 889 aktier och inga teckningsoptioneri
Bolaget. John Wistedt innehar darutéver, genom JW Kapital
AB, 8,0 procent av aktiernai The Wine Team Global AB, ett
dotterbolag till Viva Wine Group AB.



CHRISTIAN FRICKE
(F6DD 1979)
CEO VivaeCOM

Utbildning: Diploma in Business
Administration (Dipl. Kaufmann)
fran HHL Leipzig Graduate School of
Management.

Bakgrund: Christian Fricke (fédd 1979) har mé&ngarig
erfarenhet av digital och strategisk ledning fran chefsroller
pa ledande digitala forlag och inom e-handel for vin.
Pagaende uppdrag: -

Tidigare uppdrag (senaste fem aren): -

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for

Prospektet ager Christian Fricke varken aktier eller teck-
ningsoptioner i Bolaget.

BJORN WITTMARK

(FODD 1953)

Director Business Development
Utbildning: Bachelor of Applied Science,
Canberra University, Australien.

Bakgrund: Bjorn Wittmark (fodd 1953) &r sedan bérjan

av 2000-talet deldgare och ledande befattningshavare i
koncernen. Han har méngarig bakgrund inom vinimport och
miljoplanering.

Pagaende uppdrag: Styrelseordférande i Stiftelsen
Mosaik, Stiftelsen Arabella, Telefonfabriken Scen och
Konsthall AB, Vin & Vind AB, LX Support AB och Larex AB.
Styrelseledamot i Wittmark & Wilson Holding AB och V&V
Global AB.

Tidigare uppdrag (senaste fem ren): Styrelseledamot i
Malbec Holding AB. Styrelsesuppleant i Ecoviva AB.

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstdende): Per dagen for
Prospektet ager Bjorn Wittmark, direkt och indirekt via
Vin & Vind AB, 23 283 482 aktier. Bjérn Wittmark dger inga
teckningsoptioner i Bolaget.
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JOHAN LINDBLAD
(FODD 1976)
Head of Legal

Utbildning: Jur Kand, Lunds universitet,
och LL.M., University of Southampton,
Storbritannien.

Bakgrund: Johan Lindblad har gedigen erfarenhet fran
ledande positioner inom FMCG-industrin (snabbrérliga
konsumentvaror sasom livsmedel och dryck) med sarskilt
fokus pa nationell och internationell handel samt relaterade
policyfragor. Tidigare befattningar inkluderar Head of
Public Affairs pa Systembolaget AB och Legal Counsel pa
Kooperativa Férbundet.

Pagaende uppdrag: -
Tidigare uppdrag (senaste fem aren): -

Innehav i Bolaget (inklusive ndrstaende): Per dagen for
Prospektet dger Johan Lindblad 3 000 aktier och inga
teckningsoptioneri Bolaget.
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OVRIG INFORMATION OM STYRELSE OCH
LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE

Det féreligger inga familjeband mellan nagra styrelseleda-
moter eller ledande befattningshavare. Ingen av Bolagets
styrelseledamoter eller ledande befattningshavare har
nagra privata intressen som kan sta i strid med Bolagets
intressen. Som framgar ovan har dock ett flertal styrelse-
ledamdter och ledande befattningshavare ekonomiska
intressen i Bolaget genom aktieinnehav. Ingen av styrelse-
ledamdterna eller de ledande befattningshavarna har valts
eller utsetts till foljd av en sarskild 6verenskommelse med
storre aktiedgare, kunder, leverantorer eller andra parter.

Ingen av styrelseledamoterna eller de ledande befattnings-
havarna i Bolaget har under de senaste fem aren (i) domts

i bedragerirelaterade mal, (ii) forsatts i konkurs eller varit
styrelseledamot eller ledande befattningshavare i ett bolag
som forsatts i konkurs eller ansokt om tvangslikvidation,
(iii) av reglerings- eller tillsynsmyndighet (inbegripet
erkanda yrkessammanslutningar) bundits vid eller varit
foremal for paféljd for brott, eller (iv) férbjudits av domstol
att vara medlem i ett bolags forvaltnings-, lednings- eller
tillsynsorgan eller férbjudits att utdva ledande eller dver-
gripande funktioneri ett bolag.

SVENSK KOD FOR BOLAGSSTYRNING

Bolaget ar ett svenskt publikt aktiebolag. Fore noteringen
pa Nasdaq Stockholm grundades bolagsstyrningen i
Bolaget pa svensk lag, Nasdaq First North Growth Markets
regelverk, samtinterna regler och foreskrifter. Efter note-
ringen pa Nasdaq Stockholm kommer Bolaget att tillampa
Svensk kod fér bolagsstyrning ("Koden"). Bolag som till-
ldmpar Koden maste inte folja samtliga regler i Koden utan
har méjlighet att valja alternativa ldsningar som bolaget
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beddmer passar battre for bolaget och dess verksamhet,
forutsatt att sadana eventuella avvikelser redovisas samt
den alternativa ldsningen beskrivs och orsakerna dartill
forklarasibolagsstyrningsrapporten

("f6lj eller forklara-principen”).

Per dagen for Prospektet forvantar sig inte Bolaget att
rapportera nagra avvikelser fran Koden i nastkommande
bolagsstyrningsrapport for rdkenskapsaret 2025, med
undantag for valberedningens sammansattning som
innebdr en avvikelse fran kodregel 2.3 eftersom Bjérn
Wittmark, som ar en ledande befattningshavare, ingari
valberedningen. Anledningen till avvikelsen ar att Bjorn
Wittmark aven ar en av de storsta aktiedgarna i Bolaget
och saledes ingarivalberedningen i egenskap av huvud-
aktiedgare. Valberedningen infor drsstamman 2026 bestar,
utdver Bjorn Wittmark som ar utsedd av Bolagets tre stdrsta
aktiedgare Late Harvest Wine Holding AB (Emil Sallnas),
Vin & Vind AB (Bjorn Wittmark) och Legendum Capital

AB (John Wistedt), av Carl-Mikael Bergendahl, utsedd

av aktiedgaren Bergendahl & Son, samt Magnus Malm,
utsedd av aktiedgaren Svolder. Anders Moberg, styrelsens
ordférande, ingar aven i valberedningen.

REVISOR

Ernst & Young Aktiebolag &r Bolagets revisor med Andreas
Nyberg Selvring som huvudansvarig revisor. Ernst & Young
Aktiebolag har varit Bolagets revisor under hela den period
som omfattas av den historiska finansiella informationen

i Prospektet. Andreas Nyberg Selvring ar auktoriserad
revisor och medlem i FAR (Féreningen Auktoriserade
Revisorer). Ernst & Young Aktiebolags besdksadress &r
Hamngatan 26, 111 47 Stockholm.
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Aktiekapital och agarforhallanden

ALLMAN INFORMATION OM BOLAGETS

AKTIER

Per dagen for Prospektet ska aktiekapitalet enligt Bolagets
bolagsordning inte understiga 740 000 SEK och inte dver-
stiga2 960 000 SEK, och antalet aktier ska inte understiga
88 790 000 och inte dverstiga 355 160 000. Per den 30
september 2025 uppgick Bolagets aktiekapital till cirka
740 265,71 SEK fordelat pa totalt 88 831 884 aktier. Per
dagen for Prospektet uppgar Bolagets aktiekapital till cirka
746 932,38 SEK fordelat pa totalt 89 631 884 aktier. Varje
aktie har ett kvotvarde om cirka 0,008333 SEK.

Aktierna i Bolaget har emitterats i enlighet med svensk ratt.
Samtliga emitterade aktier ar fullt betalda och fritt 6ver-
latbara. ISIN-koden for Bolagets aktie ar SE0017084361.
Aktierna ar denominerade i SEK.

VISSA RATTIGHETER FORENADE MED
AKTIERNA

Aktierna som planeras att tas upp till handel pa Nasdaq
Stockholm &rav samma slag. Rattigheter forenade med
aktier emitterade av Bolaget, inklusive de som foljer av
Bolagets bolagsordning, kan endast andras enligt de for-
faranden som anges i aktiebolagslagen (2005:551).

Foretradesratt till nya aktier m.m.

Om Bolaget emitterar nya aktier, teckningsoptioner eller
konvertibler vid en kontantemission eller en kvittnings-
emission har aktiedgarna som huvudregel foretradesratt att
teckna sadana vardepapperiforhallande till antalet aktier
som innehades fore emissionen.

Rostratt

Varje aktie i Bolaget berattigar innehavaren till en rést pa
bolagsstdamma och varje aktiedgare har ratt att résta for
samtliga aktier som aktiedgaren innehari Bolaget.

Rétt till utdelning och behallning vid likvidation

Samtliga aktier ger lika ratt till utdelning samt till

Bolagets tillgdngar och eventuella Gverskott i hdndelse av
likvidation. Beslut om vinstutdelning i aktiebolag fattas av
bolagsstdamman. Ratt till utdelning tillfaller den som pa av
bolagsstamman beslutad avstdamningsdag ar registrerad
som innehavare av aktier i den av Euroclear férda aktiebo-
ken. Utdelningen utbetalas normalt till aktiedgarna som ett
kontant belopp per aktie genom Euroclear, men betalning
kan dven ske i annat &n kontanter (sakutdelning). Om aktie-
dgare inte kan nds genom Euroclear, kvarstar aktiedgarens
fordran pa Bolaget avseende utdelningsbeloppet och
begrédnsasitiden genom regler om tioarig preskription.

Vid preskription tillfaller utdelningsbeloppet Bolaget.

Det finns inga restriktioner avseende ratten till utdelning
for aktiedgare bosatta utanfor Sverige. Med forbehall

for begransningar dlagda av banker och clearingsystem i
berord jurisdiktion gors utbetalningar till sddana aktieagare
pa samma satt som till aktiedgare i Sverige. Aktiedgare som
inte har skattemédssig hemvist i Sverige ar normalt féremal
for svensk kupongskatt.

INFORMATION OM UPPKOPSERBJUDANDEN
OCH INLOSEN AV MINORITETSAKTIER

For det fall ett offentligt uppkopserbjudande ldmnas avseende
aktierna i Bolaget skulle foljande regelverk, per dagen

for Prospektet, vara tillampliga om Bolagets aktier var
noterade pa Nasdaq Stockholm: lag (1991:980) om handel
med finansiella instrument, lag (2006:451) om offentliga
uppkopserbjudanden pa aktiemarknaden samt Kollegiet
for svensk bolagsstyrnings takeover-regler for reglerade
marknader daterad den 1 januari 2024.

Om Bolagets styrelse eller VD, pa grund av information

som harror fran den som avser att ldmna ett offentligt upp-
kopserbjudande avseende aktierna i Bolaget, har befogad
anledning att anta att ett sddant erbjudande &r néra
forestaende, eller om ett sddant erbjudande har lamnats,
far Bolaget enligt 5 kap. 1 §ilagen (2006:451) om offentliga
uppkopserbjudanden pa aktiemarknaden endast efter
beslut av bolagsstdamman vidta atgarder som ar dgnade

att férsamra forutsattningarna for erbjudandets ldmnande
eller genomférande. Bolaget far oaktat detta soka efter
alternativa erbjudanden. Vidare ska den som genom férvarv
av aktieri Bolaget, ensam eller tillsammans med narstaende,
uppnar ett aktieinnehav som representerar minst tre tiondelar
av rostetalet for samtliga aktier i Bolaget omedelbart,

i enlighet med 3 kap. 1§ lag (2006:451) om offentliga
uppkdpserbjudanden pé aktiemarknaden, offentliggéra

hur stort dennes aktieinnehav i Bolaget &r samtinom fyra
veckor darefter lamna ett offentligt uppkdpserbjudande
avseende resterande aktier i Bolaget (sa kallad budplikt).

Vid ett offentligt uppkdpserbjudande eller ett budpliktsbud
star det aktiedgarna fritt att avgora om de vill avyttra

sina aktieri det offentliga uppkdpserbjudandet eller
budpliktsbudet. Om det offentliga uppkdpserbjudandet
eller budpliktsbudet resulterari att budgivaren forvarvat
ettinnehav om minst nio tiondelar av aktierna i Bolaget, har
budgivaren ratt att l0sa in resterande aktiedgares aktieri
enlighet med de allmanna reglerna om tvangsinlésen i 22
kap. aktiebolagslagen (2005:551).

Aktierna i Bolaget arinte foremal for ndgot erbjudande som
lamnats till foljd av budplikt, inldsenratt eller l8snings-
skyldighet. Inga offentliga uppkopserbjudanden har heller
ldmnats avseende aktierna i Bolaget under innevarande
eller féregaende rakenskapsar.
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UTDELNINGSPOLICY

Bolaget avser att dela ut éverskottskapital till aktiedgarna
efter att ha beaktat ldngsiktig finansiell stabilitet, tillvéaxt-
mdjligheter och strategiska initiativ. Beaktande dessa
6vervdganden, avser Viva Wine Group att dela ut 50-70
procent av arets resultat hanforligt till moderbolagets
aktiedgare.

Bolagets drsstdmma som hélls den 23 maj 2025 beslutade
om att genomfdra en utdelning om 1,55 SEK per aktie.
Utdelningen tillinnehavare av aktier uppgick till totalt
137 689 420,20 SEK.

CENTRAL VARDEPAPPERSFORVARING

Bolagets aktier drregistrerade i ett avstamningsregister
enligt lagen (1998:1479) om vardepapperscentraler och
kontoféring av finansiella instrument. Detta register hanteras
av Euroclear, Box 191, 101 23 Stockholm. Inga aktiebrev
utfardas for Bolagets aktier.

AKTIEAGARAVTAL

Savitt styrelsen kanner till finns det inga aktiedgaravtal
ellerandra arrangemang mellan Bolagets aktiedgare som
syftartill att gemensamt paverka Bolaget. Bolagets styrelse
kannerinte heller till ndgra avtal eller motsvarande som
skulle kunna leda till att kontrollen éver Bolaget férandras.

KONVERTIBLER, TECKNINGSOPTIONER
ETC.

Arsstamman den 23 maj 2025 beslutade att implementera
ett lAngsiktigt aktieprogram for hdgst 26 anstallda nyckel-
personeri Koncernen ("LTI12025"). Syftet med LTI 2025 &r
att bidra till mgjligheterna att behalla och attrahera kvali-
ficerad personal samt att 6ka motivationen fér anstallda i

Bolaget genom att bliinvolverade och arbeta for att skapa
l8ngsiktigt vardeskapande och 6kad aktiedgaravkastning.
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LT12025 har en treérig prestationsperiod. Deltagarnai
programmet erhaller vederlagsfritt prestationsaktieratter
som vid tilldelning berattigar till vederlagsfritt erhallande
av teckningsoptioner. Varje teckningsoption ger ratt att
teckna en ny aktie i Bolaget till ett pris motsvarande aktiens
kvotvarde vid den tidpunkt da aktierna tecknas. Totalt kan
hoégst 450 000 prestationsaktieratter tilldelas deltagare

i LTI 2025. Intjaning av prestationsaktieratter foérutsatter
bland annat att deltagaren ar fortsatt anstalld i Bolaget och
att uppsatta prestationsmal avseende Viva Wine Groups
totalavkastning under programperioden uppnas, vilket
faststélls tidigast 10 handelsdagar som féljer arsstamman
2028.

For att méjliggdra leverans av teckningsoptioner under LTI
2025 beslutade drsstamman den 23 maj 2025 att emittera
hoégst 591 390 teckningsoptioner av serie 2025:1, varav

450 000 avser att sakra leveranser av teckningsoptioner,
och indirekt aktier i Bolaget, till deltagare i LTI 2025 och

141 390 avser att tacka sociala kostnader. Per dagen for
Prospektetinnehas samtliga teckningsoptioner av Bolaget
forvidareleverans till deltagarnai enlighet med villkoren i
LT12025 vid utnyttjande av intjanade prestationsaktieratter.
Varje teckningsoption ska berattiga till teckning av en aktie i
Bolaget under perioden fran och med dagen for registrering
av emissionsbeslutet vid Bolagsverket till och med 31
december 2028. Teckningskursen per aktie ska motsvara
aktiens kvotvéarde vid tidpunkten da aktierna tecknas.

Vid fullt utnyttjande av prestationsratterna och forutsatt att
samtliga tecknade teckningsoptioner utnyttjas for teckning
av aktier kan Bolagets aktiekapital komma att 6ka med

4 908,5370 SEK och den maximala utspadningseffekten
uppga till cirka 0,66 procent av antalet aktier och résteri
Bolaget, baserat pa antalet aktier och réster per dagen for
Prospektet.



AGARSTRUKTUR

Bolaget kontrolleras per dagen for Prospektet i synnerhet
av Late Harvest Wine Holding 1971 AB, ett bolag kontrollerat
av VD Emil Sallnas, samt av Vin & Vind AB, vilket ar ett
bolag kontrollerat av Bjérn Wittmark (Director Business
Development) och Pamela Wilson. Aven efter noteringen
pa Nasdaq Stockholm kommer dessa aktiedgare att
kontrollera en betydande andel av kapitalet och résterna

i Bolaget och ha méjlighet att aven fortsattningsvis utéva
ett betydande inflytande Gver Bolaget i viktiga frdgor som
hanskjuts till aktiedgarna for beslut pa bolagsstammor.
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For att sakerstalla att kontrollen 6ver Bolaget inte missbrukas
féljer Bolaget tillampliga regler for bolagsstyrning, till
exempel aktiebolagslagen (2005:551), Nasdaq Stockholms
regelverk for emittenter och Svensk kod for bolagsstyrning,
vilka samtliga regelverk innehéller bestdmmelser som ar
utformade for att tillvarata minoritetsaktiedgares intressen.

Foljande tabell visar innehav av aktier och rédster om minst
fem procent i Bolaget per den 30 september 2025, inklusive
darefter kanda forandringar innefattande genomférande
av den nyemission av aktier riktad till allmanheten Bolaget
genomfdrde i september 2025 och som registrerades hos
Bolagsverket 1 oktober 2025.

Aktiedgare Antal aktier Andel av aktier, % Andel av roster, %
Late Harvest Wine Holding 1971 AB' 23348 482 26,05 26,05
Vin & Vind AB? 23273 482 25,97 25,97
Legendum Capital AB? 9415889 10,51 10,51
Fidelity Investments (FMR) 8901829 9,93 9,93
Bergendahl & Son 6992857 7,80 7,80
Capital Group 4500 000 5,02 5,02
Totalt storre aktiedgare 76 432539 85,27 85,27
Ovriga aktiedgare 13199345 14,73 14,73
Totalt 89 631 884 100,00 100,00

BEMYNDIGANDE ATT EMITTERA
VARDEPAPPER

Pa arsstamman den 23 maj 2025 beslutades att bemyndiga
styrelsen att intill ndsta arsstdmma vid ett eller flera
tilltfallen, med eller utan foretradesratt for aktiedgarna,
besluta om nyemission av aktier, teckningsoptioner och/
eller konvertibler, med ratt att teckna sig for respektive
konvertera till aktier i Bolaget, motsvarande hdgst 20
procent av Bolagets aktiekapital efter utspadning baserat
pa antalet aktier vid tidpunkten for drsstamman, att betalas
kontant, genom kvittning eller med apportegendom. Att
styrelsen ska kunna fatta beslut om nyemission utan fére-
tradesratt for aktiedgarna enligt ovan ar framst i syfte att
kunna anskaffa nytt kapital for att 6ka Bolagets flexibilitet
ellerisamband med forvarv eller for betalning av befintliga
tillaggskopeskillingar for redan genomfdrda forvarv.

1) Bolag helégt av Emil Sallnés (VD)
2) Bolag heldgt av Bjérn Wittmark (Director Business Development) och Pamela Wilson.
3) Bolag heldgt av John Wistedt (Vice VD).

HANDEL | BOLAGETS AKTIER

Bolagets aktier ar per dagen fér Prospektet upptagna
tilLhandel pa den multilaterala handelsplattformen och
tillvaxtmarknaden for smé och medelstora féretag, Nasdaq
First North Growth Market i Stockholm.

Nasdaq Stockholms bolagskommitté har den 3 december
2025 bedomt att Bolaget uppfyller kraven for att Bolagets
aktier ska kunna tas upp till handel pa Nasdaq Stockholm,
forutsatt att sedvanliga villkor uppfylls, daribland att en
slutlig ansdkan ldmnas in samt att ett prospekt godkanns
av Finansinspektionen. Forsta dag for handel pa Nasdaq
Stockholm forvantas inledas den 12 december 2025.
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Legala fragor och kompletterande

information

GODKANNANDE AV PROSPEKTET

Prospektet har godkants av Finansinspektionen, som
behdrig nationell myndighet enligt férordning (EU)
2017/1129 ("Prospektforordningen”). Prospektet har
upprattats som ett forenklat prospekt i enlighet med artikel
14 i Prospektférordningen. Finansinspektionen godkédnner
Prospektet enbart i sa matto att det uppfyller kraven pa
fullstandighet, begriplighet och konsekvens som anges i
Prospektfdrordningen. Finansinspektionens godkdnnande
borinte betraktas som ndgot slags stod for Bolaget eller
av kvaliteten pa vardepapperen som avses i Prospektet.
Investerare bor géra sin egen beddémning av lampligheten i
attinvesteraidessa vardepapper.

ALLMAN BOLAGSINFORMATION

Viva Wine Group AB (publ) &r ett svenskt publikt
aktiebolag som bildades och den 1 november 2018 och
registrerades vid Bolagsverket den 5 november 2018.
Foretagsnamnet registrerades den 1 februari 2019.

Bolagets organisationsnummer ar 559178-4953. Bolagets
verksamhet bedrivs i enlighet med svensk lagstiftning.
Bolagets verksamhet regleras av aktiebolagslagen
(2005:551) och dess identifieringskod for juridiska personer
(LEI) &r 549300XZEBFG96FTL804. Kontaktinformation till
Bolaget framgariavsnittet "Adresser” i slutet av Prospektet.
Bolagets hemsida ar www.vivagroup.se. Informationen

pa Bolagets, eller ndgon annan hemsida som omnamns

i Prospektet, ingérinte i Prospektet om den inte har
inforlivats i Prospektet genom hanvisning, se avsnittet
"Handlingar inférlivade genom h&nvisning".

KONCERNSTRUKTUR

Viva Wine Group AB (publ) & moderbolag i Koncernen

som per den 30 september 2025 bestod av 55 direkta och
indirekta dotterbolag. Nedan féljer en koncernskiss som,
utover Bolagets direkta och indirekta dotterbolag, aven
visar Koncernens intressebolag dar dgarandelen understiger
50 procent.

Viva E-Commerce
GmbH

Viva E-Commerce
AB

Casa Vinronia AB

Omni Wines AB

Wine a Porter AB

Icon Wines AB Casa Marzoni AB Joint Harvest AB

Vicampo.de GmbH House of Big

Wines AB Vinimundi AB

SAWines Biecher

SCl Les Noyers

Jean Biecher
France

Viva eCom Group
GmbH

100%
Wine in
Black GmbH
100%

Winein Black
France Holding GmbH|

Cali Wine Girls Inc.

Cisa Drinks Oy

Momentum

Delta Wines

Wines AS Holding 2 B.V.

Exciting Wines AS IntermEOnA B .
ndplcked Delta Wines B.V. fi&
B,
United Brands AS Eoensceonive D;;«;mi%eys
70%
Vino Porto AS ZareptaAS Pallas Wines B.V. M”,i',f::i,lm
100%
Domaine WinesAS i Target Wines AS Ogé‘::ﬁé:f';v_
West Coast Rockn Rolle Delta Wines

Aarnes Wines AS

Wines AS Holding B.V. Norway AS
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VASENTLIGA AVTAL

Nedan sammanfattas vdsentliga avtal som ingatts av ett
koncernbolag under de tva ar som foregatt offentliggdrandet
av Prospektet eller som innehéller forpliktelser eller
rattigheter som vid offentliggdrandet av Prospektet &r av
vasentlig betydelse fér Koncernen.

Forvarvsavtal avseende Delta Wines

Den 15 maj 2025 ingick Bolaget ett avtal om att forvarva
88,6 procent av aktierna i Delta Wines fran Navitas Capital,
ledning och dvriga minoritetsdgare i Delta Wines fér en
képeskilling om cirka 57 MEUR. Képeskillingen motsvarade
ett foretagsvarde om cirka 76 MEUR pa kassa- och skuldfri
basis. Képeskillingen erlades kontant och finansierades
genom en langfristig lanefacilitet (se vidare avsnittet
"Finansiella arrangemang"” nedan). Avtalet regleras av
nederlandsk ratt. For de minoritetsdagare och ledning som
aterinvesterati Delta Wines, motsvarande 11,4 procent,
galler en begrdnsning att inte utan samtycke cverlata
aktierna.

Transaktionen slutférdes den 23 maj 2025.

Kundavtal
Systembolaget

Viva Wine Groups forsaljning till Systembolaget i Sverige
regleras av Systembolagets allmanna inkdpsvillkor, vilka
galler tills vidare och regleras av svensk ratt. Baserat pa
dessa bestammelser gors sedan separata inkdpsavtal for
Koncernens produkter som saljs till Systembolaget. De
allmanna inkdpsvillkoren, som inte ar férhandlingsbara,
kan éndras av Systembolaget med minst tva manaders
varselinnan andringarna traderi kraft. Systembolaget har
en skyldighet att behandla alla leverantdrer lika och tilldmpar
darfér samma villkor gentemot alla sina leverantérer.
Systembolagets allmédnna inkopsvillkor innehaller detalj-
erade bestammelser avseende bland annat leverans, urval
och varuprover, returer, prissdttning (vilket med hénsyn till
det fasta sortimentet, endast kan &ndras tva ganger per ar),
paketering, produktansvar, betalningar och kommunikation
mellan parterna. Systembolaget stéller omfattande krav

pa hallbarhet och Viva Wine Group ska i enlighet med de
allmanna villkoren bland annat rapportera in leverantérs-
kedjan i Systembolagets digitala hallbarhetsplattform samt
félja amfori BSCl:s uppforandekod.

Alko

Koncernens forsaljning till Alko i Finland regleras av Alkos
allmanna inkdpsvillkor som utgér grunden for separata
inkdpsordrar for Koncernens produkter som saljs till

Alko. De allmanna villkoren regleras av finsk ratt, galler
tills vidare och kan @ndras av Alko efter meddelande till
leverantdrerna. De allmédnna villkoren innehaller bland
annat bestammelserna kring riktlinjer och krav som galler
for Alkos inkép samt dess produktlistning och urvalspro-
cesser, dar Alko har ratt att sjalvstandigt besluta om saval
listning som avlistning. Darutéver innehaller de villkor kring
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leverans, kvalitet och prissattning av produkterna (vilket
endast kan dndras enligt sarskilda tidsfonster och maste
anmalas i forvag). Koncernbolagen ska meddela Alko om
allarelevanta forandringar av produkter som saljs till Alko
eller dess leverantdrskedja. Alko stéller krav pa hallbarhet
och Viva Wine Group ska i enlighet med de allménna
villkoren fdlja bdde Alkos egna riktlinjer och amfori BSCl:s
uppférandekod, inklusive rapportering om socialt ansvar
och miljo i hela vardekedjan.

Vinmonopolet

Likt Systembolaget och Alko styrs avtalsrelationen med
Vinmonopolet i Norge av allmanna inkdpsvillkor. Vinmono-
polets allmanna villkor regleras av norsk ratt, galler tills
vidare och kan dndras av Vinmonopolet med tva manaders
varsel. Likt de allmanna villkoren fér Systembolaget och
Alko innehaller Vinmonopolets allmanna villkor bestdm-
melser om produktlistning och urvalsprocesser samt
detaljerade villkor kring leverans, kvalitet och prissattning
av produkterna (vilket enbart kan ske vid sarskilda tillfallen
och maste anmélas i forvag). Byte av grossist eller distributor
ska skriftligen anmalas till Vinmonopolet av bade tidigare
och ny part minst tvad veckor fore bytet trader i kraft. Viva
Wine Group ska i enlighet med de allmanna villkoren folja
Vinmonopolets hallbarhetskrav och amfori BSCl:s upp-
forandekod, och ar skyldig att rapporterain relevanta data
om milj6 och socialt ansvar.

Jumbo

Viva Wine Group har genom sina nederlandska dotterbolag,
Delta Wines Nederland B.V. ("Delta Wines Nederland")

och Global Wine Operations ("Global Wine"), ingatt tva
avtal med Jumbo Supermarkten B.V. ("Jumbo”), en av de
storsta aktorernainom dagligvaruhandeln i Nederlanderna.
Det forsta avtalet reglerar leverans av vinprodukter fran
Delta Wines Nederland till Jumbo och omfattar bland annat
pris, leveransvillkor, betalningsvillkor samt kvalitets- och
hallbarhetskrav. Avtalet galler for kalenderaret 2024 och
forlangs automatiskt om inte nytt avtalingas. Avtalet
regleras av nederlandsk ratt.

Detandra avtalet ar ett logistik- och serviceavtal mellan
Global Wine och Jumbo, dar Global Wine ansvarar fér
lagerhallning, transport, orderhantering, fakturering och
produktrapportering avseende produkter som saljs till
Jumbo. Avtalet galler fran 1 juli 2024 till och med 31 december
2027 och forlangs automatiskt om det inte sdgs upp med
fyra manaders varsel. Avtalet innehaller bestammelser

om leveransvillkor, prissattning, ansvarsférdelning och
héllbarhetskrav. Avtalet regleras av nederléandsk rétt.

Logistikavtal

Serviceavtal med DLP

Koncernen har genom dotterbolaget Viva Wine & Spirits
AB ingatt ett logistikavtal med Drinks Logistics Partner
AB ("DLP") som galler fran 1 januari 2023 till 28 februari
2026. Avtalet forlangs automatiskt med ett ari taget om
det inte sdgs upp med sex manaders varsel. Det omfattar
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lagerhallning, orderhantering, distribution av alkoholhaltiga
drycker samt dvriga logistiktjanster. DLP ansvarar for att
tjansterna utfors enligt branschstandard och gdllande lagar
och myndighetskrav. Priser kan justeras vid vasentliga
forandringari kostnader eller lagstiftning, och bada parter
har ratt att sdga upp avtalet vid utebliven 6verenskommelse
om nya priser eller vid storre férandringar pa alkoholmark-
naden. Avtalet regleras av svensk ratt.

Serviceavtal med MEG

Koncernen har genom dotterbolaget Cisa Drinks Oy

ett logistikavtal med Ab ME Group Oy Ltd ("MEG") som
omfattar lagring, distribution och dvriga logistiktjanster for
alkoholhaltiga drycker pa den finska marknaden. Avtalet
regleras av finsk ratt, galler tills vidare fran 1 februari 2023
och kan sdgas upp med sex manaders varsel. | enlighet
med avtalet ansvarar MEG for bland annat betalning av
alkoholskatter och myndighetsrapportering till Valvira,
Finlands nationella tillsynsmyndighet for social- och halso-
varden. Avtalet innehaller bestdmmelser om bland annat
om ansvarsfordelning och prissattning. MEG har pantratti
lagrat gods som sdkerhet for Cisa Drinks Oys betalnings-
skyldigheter enligt avtalet.

Finansiella arrangemang
Kreditfacilitetsavtal med SEB och Danske Bank

Bolaget har den 27 september 2023 ingatt ett icke séaker-
stallt kreditfacilitetsavtal, vilket senast har andrats och
omarbetats genom avtal daterat den 15 maj 2025, med
SEB och Danske Bank som langivare, dar Danske Bank
dven agerar som agent. Kreditfacilitetsavtalet omfattar
tre faciliteter: ett annuitetslan om 50 MEUR (Facilitet A),
ett annuitetsldn om 635 MSEK (Facilitet B) samt ett revol-
verande kreditldn om 40 MEUR. Samtliga faciliteter loper
tillden 27 september 2028. Rantan ar rorlig och utgodrs av
EURIBOR eller STIBOR med tilldgg av en marginal som jus-
teras utifran skuldsattningsgraden. Kreditfacilitetsavtalet
innehéller sedvanliga finansiella kovenanter, krav pa
rantetdckningsgrad och skuldsattningsgrad samt agar-
férandringsklausuler och restriktioner kring ny skuldsatt-
ning, pantsattning, forvarv och avyttringar. Per den 30
september 2025 uppgar utestaende belopp till 40 MEUR
under Facilitet A, 603,25 MSEK under Facilitet Boch 0 EUR
under det revolverande kreditlénet.

Kreditavtal och cashpool hos SEB

Bolaget haringatt ett kreditavtal med SEB avseende en kredit-
facilitet om upp till 300 MSEK, ursprungligen daterat den
25 november 2019 och senast andrat och forlangt genom
avtal daterat den 3 mars 2025. Utnyttjat belopp per den
30 september 2025 uppgar till 184,71 MSEK. Kreditavtalet
ar kopplat till Koncernens cashpool. Enligt villkoren har
SEB ratt att sdga upp avtalet vid dgarférandring eller

om banken bedémer att Bolaget inte kan fullgdra sina
ataganden. Bolaget har dven atagit sig, genom separat
atagande daterat den 29 september 2023, att vid minst tva
tillfallen per ar sékerstalla att ingen skuld &r utestaende
under kreditavtalet. Vidare galler att kreditavtalet med
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SEB, liksom &vriga nuvarande och framtida finansiella
arrangemang mellan koncernen och SEB, omfattas av
motsvarande villkor som Bolagets kreditfacilitetsavtalet
(se ovan "Kreditfacilitetsavtal med SEB och Danske Bank"),
innebdrande att Bolaget ar skyldig att folja generella
ataganden, finansiella kovenanter och bestammelser om
fértida uppsdgning fram till samtliga skulder till SEB ar fullt
reglerade.

Moderbolagsgaranti utstalld till SEB

Bolaget harden 15 december 2021 stallt en moderbolags-
garanti till SEB och dess nadrstaende bolag fran tid till
annan. Moderbolagsgarantin ar en proprieborgen som
omfattar samtliga nuvarande och framtida forpliktelser

och skulder (oavsett om dessa &r faktiska eller villkorade,
gemensamma eller individuella) for vart och ett av Bolagets
dotterbolag gentemot SEB. Moderbolagsgarantin ar
obegransad till belopp och omfattar exempelvis eventuella
bankgarantier som SEB kan komma att utfarda for ett av
Bolagets dotterbolags rakning.

Factoringavtal med Rabo

Forvissa av Koncernens nederlandska dotterbolag finns
ett factoringavtal somingicks den 23 november 2023 med
Rabo som regleras av nederldndsk ratt. Avtalet ar utformat
som ett revolverande kreditldn med en kreditgrans pa

36,5 MEUR, sakerstallt genom pantratti bland annat
kundfordringar och lager. Utnyttjat belopp per den 30
september 2025 uppgar till 17 MEUR. Factoringavtalet loper
tillden 1 oktober 2026 och forlangs darefter automatiskt
med ett ar i taget. Avtalet kan sagas upp av Bolaget med
tre manaders skriftlig uppsagning fore avtalstidens utgang
eller férlangningsperiodens slut. Vid uppsédgning vid annan
tidpunkt, eller om avtalet sédgs upp i fortid, kan sarskild
ersattning utga till Rabo, bland annat fér forlorad réanta och
avgifter. Rdntan utgdrs aven manads EURIBOR med tilldgg
av en 6verenskommen marginal samt en dtagandeavgift pa
outnyttjad kredit.

Rabo kan sdga upp avtalet med omedelbar verkan vid
vasentliga forandringar eller avtalsbrott. Samtliga
Koncernens nederlédndska dotterbolag som ingatt facto-
ringavtalet ar solidariskt ansvariga for alla skyldigheter
enligt avtalet.

INFORMATION OM MYNDIGHETSFOR-
FARANDEN, RATTSLIGA FORFARANDEN
ELLER SKILJEFORFARANDEN

Viva Wine Group drinte, och harinte heller varit, parti

nagra myndighetsforfaranden, rattsliga férfaranden, eller
skiljeforfaranden (inbegripet forfaranden som dnnu inte ar
avgjorda eller som enligt Bolagets kdnnedom riskerar att bli
inledda) under de senaste tolv manaderna, vilka kan fa, eller
under den senaste tolvmanadersperioden haft, betydande
effekter pa Bolagets finansiella stallning eller ldnsamhet.
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Sammanfattning av information som har offentlig-
gjorts enligt MAR

Nedan féljer en sammanfattning av sddan information som
Viva Wine Group har offentliggjort enligt Marknadsmissbruks-
forordningen (EU) nr596/2014 ("MAR") under de tolv
senaste manaderna (raknat fran 9 december 2025) och som
arrelevant per dagen fér Prospektet.

Finansiella rapporter

* 20 november 2025 - Q3 2025: Starkt kvartal med tillvaxt i
bdda segmenten

* 28 augusti 2025 - Q2 2025: Férvarv av Delta Wines - Viva
Wine Group fortsatter vaxa

e 15maj 2025 - Q7 2025: Starkt bruttomarginal, forsaljningen
paverkad av kalendereffekter

¢ 20 februari 2025 - Omsandning: Q4 2024

e 20 februari 2025 - Q4 2024: Starkt kvartal med kraftigt
héjd lonsamhet

Ovrigt
* 19 november 2025 - Viva Wine Group uppdaterar finans-
iella mal

e 23 september 2025 - Viva Wine Group beslutar om spridnings-
emission av aktier och offentliggdrinformationsdokument
- harinlett process for listbyte till Nasdaqg Stockholm

* 15 maj 2025 - Viva Wine Group forvarvar Delta Wines,
Nederlandernas ledande vindistributor, fér att starka sin
position pa den europeiska vinmarknaden

TRANSAKTIONER MED NARSTAENDE

Information om Bolagets transaktioner med narstaende
framgar av not 28 i Bolagets arsredovisning for rakenskaps-
aret 2024 samtinot 7 i Bolagets delérsrapport avseende
perioden 1 januari - 30 september 2025. Informationen om
Bolagets transaktioner med narstaende enligt det fére-
gdende inforlivas i Prospektet i enlighet med vad som anges
i avsnittet "Handlingar inférlivade genom hénvisning".

For perioden efter den 30 september 2025 fram till dagen
for Prospektet har féljande narstaendetransaktioner
forekommit: Viva Wine Group har genomfort transaktioner
med det tidigare intressebolaget Larex AB som dgs av en
ledande befattningshavare. Forsédljningen av de kvarvarande
andelarna skedde i borjan av aret men Koncernen har fort-
satt haft transaktioner med Larex AB efter forsdljningen till
samma villkor som tidigare. Transaktionerna fran datumet
for forsaljningen den 1 oktober 2025 fram till per dagen for
Prospektet uppgar till 0,3 MSEK i férsaljning och 1,2 MSEK i
ink0p dar majoriteten avser inkdp av vin.

Det ar Bolagets uppfattning att alla transaktioner med
narstdende har skett pa marknadsméssiga villkor.
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KOSTNADER RELATERADE TILL UPP-
TAGANDET TILL HANDEL AV BOLAGETS
AKTIER PANASDAQ STOCKHOLM

Bolagets kostnader i samband med upptagandet av
Bolagets aktier tillhandel pa Nasdaq Stockholm férvédntas
uppga till cirka 14,5 MSEK. Kostnaderna &r framférallt han-
forliga till kostnader for legal och skattemassig radgivning,
revisorer, noteringsrevisor, noteringskostnader till Nasdaq
Stockholm konsulter samt avgift till Finansinspektionen for
granskning av Prospektet.

RADGIVARES INTRESSEN

Bolaget bedomer att det inte finns nagra vésentliga
intressekonflikter med anledning av Bolagets ans6kan om
upptagande till handel pa Nasdaq Stockholm.

SKATTEKONSEKVENSER FOR
INVESTERARE

Investerare uppmarksammas pa att skattelagstiftningen i
Sverige ellerien stat som investeraren har anknytning till
eller sin skattehemvist i kan inverka pa hur inkomsterna
fran vardepapperen beskattas. Varje aktiedgare bor soka
individuell radgivning for att sékerstalla de skatteméassiga
konsekvenser som kan uppkomma baserat pa dgarens
specifika situation, inklusive tilldmpligheten och effekten av
utlandska regler och avtal.

HEMSIDOR OCH HYPERLANKAR SOM
OMNAMNS | PROSPEKTET

Prospektet innehaller vissa hdnvisningar till hemsidor

och hyperlankar. Informationen pa dessa hemsidor och
hyperlankar har inte granskats och/eller godkants av
Finansinspektionen och informationen pa webbplatsen
ingarinte i Prospektet sdvida dennainformation inte inférlivas
i Prospektet genom hanvisning.

INFORMATION FRAN TREDJE PART

Information som anskaffats fran tredje part hari Prospektet
atergetts korrekt och, savitt Bolaget kdnner till och kan
utréna avinformation som offentliggjorts av denna tredje
part, haringa sakforhallanden utelamnats som skulle géra
den atergivna informationen felaktig eller vilseledande.

HANDLINGAR SOM HALLS TILLGANGLIGA
FOR INSPEKTION

Foljande dokument finns tillgédngliga pa Bolagets webbplats
(https://investors.vivagroup.se/sv/) under Prospektets
giltighetstid:

¢ Bolagets bolagsordning; och

* Bolagets registreringsbevis.
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Handlingar inforlivade genom
hanvisning

Nedanstaende information inforlivas i Prospektet genom hénvisning och utgér darmed en del av Prospektet och ska lasas
som en del hdrav. De delar av nedanstdende dokument som inte hanvisas till bedomer Bolaget antingen inte vara relevanta
for en investerare eller sa aterges informationen pa annan plats i Prospektet. Informationen som inférlivas genom hanvisning
finns tillgéngliga under Prospektets giltighetstid pa Bolagets webbplats (https://investors.vivagroup.se/sv/). Informationen
pa webbplatsen ingarinte i Prospektet sdvida denna information inte inforlivas i Prospektet genom hanvisning enligt vad
som anges nedan.

Bolagets delarsrapport avseende perioden 1 januari - 30 september 2025 Sidhanvisning
Koncernens rapport dver totalresultat i sammandrag 15
Koncernens rapport dver finansiell stallning i sammandrag 16
Koncernens rapport dver forandring i eget kapital i sammandrag 18
Koncernens rapport éver kassafldden i sammandrag 17
Koncernens noter 20-26
Revisorsrapport 14

Bolagets deldrsrapport avseende perioden 1 januari - 30 september 2025 finns pa féljande l&nk:

https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/11/a3b09167-e0a1-4d4d-a7ff-043907a50436_viva-wine-group-delarsrap-
port-q3-2025.pdf

Bolagets drsredovisning for rikenskapsaret 1 januari - 31 december 2024 Sidhdnvisning
Koncernens rapport dver totalresultat 55
Koncernens rapport dver finansiell stallning 56
Koncernens rapport dver férandring i eget kapital 57
Koncernens rapport 8ver kassafléden 58
Koncernens noter 63-101
Revisionsberattelse 103-105

Bolagets arsredovisning avseende perioden 1 januari - 31 december 2024 finns pa féljande ldnk:

https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/04/f51bceec-09c2-44a4-be14-f8e789b3f5¢c2_viva-wine-group-ars-och-
hallbarhetsredovisning-2024.pdf



https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/11/a3b09167-e0a1-4d4d-a7ff-043907a50436_viva-wine-group-delarsrapport-q3-2025.pdf
https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/11/a3b09167-e0a1-4d4d-a7ff-043907a50436_viva-wine-group-delarsrapport-q3-2025.pdf
https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/04/f51bceec-09c2-44a4-be14-f8e789b3f5c2_viva-wine-group-ars-och-
hallbarhetsredovisning-2024.pdf 
https://investors.vivagroup.se/wp-content/uploads/2025/04/f51bceec-09c2-44a4-be14-f8e789b3f5c2_viva-wine-group-ars-och-
hallbarhetsredovisning-2024.pdf 
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Adresser

Bolaget

VIVAWINE GROUP AB
Blasieholmsgatan 4A
111 48 Stockholm, Sverige
Telefon: +46 (0)8 21 83 88

Legalradgivare till Bolaget
BAKER & MCKENZIE ADVOKATBYRA KB

Vasagatan 7
101 23 Stockholm, Sverige

Bolagets revisor

ERNST & YOUNG AKTIEBOLAG

Hamngatan 26
111 47 Stockholm, Sverige

Viva Wine Group
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